ANO 22 - N° 221 - Maio 2017 CIRCULAGAO LATINO-AMERICANA

PAINTE?
PINTURA

www.paintshow.com.br

’ ‘ editora


http://www.paintshow.com.br

\‘

SGTM quantiQ

quantiQ e GTM:
uma solucao one stop shop

A quantiQ, referéncia em distribuicao de produtos quimicos no Brasil, agora
faz parte do grupo GTM.

Juntas, quantiQ e GTM:

- Sao a maior plataforma independente de distribuicao de quimicos na
América Latina

« Operam 62 centros de distribuicao, em 12 paises da América Latina

« Oferecem portfélio abrangente de produtos, servicos e solucoes inovadoras
para o mercado

Entre em contato:
+55 11 2195-9000
www.quantiq.com.br
www.gtm.net
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VENCEDORES DO “OSCAR"” SAD REVELADOS

LUCELIA MONFARDINI

omoj4 é tradicional, a edicdo demaio daRevista
Paint & Pintura traz a matéria mais esperada do
ano, com os vencedores e todos os indicados
do 21° Prémio Paint & Pintura. Neste ano, o
prémio traz 53 categorias, sendo 39 de fornecedores
de matérias-primas, oito categorias de industrias de
tintas, e seis de Personalidades do Ano.
E este ano, o prémio vem com duas novidades. A
primeira é uma nova categoria de matérias-primas.
Agora, as fornecedoras de Isocianatos também con-
correm nessa classe de produto. A outra novidade é
em uma das categorias de IndUstrias de Tintas. Até
a ultima edicdo, havia apenas a categoria de Tintas
Automotivas (OEM e Repintura) e, a partir deste ano,
foi desmembrada para duas categorias: Industrias
de Tintas Automotivas - OEM e IndUstrias de Tintas
Automotivas - Repintura.
A grande festa de entrega dos troféus do 21° Prémio Paint & Pintura acontece durante um jantar
no dia 12 de maio, no Espaco Vila dos Ipés, em Sao Paulo, e retine toda a cadeia produtiva de tintas,
com importantes personalidades, as principais fornecedoras de matérias-primas, indstrias de
tintas, e com a presenca dos dirigentes das principais entidades do setor.
O evento, intitulado como o0 “Oscar” do setor de tintas, chega a reunir cerca de 800 convidados.
Confira nas paginas a seguir os 53 vencedores que se dedicaram muito para chegar a primeira
colocacdo e, também, todas as outras empresas, industrias de tintas e personalidades que foram
finalistas e ficaram em posicdes posteriores. Todos vocés sao grandes vencedores!
Ainda nesta edicao a revista traz duas grandes reportagens: “Resinas Epdxi”, e “Sistemas Tinto-
métricos - Equipamentos”, ambas com as mais recentes inovacdes, expectativas de cada setor,
0s servicos oferecidos aos clientes, informac6es gerais do mercado e muito mais. Vale destacar as
perspectivas de cada mercado no que diz respeito ao crescimento, que, por sinal, ja sao melhores
que os previstos anteriormente.
E por falar em crescimento, a economia brasileira também continua dando sinais de recuperacao.
Aprevisdo do Fundo Monetdrio Internacional (FMI) é de que o Brasil saird do processo de recessao
ainda em 2017. O pais jd estd se preparando para crescer de forma gradual e moderada devido a
algumas medidas que o governo adotou recentemente, como a politica fiscal e monetaria. Mas
ainda serd necessario aimplementacdo de ambiciosas reformas e total combate a corrup¢do para
que o Brasil recupere, de fato, o crescimento.
Aexpectativa do FMI para o Produto Interno Bruto é de um avanco de 0,2% neste ano, e uma ele-
vacdo de crescimento da economia de 1,5% para 1,7% para 0 ano que vem. Jd a inflacdo apresenta
queda e os juros caem mais rapidamente no decorrer deste ano.
Essas noticias s fazem o nosso setor caminhar ainda mais rapidamente para um crescimento
sustentdvel.

Lucélia Monfardini
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II:IA'\E-'.\-IJI(‘)A Chegou avez de anunciar os vencedores das 53 categoria de matérias-primas,

industrias de tintas e personalidades do 21° Prémio Paint & Pintura
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RESINAS EPOXI

A utilizacdo das resinas epdxi continua em alta no mercado de tintas devido
asuas vantagens, como resisténcia quimica, mecanica e a corrosao, alémde
boa adesdo a diversos substratos

SISTEMAS TINTOMETRICOS - EQUIPAMENTOS

A cada dia cresce o mercado de sistemas tintométricos no Brasil e ganha
ainda mais espaco em fabricas e pontos de venda. Isso porque a tecnologia
vem mostrando e comprovando seus inimeros beneficios e vantagens
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QUALITY INVESTS.

e

Cores mais vibrantes,
menor impacto a natureza.

Nos investimos no sucesso dos nossos clientes. Em nossa nova uni-
dade de produgéo na China, o processo unico: Ningbo Process®
estd sendo utilizado pela primeira vez. Essa tecnologia inovadora
permite a producdo de uma nova geracdo de pigmentos de éxidos
de ferro vermelhos de alta qualidade. Em consonancia com a imple-
mentagéo das regulamentagdes ambientais progressivas da China,
o Ningbo Process® supera até mesmo os padrées mais rigorosos.
Assim, a qualidade LANXESS garante uma medida significativa de
seguranca de fornecimento e estabelece as bases para o sucesso
sustentavel dos nossos clientes. bayferrox.com.br

BAYFERROX'!  Nngbe

Color for Life. i Process

QUALITY WORKS. JILUN{ 1)

Energizing Chemistry

Ningbo Process® ¢ uma marca registada da LANXESS Deutschland GmbH, em muitos paises.


http://bayferrox.com.br
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“OSCAR™ WINNERS UNVEILED

In keeping with tradition, the May issue of Paint & Pintura
Magazine brings you the most awaited article of the year -
the one unveiling all of the nominees and winners of the 21st
Paint & Pintura Awards. For this year’s edition, the awards are
divided into 53 categories, 39 of which for suppliers of raw
materials, eight for paint companies, and six for “Personality
of the Year”.

The award presentation for this year comes along with two
new developments. The first is that a new raw material
category has been added, so isocyanate suppliers are now
running for a trophy as well. The second one has to do with
the paint company categories. Until the previous edition, they
included the category “Automotive Coatings (OEM & Refin-
ish)”, which, starting this year, has been split into “Automo-
tive OEM Coatings”, and “Automotive Refinish Coatings”.
The grand party in honor of the winners of the 21st Paint
& Pintura Awards is taking place over dinner on May 12, at
Espaco Vila dos Ipés, in Sdo Paulo, and representatives of
the entire coatings supply chain will be attending, including
major personalities, key suppliers of raw materials, and paint
companies, as well as leaders of the industry’s chief entities.
Otherwise known as the “Oscar” night of the paint and
coatings industry, the event is going to have as many as 800
guests in attendance. Check on the following pages for the
53 winners who have dedicated plenty to achieve the first
position, along with all other suppliers, paint manufacturers
and personalities who stood as nominees and finalists. You
are all big winners!

You will also find two major reports in this issue, one on ep-
oxy resins, and one of tinting systems. They both provide an
overview of the latest innovations and expectations in each
industry, the services provided for customers, overall market

information, and alot more. It is also worth pointing out that they
show the prospects for growth in both industries, which, by the
way, are already looking better than anticipated.

And speaking of growth, the Brazilian economy, too, continues to
show signs of recovery. The International Monetary Fund (IMF)
forecasts that Brazil will get its recession process behind it before
the close of 2017. The country is already getting on track to grow
both gradually and moderately. This is because of afew actions the
federal government has recently taken, which involve fiscal and
monetary policies,among others. However, ambitious reforms and
thorough anti-corruption initiatives have yet to be set in motion if
Brazil is really going to resume economic growth.

The IMF expects Brazil’s gross domestic product (GDP) to gain
0.2 percent this year, and has also reviewed its economic growth
forecast for next year up from 1.5 to 1.7 percent. As for inflation
and interest rates, both are falling in the course of this year, the
latter more rapidly so.

The news here only goes to show that ourindustry is moving even
faster towards sustainable growth.

Lucélia Monfardini

21ST PAINT & PINTURA AWARDS - AWARDS HONOR 53
WINNERS

Thebest players for the year2016 are each about to be honored
with a Paint & Pintura Award, the “Oscar” of the paint and
coatings industry.

The time has come for us to announce the winners of the 21st
Paint & Pintura Awards in 53 categories, contemplating raw
materials, paint companies, and personalities. As the organizer,
Agnelo Editora, does every year, it is throwing a lofty party to
unveil the winners and present them with their hard-eared
awards. This year’s edition is taking place on May 12 at Espaco
Vila dos Ipés, in Sdo Paulo, So Paulo (Brazil).

Theeventis expected to bring togetheras many as 800 personalities
oftheindustry,andamong themwill be those accepting the awards
onbehalf of the winnersin 39 categories for raw materials, featuring
Isocyanates as a new addition for this year. Also to be honored with
awards are paint companies divided into eight categories, which until
last year included the category Automotive Coatings (OEM & Refin-
ish). For this year, this category has been split into Automotive OEM
Coatings, and Automotive Refinish Coatings, with a view to doing
more justice to those which fall within them.

The six Personality of the Year categories, for their part, remain
unchanged—Supplier, Paint Company Leader, Procurement, Manu-
facturing, Marketing, and Research & Development—, and unlikein



the other categories, where winners are determined by one round
of vote, the results for these are decided by two rounds, making a
strong case for those professionals who stood out and contributed
the most to the industry in the course of last year.

Check outinthisissue the winners of the 21st Paint & Pintura Awards
and all the companies which set themselves apart in the year 2016.

EPOXY RESINS - BEST PERFORMANCE
The use of epoxy resins continues on therisein the paintand coatings

industry thanks to the benefits they provide, such as chemical and
mechanical strength, corrosion resistance, and good adhesion to a
variety of substrates.

Used in countless applications, epoxy resins have been displaying
major technological breakthroughs. There are many development
fronts for new types of epoxy resins specifically designed for each
particular application, and by no means are they limited to coatings.
“Epoxy resins are used in structural compounds, such as windmill
blades and airplanes, circuit board laminates, and structural adhesi-
ves,among other applications. There’s a specific line under ongoing
development for eachindustry segment we serve. For the coatings
segment, our developments have been mostly focused on raw
materials for paints and coatings designed to be environmentally

friendly and compliant with emerging regulations, suchas low-
-viscosity epoxy resins for 100-percent-solids coatings or new
waterborne epoxy resin systems that deliver high performance
inprotective coatings. While many of these innovations canbe
considered incremental, the fact remains that they are key to
meeting today’s environmental requirements without prejudi-
cetoperformance,” says Marcos Franca, R&D director at Olin.
Epoxy resins are usually employed in niche applications,
meaning applications in segments that are more specialized
and subject to more stringent requirements, such as PMCs
(protective and maritime coatings), packaging materials, and
flooring systems, according to Allnex technology director for
Latin America Paulo Roberto Vieira Junior, PhD. “In these are-
as, epoxy resins are the best fit thanks to their chief property,
which is great chemical and physical strength, whose primary
roleit is to protect the substrate, whether from corrosion, on
seagoing ships, from humidity, heat and pressure, forindustrial
flooring systems, or from the chemicals that certain pipes and
tanks will come into contact with.”

Allnex’s Vieira Junior says that forthe most part, in high demand
in this market are high performance and yields, and to this
point, one powerful market trend is towards increased solids

MCASSAB.COM.BR

QUALIDADE TEM NOME
E AGORA TEM COR.

Noés do Grupo MCassab, estamos orgulhosos em
dizer que a cada dia nos tornamos mais fortes e nos
destacamos como uma das principais distribuidoras
de matéria prima para o seu negdcio.

Alcodis, Didxido de Titanio, Glicois, Intermedidrios
Quimicos, Pigmentos Organicos e Corantes e
Solventes Oxigenados. Tudo com a qualidade que s6
0 Grupo MCassab tem.
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contents in resins and coatings. “Technological innovation
tends to happenataslower pace in this particular segment, as
itisaheavily regulated one where the strictest of performance
requirements needtobemet. Interms of the markets we serve,
with the exception of the packaging industry, in that it follows
asummer-winter type of seasonal movement and is relatively
perennial, they are all highly impacted by the Brazil's econo-
mic situation and, especially, linked with the need for more
investment in the ship-building and manufacturing sectors,
which are major consumers of this technology. Accordingly,
growthinthis marketis significantly dependent oninvestments
returning to the country.”

Togive usanideahow highthe baris set for applying an epoxy
system, Lumasa’s co-ownerand director Paulo Intelizano tells
us that Petrobras, Brazil’s state-owned oil company, imposes
its own, high resistance standards for coatings to be applied
onsurfaces more aggressively exposed to corrosion. For pre-
-salt oil drilling applications, however, the searchis still on for
an epoxy system that can withstand extreme temperature
and abrasion conditions. As for the technology used, epoxy
resins are a pretty well-established chemistry, so there isn’t
a lot of innovation on the side of the resin proper, which is
component A, but when it comes to the hardener they are
mixed with, a great deal of change has been taking place,
on account that only a few suppliers possess the expertise
to manufacture increasingly eco-friendly hardness featuring
outstanding performance in terms of chemical and mecha-
nical strength.”

TINTING SYSTEMS - EQUIPMENT PRODUCTS KEEP PACE
WITH INDUSTRY’S DEVELOPMENT

The market in tinting systems grows by the day in Brazil, gai-
ning even more room in factories and stores. This is because
this technology has proved to deliver innumerable benefits
and advantages.

While it has followed a pattern of evolving progressively, the
market for tinting systems has alot of room for growthin Brazil.
Today, it is estimated that there is something between 15,000
and 18,000 tinting systems installed in just under 8,000 points
of sale, and that alone demonstrate enormous potential for
growth, according to Reubens Da Cunha, business director
at Corob Latin America. “In Europe, for example, nine out of
every 10 stores have tinting machines in place. That numberis
far smaller in Brazil, which makes the country a rather appe-
aling market in terms of its potential. Over the past several
years, the tinting systems business has outgrown the paint
and coatings industry two to one, but we still have along way
to go. One of the paths towards boosting sales of paints from
tinting machinesis having store ownersrealize all of the various
benefits inherent in the equipment. Having the equipment in
your storeisapoint of difference fromamarketing standpoint,

and the numerous benefits include improved logistics, in that the
store owner will reduce their inventories while increase their color
offerings—and we know just how much these two things represent
in terms of turnover and profit. A typically Brazilian paint store still
has loads of ready-made colors in store, which can mean a bit of a
money pit for the businessman who owns it.”

By using tinting systems, not only does the businessinnovate, it also
makesitself ready to formulate colors just when the demand arises,
according to Jacqueline Arruda, of Dedoes’ sales department for
Brazil. “Of course, however, in order to get there, youneed to make
aninvestment, and that winds up being impacted by the economic
ordeal the country has been experiencing, where people aren’t
willing to invest any more than they really need to, allowing ready-
-mixed paints to make a comeback and hold our sector back, to the
point of upsetting our growthin the past couple of years—but we’re
already seeing some improvement this early into 2017.”

Italtino executive director Daniel Gondelman, too, believes the Brazi-
lianinstalled base is currently at around 20,000 machines for points
of sale, and also that there stillis a lot of room for growth. “Systems
currently under development include units designed for medium-
-sized manufacturers who seize the advantages of integrating the
stores selling their products with their own color formulating system,
thereby reducing inventories throughout the cycle.”

Marcos Magoni, sales director at Fluid for Latin America and Me-
xico, says that the Brazilian market still is a very conservative one.
“We constantly encounter customers who believe there’s a quality
difference between ready-mixed paints and colors formulated by
tinting systems. Alongside Vitoria & Cia., we have our work cut
out for us to change this scenario and grow our business more
rapidly. Nevertheless, the past several years have certainly seen an
exponentialincrease in the number of systemsinstalled. Were it not
for the economic downturn following 2014, | do believe we’d have
50-percentas many unitsinstalled in the marketplace. Theimproved
market confidence for 2017 is what’s motivating us now, and paint
companiesare helping as well, by carrying out new initiatives to steer
the market towards tinting systems.”

CHEMICAL DISTRIBUTION - COMMITTED TO QUALITY AND
SUSTAINABILITY

Clariquimica has become not only anindustrial chemical distributor,
but also, and most importantly, a business partner who provides
technical support, job training, and innovative technologies.

After 10 years in the marketplace, Clariquimica has become amajor
supplier of industrial chemicals to various segments, overand above
providing customers with technical support and other services. “The
history of our company began with the many years’ experience Ser-
gio Mastrorosaand | had amassedin the business of distributing che-
micals and providing related services. We became business partners
and founded Clariquimica, and it wasn’t long before Mauro Conte
joined our ranks. As three partners today, we are very experienced
and have extensive knowledge of pigments, plastics and unique



distribution concepts. We're true business partners,” says director Valne Lucas Vieira.
Vieira also tells us that his career started at Hoechst Quimica, and that there he and his par-
tners all first met. ““So we served as directors for many years at Hoechst, a Germany-based
company that used to bereallyimportant backin the 1970’s and 80’s in the pharmaceutical,
crop protection and industrial chemical industries, where we’d take partin every corporate
activity. The three of us worked directly in a management capacity in the industrial chemi-
cal business, covering everything from pigments to engineering plastics, to colorants, to
textiles, to leather goods, to refrigeration gases and to foods —in other words, weran the
business of supplying additives to all of these industries. As the marketplace evolved, so did
our employer, asit changed to better serveits customers, and we always worked using the
best marketing and product stewardship tools. So we worked for that major company for
33 years, until our retirement, and it was then that we realized we still had a lot of stuff to
get done. And so we came up with theidea of investing all of our experience into a business
venture and eventually created Clariquimica.”

Knowledgeable about product, markets, and especially business partners, Vieira points out
that the three partners thoroughly knew all of the philosophy and way a different way of
doing business in the chemical distribution sector. “As distribution expands and branches
out into Brazil's economic activity, it's getting to a point of no retum. However, there are
various ways of presenting yourself to the marketplace, and that was exactly what we were
highly experienced with. Infact, Hoechst had a distribution business, and Sergio wasiits chief
executive officer. And all of that business background that we had provided the basis for
our Clariquimica project, which was built on quality products, knowledge of our markets
served, and management of good partner relationships. While our company is 10 years old
now, it is built on more than 40 years’ experience that we gained in our previous careers.”

GTM COMPLETES ACQUISITION OF QUANTIQIN BRAZIL

GTM Holdings, S.A.(GTM), aleading chemical distributorin Latin America, has announced the
completion of its acquisition of Brazil’s largest chemical distributor, quantiQ, from Braskem,
whichis, for its part, no less than the largest petrochemical company in the Americas. The
transaction was completed upon approval of the deal by Brazil’s Antitrust Administrative
Council (CADE, the initials in Portuguese).

The deal was announced to the market in January and is valued at R$ 550 million. By
acquiring quantiQ, GTM brings a unique and fully developed product range into GTM’s
existing chemical distribution business in Brazil, creating the largest independent chemical
distribution platform in Latin America, thereby solidifying GTM’s leadership position in the
Latin American marketplace.

Advent International, one of the largest and most experienced global private equity inves-
tors, is the controlling shareholder of GTM and provided equity financing to support GTM’s
acquisition of quantiQ.

Established in 1991 as Ipiranga Quimica, quantiQ has a long track record in the chemical
industry and is a well-recognized brand. The company has a comprehensive portfolio of
commodities, performance and specialty chemicals, while providing value-added services
over 5,000 customers in 50 industry segments, including cosmetics, pharmaceuticals, and
human nutrition. quantiQis the leading chemical distributorin Brazil,inafragmented market
where the top-10 players have only a 30-percent market share.

quantiQ and GTM will now begin to integrate operations, and together they will run 62
distribution centers in 12 countries across Latin America, plus nine application laboratories,
and serve more than 15,000 customers in over 50 different industries. As a result, GTM’s
expanded portfolio will now be able to provide both customers and suppliers with a broad
chemical distribution network and a wider, moreinnovative product range featuring cutting-
-edge technologies.
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Especialidades em PVB

MAYERCRYL
Comercio e Importacao
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THEAFTERMATH-EUROPEAN COATINGS SHOW 2017 SETSNEW
RECORD WITH OVER 30,000 VISITORS

The trade show featured 1,135 exhibitors and had the highest inter-
national participation of all time. The conference, too, was a major
success, with more than 840 people in attendance.

With more than 30,000 trade visitors from far more than 100 coun-
tries and 1,135 exhibitors from 40 countries, the European Coatings
Show 2017 was bigger and more international than ever before. The
show continues to expand its position as the leading event for the
global coatings industry. Inan expanded space at Exhibition Centre
Nuremberg, the exhibiting companies presented innovative and
new products and services for every aspect of paint, coatings and
sealant production. The European Coatings Show Conference was
just as popular, with over 840 participants from about 50 countries,
setting another record for this hub for discussion among coatings
researchers and developers.

The next European Coatings Show will be held at the Exhibition
Centre Nuremberg from March 19 to 21, 2019. Held every other
year, the European Coatings Show reflects the entire paint and
coatings supply chain, and offers its visitors a comprehensive view
of development and production. In addition to raw materials for
paints, printing inks and adhesives, exhibitors also display labora-
toryand production technologies, as well as testing and measuring
instruments.

The 2017 edition of the European Coatings Show filled seven halls
and boasted amore extensive international presence thanever. In
addition to one Chinese pavilion, the group pavilions of the Czech
Republic and the Republic of Korea provided an overview of their
particular nations. Young innovative companies from Germany put
ontheir exhibitions at ajoint pavilion funded by the Federal Ministry
for Economic Affairs and Energy (BMWi). Product presentations
taking up three halls offered short talks by exhibitors with additio-
nal specialized knowledge about uses, effects and technical data.
With more than 840 participants, the European Coatings Show
Conference was even more heavily attended than in previous
years. More than 140 specialized presentations by internationally
renowned speakers addressed the production of paints, sealing
compounds, construction chemicals and adhesives. The focus was
on current needs like functionality and environmental protection,
among other themes.

PIGMENTS - LAUNCHES WITH AN EYE ON THE FUTURE -
ECKART INTRODUCES NEW PIGMENTS AND REAFFIRMS
CONFIDENCE IN BRAZIL

Eckart CEO Wolfgang Schiitt was in Brazil to address some business
issuesand made a point of stressing the importance that the country
holds for the company. “Brazil is extremely important to our group
because it’s the largest market in South America. Granted that it’s
been quite atough three years, and not only in Brazil while at it, but
we do see bright prospects for growthin the country, both mid term
andlong term, especially because you have a young population and

your country is very large, which makes for a huge potential
consumer market.”

Eckart is a leading pigment manufacturer with a presence in
more than 70 countries. Among the company’s points of diffe-
rence are its metallic effect pigments. Eckart is also invested
in the market for pearlescent pigments, which they supply in
paste or grainformor evenas concentrates that are thus fit for
useinavariety of applications. Asaresult, pigments from Eckart
canbefoundineverything from printing inks to paints, to auto-
motive coatings, to plastics,and to the concrete, cosmetic and
anumber of otherindustries. Eckartis part of the Altana group,
which develops and produces high-quality, innovative products
inthe specialty chemicals business. Altanais a global company
with about 85 percent of its sales generated by international
activities. At present, the group has 48 production facilities
and 50 application and research laboratories worldwide. The
Altanagroup s divided into four divisions: BYK Additives & Ins-
truments, Eckart Effect Pigments, Elantas Electrical Insulation,
and Actega Coatings & Sealants. BYK Additives & Instrumentsis
the group’slargest divisionin terms of financial return. In Brazil,
Colormix sells the BYK and Eckart product lines.

INVESTMENTS - CUSTOMIZED SOLUTIONS

Nitro Quimica, a company engaged in the business of produ-
cing nitrocellulose and derivatives, isintroducing its new brand
architecture, along with the its expanded and service product
portfolio. Theinitiative is part of a series of action the Nitro Qui-
micahasbeen carrying out withaview to providing increasingly
customized solutions capable of meeting customer-specific
requirements in various industries.

Boasting the most comprehensive range of nitrocellulose
derivatives in the domestic and international markets as it
is, according to marketing director Anderson Oba, is now
offering chemical systems that come ready for customers to
produce their formulations, improving both productivity and
competitiveness at paint and coatings companies. “Over the
past few years, we've invested about 2 percent of our annual
netincome in R&D, which led us to launch products that have
enabled our customers to improve their competitiveness in
their respective industries —from printing inks to flexible pa-
ckaging materials to nail polishes to wood and leather surface
treatment to automotive refinish and to specialty adhesives,
among others,” says Anderson Oba.

With this move, Nitro Quimica has expanded not only their
portfolio, but also their sales in the international market. In
addition, Nitro Quimica has opened regional offices in Vienna,
Austria, and announced, back in October 2016, its acquisition
of Alchemix Corporation, North America’s largest producer of
USP Collodion (anitrocellulose-based solution for liquid wound
dressings and skin care products) and a leading US-based sup-
plier of nitrocellulose-based chemical solutions.
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LES REVELAMOS LOS VENCEDORES DEL “0SCAR™

Como ya es tradicidn, la edicién de mayo de la Revista
Paint & Pintura trae el articulo mas esperado del afio,
conlalista delos nominados y vencedores del 21° Premio
Paint & Pintura, ahora con 53 categorias, siendo 39 de
proveedores de materias primas, ocho de industrias de
pinturas, y seis de Personalidades del Afio.

Dos son las novedades: la primera es una nueva cate-
goria de materias primas. Ahora, los proveedores de
[socianatos también compiten en esa clase de producto.
La segunda es que se ha desmembrado la categoria de
Pinturas Automotrices (OEM y Repintura) en dos. A partir
de este aflo, seran: Industrias de Pinturas Automotrices
OEM e Industrias de Pinturas Automotrices - Repintura.
La gala de entrega de los trofeos del 21° Premio Paint
& Pintura tendrd lugar el 12 de mayo, en el Espaco Vila
dos Ipés, en Sao Paulo, con una cena que reunird toda la
cadena productiva de pinturas, conimportantes persona-
lidades, las principales proveedoras de materias primas,
industrias de pinturas y los dirigentes de los principales
entes del sector.

El evento, consagrado como el “Oscar” del sector de
pinturas, suele reunir a cerca de 800 invitados. Vea, a
continuacién, quiénes son los 53 dedicados vencedores
que llegaron a la primera colocacién, y también todas
las demds compafiias y personalidades finalistas jtodos
grandes vencedores!

Vea en esta edicion los dos grandes reportajes, “Resinas
Epoxi”y “Sistemas Tintométricos - Equipos”. Ambos con
las recientes innovaciones, expectativas de cada sector,
servicios al cliente, informaciones generales del merca-
do y mucho mds. Vale destacar las perspectivas de cada

mercado en lo que se refiere al crecimiento, ahora mejores
que los previstos anteriormente.

Hablando de este tema, hay sefiales de recuperacion en la
economia brasilefia. La prevision del Fondo Monetario Inter-
nacional (FMI) es que Brasil saldra del proceso de recesidn atin
en 2017. El pais se prepara para crecer en forma gradual y mo-
derada, debido a algunas medidas adoptadas recientemente,
como la politica fiscal y monetaria. Sin embargo, serd necesario
implementar ambiciosas reformas y dar total combate a la
corrupcion, para que Brasil se recupere.

La expectativa del FMI para el Producto Interno Bruto (PIB) es
de un avance del 0,2% este afio, y de crecimiento de la econo-
mia del 1,5% al 1,7% en 2018, con inflacidn en caida e intereses
cayendo mas rapidamente durante este afio.

Tales noticias haran més corto el camino del sector hacia un
crecimiento sustentable.

Lucélia Monfardini

21° PREMIO PAINT & PINTURA - PREMIACION CONSAGRA A
53 VENCEDORES

Los mejores del afio de 2016 sonreconocidos y se llevan el trofeo
mas concurrido del mercado: el “Oscar” del sector de pinturas
Anunciamos a los vencedores de las 53 categorfas de materia
prima, industria de pintura y personalidades del 21° Premio Paint
&Pintura. La organizadora, Agnelo Editora, como todos los afios,
organizaunagranfiestaparapresentaralos ganadoresylaentre-
ga delos trofeos, que tendrd lugar el dfa 12 de mayo en el Espaco
Vila dos Ipés, en S3o Paulo.

El evento, que llega a reunir a cerca de 800 personalidades del

sector, tiene 39 categorias de proveedores de materia prima. Este afio,
dos son las novedades: la primera es una nueva categorfa de materias
primas. Ahora, los proveedores de Isocianatos también compitenenesa
clase de producto. La segunda es que se ha desmembrado la categorfa
de Pinturas Automotrices (OEM y Repintura) en dos. A partir de este
afo, seran: Industrias de Pinturas Automotrices OEM e Industrias de
Pinturas Automotrices - Repintura.

Sin embargo las seis categorfas de Personalidades del Afio contintian
las mismas - Proveedor, Dirigente de la Industria de Pinturas, Area de
Compras, Produccion, Marketing e Investigacién y Desarrollo -, y dife-
rentemente de las otras categorfas que han tenido solo una etapa de



votacién, tuvieron dos fases, reafirmando a los profesionales que més
se destacaron y contribuyeron con este sector el afio pasado.

Vlea, a continuacion, los vencedores del 21° Premio Paint & Pinturay todas
las empresas que se destacaron en el afio de 2016.

RESINAS EPOXI- MEJOR DESEMPENO

La utilizacion de resinas epoxi sigue en alza en el mercado de pinturas
debido a sus ventajas, como resistencia quimica, mecanica y ala corro-
sién, ademas de una buena adhesion a diversos sustratos

Utilizadas en una infinidad de aplicaciones, las resinas epoxi proporcio-
nanimportantes progresosa la tecnologfa. Existen muchos frentes de
desarrollo de nuevos tipos de resina epoxi especifica para cada aplica-
cién, no limitadas al campo de la pintura. “Las resinas epoxi se usan en
compuestos estructurales, como hélices edlicas y aviones; laminados
para circuitos electrénicos, adhesivos estructurales, entre otros. Cada
segmento cuenta consulinea de desarrollo especifica. En el caso de las
pinturas, los desarrollos se vienen concentrando, principalmente, enlas
materias primas para pinturas con conceptos tecnoldgicos amigables
con el medio ambiente y que cumplan las legislaciones emergentes,
como resinas epoxi de baja viscosidad para pinturas 100% sdlidas o nue-
vasresinas epoxidispersadas enagua, de alto desempefio parapinturas
demantenimiento. Muchas de estasinnovaciones pueden considerarse
como innovaciones incrementales, pero importantes para llegar a los
requerimientos ambientales sin perjuicio de su desempefio”, declara
Marcos Franga, director de I&D de Olin.

Las resinas epoxise usan generalmente en aplicaciones de nicho, 0 sea,
aplicaciones en segmentos mas especializados y requisitos mas rigidos,
como por ejemplo, PMC (de proteccion y maritimo), embalajes y pisos,
resalta Paulo Roberto Vieira Junior, PhD y director de tecnologfa para
América Latina de Allnex. “En este sentido, las resinas epoxi son las
que mejor se encuadran debido a su principal caracteristica, resistencia
quimicayfisica, conla principal atribucidn de protegeral sustrato, yasea
dela corrosion en el alto mar, en embalajes que pueden sufrir [a accidn
delahumedad/temperatura/presién, alos pisos industriales, o tuberfas
y tanques, que tienen contacto con productos quimicos.”

En general, este mercado busca desempefio y rendimiento, y en este
sentido una fuerte tendencia del mercado es el aumento de los sdlidos
en las resinas/tintas, revela Vieira Junior, de Allnex. “Las innovaciones
tecnoldgicas en este mercado tienden a ser mds lentas, una vez que es
un mercado fuertemente cercado por reglamentaciones y elevados
requisitos de desempefio que se deben obedecer. Aexcepcién del mer-
cado de embalajes, que sigue unmovimiento estacional verano-inverno
y es relativamente perenne, a los demas, los impacta fuertemente la
situacion econdmica y, principalmente, por estar vinculados a mayores
inversiones de los sectoresindustriales y maritimo, que son grandes con-
sumidores de esta tecnologfa. Por tal motivo, el crecimiento delmercado
esbastante dependiente delareactivacién de lasinversiones enel pais.”
Sostiene Paulo Intelizano, socio director de Lumasa, que la Petrobras
tiene normas mas estrictas para las pinturas en relacién a la corrosion
del sistema epoxi especificado. ““Sin embargo, para la exploracién de
petrdleo en el pre-sal todavia se estd buscando un sistema epoxi que

resista a las condiciones extremas de temperatura y abrasion.
Cuanto alatecnologfa utilizada, la resina epoxi esta bastante con-
solidaday sinmuchas novedades relativas alaresina (componente
A), pero cuando hablamos del endurecedor esta ocurriendo un
gran cambio, pues solo algunos fabricantes tienen experiencia
y competencia para fabricar endurecedores cada vez més eco
friendly y con un excelente desempefio cuanto a las resistencias
quimicas y mecanicas.”

SISTEMAS TINTOMETRICOS - EQUIPOS PRODUCTOS
ACOMPANAN EL DESARROLLO DEL SECTOR

Crece cada dfa el mercado de sistemas tintométricos en Brasil y
conquista mas espacio en las fabricas y puntos de venta. Eso por-
quelatecnologfavienemostrandoy comprobando susinniimeros
beneficios y ventajas

El mercado de sistemas tintométricos, a pesar de evolucionar
gradualmente, tiene atin mucho terreno para crecer en Brasil.
Actualmente, se estima que hay entre 15 y 18 mil sistemas en poco
menos de 8 mil puntos de venta, lo que demuestra una enorme
posibilidad de crecimiento, informa Reubens da Cunha, director
general de Corob América Latina. “En Europa, por ejemplo, en
cada10 comercios, 9 tienenmaquinas tintométricas. En Brasil, ese
nlimero es mucho menor, o sea, el mercado tiene un potencial
muy atractivo. Enlos dltimos afios, el sistema crecié el doble de a
industria, pero atinhay mucho porhacer. Uno delos caminos para
impulsar la venta de la pintura de maquina es que el comerciante
advierta todas las ventajas acopladas al aparato. Es un sistema
convarias vertientes. Tener este equipo en el local comercial esun
diferencialmercadoldgico coninnimeras ventajas, sobre todo en
eldrealogistica. El propietario del establecimiento podra tenerun
stock menor con una oferta mayor de colores, y sabemos cémo
esoimpacta lafacturaciény laganancia. Un comercio de pinturas
tipicamente brasilefio suele teneralmacenados muchos coloresya
listos. Eso significa dinero parado para el empresario.”

Eluso de los sistemas tintométricos es innovador, le proporciona
autonomiaalaempresa, que puede prepararlos colores enelmo-
mento de necesidad, resalta Jacqueline Arruda, del departamento
de ventas Brasil de Dedoes. “Esta claro que se hace unainversion,
y en este momento econdmico del pafs, las personas no quieren
invertir en mas de lo que realmente necesitan. El regreso de las
pinturas listas acabd frenando el crecimiento de este sector enlos
dltimos afios, pero a principio de 2017 ya presenta una mejora.”
Daniel Gondelman, director ejecutivo de Italtino, afirma que existe
en Brasil una base instalada de aproximadamente 20 mil equipos
en los puntos de venta y considera que atin hay mucho espacio
para crecer. “Los sistemas se estan desarrollando incluso para
productores demediano porte, que utilizanlas ventajas deintegrar
elpunto deventa con el sistema productivo del color, reduciendo
asflos inventarios de todo el ciclo.”

Sostiene Marcos Magoni, director comercial de Fluid para América
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Latinay México, que elmercado brasilefio es todaviamuy conser-
vador. “Constantemente encontramos a clientes que creen que
existe unadiferencia de calidad entre el readymix y el tintométrico.
Junto con Vitoria & Cia tenemos un trabajo arduo para cambiar
ese panorama y crecer con mayor velocidad. A pesar de ello,
hubo seguramente, en los dltimos afios, un avance exponencial
enla cantidad de sistemas instalados, sino fuera porla caida de la
economia tras 2014, tendrfamos un mercado con un volumen del
50% mayor de tintométricos. Lo que nos motiva eslamejorade la
confianza del mercado en 2017, la industria de pinturas también
estdayudando, al crear nuevas acciones paramovilizar el mercado
hacia el sisterna tintométrico.”

DISTRIBUCION - COMPROMETIDA CON LA CALIDAD Y
SUSTENTABILIDAD

Clariquimica se convierte en un distribuidor de insumos quimicos
industriales, y mas que eso, en un aliado de negocios con apoyo
técnico, capacitacion profesional y tecnologfas innovadoras
Con1oafios deactividades en el mercado, Clariquimica se convirtio
en unaimportante proveedora de insumos quimicos industriales
paradiversos segmentos, ademas de prestadorade serviciosy de
asistencia técnica a sus clientes. “La historia de nuestra empresa
comenz con la experiencia de muchos afios que Sérgio Mastro-
rosayyotenemos de actuacion enlaactividad quimica, prestacion
de servicios y distribucion. Nos hicimos socios con la fundacion de
Clariquimica y, luego después, vino Mauro Conte a trabajar con
nosotros. Ahora, somos tres socios muy experimentados y que
tenemos un conocimiento enorme en las dreas de pigmentos,
plasticos y conceptos diferenciados de distribucion. Somos verda-
deros aliados de negocios”, informa Valne Lucas Vieira, director.
Cuenta quesu carreraseinicid en Hoechst Quimicay dealld surgie-
rontodos sus conocimientosy también los de sus socios. “Fuimos
directores durante muchos afios en Hoechst, empresa alemana,
muyimportante enlas décadas de 70y 80 enlas dreas farmacéuti-
@3, agricolay quimicaindustrial, donde participdbamos entodala
actividad corporativa. Los treshemos actuado directamente como
gestores del drea quimica industrial, desde pigmentos, plasticos,
plasticos de ingenierfa, colorantes, textil, cuero, gas para refrige-
racién, alimentacion, o sea, aditivos para todas esas actividades.
Con la evolucidn del mercado, la empresa se fue transformando
ytrabajando siempre conlas mejores herramientas de gestién de
productoymercado. Asi, permanecimos cercade 33 afios enesta
granempresa, hastallegarlahora dejubilaros, aunque vimos que
todaviateniamos muchas cosas por hacer. Fue a partir de eso que
surgid laidea de colocar toda nuestra experiencia en un proyecto
empresarial, y creamos Clariquimica.”

Con conocimiento de productos, mercados y, principalmente,
empresas aliadas, Vieira resalta que los tres socios conocian la
filosoffay laforma diferente de emprender en el drea de distribu-
cién. “Ladistribucion viene creciendoy seintrodujo enlaactividad

brasilefia, es un camino irreversible. Pero, existen diversas maneras de
presentarse al mercado, y de eso teniamos mucha experiencia, inclu-
sive Hoechst tenfa una distribuidora, en la cual el director-presidente
era Sérgio. Y todo ese historial profesional sirvid de base para nuestro
proyecto Clariquimica, 0 sea, productos de calidad, conocimiento delos
mercados de actuacion y gestion de buenos aliados. Nuestra empresa
tiene ahora 10 afios, pero una experiencia de mas de 40 afios por toda
nuestra actividad profesional.”

BALANCE-EUROPEAN COATINGS SHOW 2017 ROMPIO UNNUEVO
RECORD CON MAS DE 30 MIL VISITANTES

La feria contd con 1.135 expositores y tuvo la mayor participacion inter-
nacional de todoslos tiempos. La conferenciatambiénfue un granéxito,
conmas que 840 participantes

Con mas de 30 mil visitantes de mucho méds de cien paises y 1135 ex-
positores de 40 paises, el European Coatings Show 2017 fue grande
e internacional como nunca. La feria contintia ampliando su posicién
como elmayor evento de laindustria de pinturas mundial. En un espacio
ampliado enel Centro de Exposiciones Niremberg, las empresas expo-
sitoras presentaron productos y servicios innovadores para todos los
aspectos de la produccién de pinturas, recubrimientos y selladores. La
European Coatings Show Conference tuvo el mismo éxito, con mas de
840 participantes de cerca de 50 paises, y establecid un nuevo récord
para ese foro de discusién entre investigadores y desarrolladores de
pinturas.

El préximo European Coatings Show tendrd lugar en el Centro de Ex-
posiciones Nuremberg del 19 al 21 de marzo de 2019. Organizado cada
dos afios, el evento refleja toda la cadena de produccién de pinturas y
ofrecealosvisitantes de laindustria una visién completa de su desarrollo
y produccidn. Ademds de materias primas para pinturas, tintas graficas
y adhesivos, los expositores también presentaron tecnologfas de la-
boratorio y produccidn, as como instrumentos de prueba y medicidn.
El European Coatings Show 2017 llend siete pabellones y tuvo la mayor
presenciainternacional de su historia. Ademas de un pabelldn chino, los
pabellones conjuntos de la Repblica Checay de la Repiblica de Corea
ofrecieron un panorama de sus respectivas naciones. Algunas empre-
sas jovenes e innovadoras de Alemania se presentaron en un pabelldn
conjunto fundado por el Ministerio Federal de Asuntos Econdmicos y
Energfa(BMWi, por las siglas en aleman). Las presentaciones de produc-
tos en los tres pabellones incluyeron conversaciones con expositores
que tienen mas conocimientos especializados sobre los usos, efectos
y datos técnicos.

Conmads de 840 participantes, la European Coatings Show Conference
tuvouna presenciatodaviamas grande que enlos afios anteriores. Mas
de 140 presentaciones técnicas hechas por conferencistas reconocidos
internacionalmente mostraron la produccién de pinturas, compuestos
selladores, productos quimicos para construccion y adhesivos. Se enfo-
caronlas necesidades actuales de funcionalidad y proteccion ambiental,
entre otros temas.
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DISTRIBUCION - GTM COMPLETA LA ADQUISICION DE QUANTIQ
EN BRASIL

GTM Holdings, S.A. (GTM), una de las mds grandes distribuidoras de
productos quimicos de América Latina, anuncié la conclusién de la
adquisicion de la mayor distribuidora de productos quimicos de Brasil,
quantiQ, que perteneciaa Braskem, lamayor petroquimica de América,
después de [a aprobacidn de la autoridad brasilefia de la competencia,
el Consejo Administrativo de Defensa Econdmica (CADE).

El negocio se anunci6 al mercado en enero y estd evaluado en R$ 550
millones. La adquisicion integra a GTM una linea de negocios diferen-
ciada y totalmente desarrollada para los negocios de distribucion de
productos quimicos existentes en Brasil, creando la mayor plataforma
independiente de distribucidn de productos quimicos en América Lati-
na, lo que consolida la posicién de liderazgo de GTM en ese mercado.
Advent International, una de las mayores y mas experimentadas gesto-
ras de ‘private equity’ entodo elmundo, eslaaccionista controladorade
GTMy proporciond lafinanciacién de capital para apoyar laadquisicion
de quantiQ.

Fundadaen1991como Ipiranga Quimica, quantiQ construyd unamarca
reconocida con un largo historial en la industria quimica. La empresa
tiene unamplio portafolio de commodities, especialidades y productos
de desempefio, ofreciendo servicios de valor agregado parasus mas de
5 mil clientes en 50 segmentos del mercado, incluyendo cosméticos,
productos farmacéuticos y nutricion humana. La quantiQ es la principal
distribuidora de productos quimicos en Brasil en un mercado fragmen-
tado, donde los 10 mayores players tienen solo un 30% de participacion
en el mercado.

GTMy quantiQcomenzaranaintegrar operaciones yjuntas operardn 62
centros de distribucidn en 12 paises en toda América Latina con nueve
laboratorios de aplicacionesy atenderanamas de 15 mil clientes enmas
de 50 segmentos de mercado. Comoresultado, la plataformaampliada
de GTM serd capaz de ofrecer a los clientes y proveedores una amplia
red de distribucion, asf como una mayor y més innovadora gama de
productos, con tecnologfas punta.

PIGMENTOS - LANZAMIENTOS CON VISTAS ALFUTURO

Eckart presenta los nuevos pigmentos de la empresa y reafirma la
confianza en el pais

El CEO de Eckart, Wolfgang Schuett, estuvo en Brasil para tratar de
cuestiones comerciales y enfatizd laimportancia que el pais tiene para
lacompafifa. “Brasil es de extremadaimportancia para el grupo porque
eselmayormercado de Sudamérica. Confieso quelos tltimos tres afios
fueron muy dificiles, pero vemos muchas perspectivas de crecimiento
a mediano y largo plazos en el pas, principalmente debido a que la
poblacion es joveny el pais muy grande, lo que muestra una enorme
perspectiva de consumo de la poblacién.”

Eckart es uno de los principales fabricantes de pigmentos, presente
en més de 70 paises. Uno de los diferenciales de la empresa son los
pigmentos de efectos metdlicos. La compafiia también invierte en el
mercado de pigmentos aperlados, en polvo, en forma de pasta, granu-

lados o incluso en los concentrados, para utilizacién en diversas
formulaciones. Como resultado, los pigmentos de la empresa
se pueden encontrar en tintas de impresidn, recubrimientos,
pinturas automotrices, plasticos, en la industria de concreto y
en el segmento de cosméticos, entre otros mercados. Eckart es
una de las empresas del grupo Altana, que desarrolla y produce
especialidades en el dmbito quimico. Altana es unaempresaglobal
con una cuota de ventas internacionales de alrededor del 85%.
Actualmente, este grupo tiene 48 empresas en actuacién y mas
de 50 laboratorios de aplicacién e investigacion diseminados en
todo elmundo. Altana estd dividida en cuatro grupos: BYK Aditivos
elnstrumentos, Eckart Pigmentos de Efectos, Elantas Aislamiento
Eléctrico y Actega Recubrimientos y Selladores. BYK es la mayor
division del grupo cuando se trata de retorno financiero. En Brasil,
Colormix comercializa los productos de BYKy de Eckart.

INVERSIONES - SOLUCIONES PERSONALIZADAS -
NITRO QUIMICA PRESENTA NUEVA ESTRUCTURA DE
MARCAS Y AMPLIA SU PORTAFOLIO DE PRODUCTOS
Nitro Quimica, que acttia en la produccién de nitrocelulosa y
derivados, presenta sunuevaarquitectura de marcas, que viene
acompafada de la ampliacién del portafolio de productos y
servicios delacompafia. Estainiciativa es parte de una serie de
acciones que la empresa esta desarrollando para ofrecer solu-
ciones cada vez mas personalizadas y capaces de responder a
las necesidades especificas delos clientes, en diversos sectores.
Sostiene Anderson Oba, director de marketing, que la com-
pafiia tiene el portafoliomas completo de productos derivados
de nitrocelulosa de los mercados nacional e internacional,
y ahora pasa a ofrecer sistemas quimicos listos para que los
clientes produzcan sus formulaciones, aumentando la pro-
ductividad y la competitividad de los productores de pinturas
y barnices. “En los dltimos afios, invertimos cerca del 2% de
nuestros ingresos liquidos anuales en I&D, que resultaron
en el lanzamiento de productos que vienen permitiendo que
nuestros clientes mejoren su competitividad en sus respectivos
sectores - desde tintas de impresion para embalajes flexibles,
esmaltes de ufia, tratamientos para superficies de madera,
cuero Yy repintura automotriz, adhesivos especiales, entre
otros”, afirma el gerente.

Conlaampliacién del portafolio, la empresa expande también
su actuacion en el mercado internacional, uno de los focos
estratégicos de actuacion de Nitro Quimica. Ademads de la
apertura de su oficina regional en Viena, Austria, la compafiia
anuncid, en octubre de 2016, la adquisicién de Alchemix Cor-
poration, lamayor productora de Norte América de USP Collo-
dion (solucién a base de nitrocelulosa para apdsitos liquidos y
productos dermatoldgicos) y una de las principales empresas
norteamericanas del suministro de soluciones quimicas a base
de nitrocelulosa.



Versatilidade para escolher a
COor gue mais combina com voceé.

Concentrados tintométricos Sintetint®.

Sintetint® é uma exclusividade criada pela pioneira em dispersdes pigmentarias no Brasil, a Sintequimica. Trata-se de um
sistema composto por 11 colorantes que geram uma cartela com inimeras possibilidades de cores para tintas com base
aquosa. Um ganho para o segmento que contara com a versatilidade de um sistema tintorétrico a um custo altamente
competitivo com os padrdes de confianga e qualidade Sintequimica, reconhecidos ha mais de 60 anos.

@ .
SINTETINT

CONCENTRADOS TINTOMETRICOS

Solicite a visita de um representante.

| - www.sintequimica.com.br
- vendas@sintequimica.com.br
ﬂ Ill'llk' Tel.: 11 4605 7777

qualidade em forma de cor.


http://www.sintequimica.com.br
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~ TINTAS AMERICA DO SUL - 0 FORTALECIMENTO
= REGIONALEE 0 RETORNO AO CRESCIMENTO

enario

Os negdcios em geral na América do Sul foram afetados nestes
dltimos trés anos pela situacdo da economia e mudangas politicas
que afetaram os trés dos maiores mercados da regido - Argentina,
Brasil e Venezuela -, com dbvios reflexos na demanda de tintas nos

varios segmentos.

Por outro lado, a industria de tintas tem desfrutado de crescimentos e
progresso em geral em outros mercados muito importantes no conti-
nente, como Chile, Colémbia, Paraguai e Peru, em um contraste com os
mercados j& mencionados e minimizando o impacto no mercado total.
Mas mesmo assim, devido aoimpacto dos maiores mercados, o mercado
total de tintas da América do Sul declinou 4% em volume no ano de 2016.
O volume total do mercado de tintas na regido atingiu 3 bilhdes de litros
comum valor (a precos daindUstria), equivalente 8,1 bilhdes de ddlares.
Houve uma recuperagdo dos precos médios em ddlares, em vista das

valoriza¢es de varias moedas na regido, no ano de 2016.

TINTAS AMERICA DO SUL - VOLUME POR PAIS - 2016 - MM LITROS

VOLUME TOTAL = 3,0 BL LITROS

VALOR = 8,1 US$ BL

POR FRANCISCO Z. RACZ E WASHINGTON T.
YAMAGA DA RACZ, YAMAGA & ASSOCIATES

nos maiores mercados. A frota de veiculos crescente é o
maior fator da expansdo continua deste mercado. Este
serd um fator de contribuicao positiva pelas proximas
décadas, devido a necessidade de mobilidade em um
continente com grandes extensdes e por umindice ainda
baixo de veiculos per capita, cerca de um veiculo para
cada cinco habitantes.

Na segmentacdo tradicional do mercado de tintas (figura
2), 0 setor de tintas decorativas &imobilidrias representa
mais de 75% do volume total, impulsionado pelaindstria
de construgdo civile damanutencao predial. Masaregiao
também possui uma demanda crescente de uma ampla
gamade produtos de alto desempenho destinados aapli-
cacles especiais, para 0s setores automotivo, eletronico,
aeroespacial, manutencdo industrial, mdveis, e outros
mercados; além de uma demandainteressante por tintas
em pd para mdltiplas aplicacoes.

Figura 1- Mercado de Tintas na América do Sul por pais em
Milhoes de litros em 2016
Os mercados relacionados com a producdo automotiva original
tiveram uma queda no volume de tintas consumidas acima de
10% NO ano, na regiao.
Por outro lado, 0 mercado de repintura automotiva, cresceu
na regido, devido ao crescimento continuo da frota de veiculos
circulante, apesar da queda de poder de consumo da populagdo

TINTAS AMERICA DO SUL SEGMENTA(}I\O 2016 VOLUME MM L

INDUSTRIA GERAL 31
PO (90 K ton) 5o

MADEIRA34
TRANSPORTES 22

AUTO PEQAS 25

MANUTENCAO & MARITIMA

REPINTURA AUTO 152

AUTO OEM 41

DECO
2317

VOLUME TOTAL = 3,0 BL LITROS

VALOR = 8,1 US$ BL
Figura 2: Segmentacdo do Mercado Sul-Americano de
Tintas em 2016

PERSPECTIVAS

Com as economias da Argentina e Brasil em recuperacao, com conse-
quentesreposicoes de estoques, aliadas ao crescimento estruturado de
outros paises, como o Chile, Coldmbia, Paraguai e Peru, o mercado de
tintas deverd crescer 2% em 2017 e cerca de 4% nos anos seguintes nare-



gido. Comisso,aAmérica do Sul deverdretornar gradualmente ao
cendrio mundial como um mercado atrativo. O mercado total de
tintas naregido deverd atingir umvolume de 3,6 bilhGes de itros,
conforme aFigura 3 mostrando o breakdown por paises em 2021.
0O novo cendrio da América do Sul em retomada demandard das

MERCADO DE TINTAS AMERICA DO SUL - 2021 SEGMENTAGAO VOLUME MM L

INDUSTRIA GERAL 133 MANUTENGAO & MARITIMA
PO(100 Kton) 40 80

MADEIRA 169,
VEICULOS ESPECIAIS ETC

AUTO PEGAS 33
REPINTURA AUTO 183.
AvTe “k_____

indstrias, e daindUstria de tintas em especifico, crescimento para
recompor a demanda reprimida e procura de novos mercados,
além de seus paises no sentido de crescimentos inorganicos
competitivos globalmente.

Anossa percepcdo é que aindustria de tintas em toda extensao
da cadeia ja estd se movimentando para uma etapa a frente na
produtividade e nas tintas de performance para poder servir a
evolucdo da indstria.

VALOR = 12,3 BL US$

Y MAR 2017

TINTAS AMERICA DO SUL -VOLUME POR PAIiS- 2021 MM LITROS

uy
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TOTAL VOLUME = 3,6 BL LITROS
VALOR = 12,3 US$ BL

Figura 3 - Mercado de Tintas na América do Sul por pafs em MilhGes
de litros em 2021

Reacdo e evolucdo positiva serdo notadas nos setores automotivos e relacionados, bem
€omo no segmento de tintas de manutencao e marftima.

No caso da induistria automobilistica, a reacdo se iniciard na recomposicao de estoques
e pela retomada agressiva de programas de exportacdo, e deverd ser seguida por uma
gradativa recuperacao dos maiores mercados locais.

Apds vérios anos de reducdo de investimentos e adiamento de maiores manutengdes,
arecuperacdo daindstria do petréleo (e relacionadas) devera ser um forte fator para
0 crescimento mais acelerado esperado no consumo de tintas de manutencao pesada
e maritima (crescimento médio acima de 4% ao ano nos proximos cinco anos).
Omercado de repinturaautomotiva seguird seuritmo de crescimento constante movido
pela expansao continua da frota veicular no continente e é pouco afetado por eventuais
oscilagbes das economias domésticas dos paises pela sua propria natureza. Emevolucao
prevemos inicialmente uma répida integracdo do mercado de repintura na América do
Sul emresposta a evolucdo integrada da frota de mercados com o Brasil.

O crescimento do mercado de tintas imobiliarias (decorativas) deverd seguir a evolugao
do poder de compra da crescente classe média da regiao e os investimentos da cons-
trucdo civil. A projecdo dos volumes para 2021 por segmento pode ser vista na figura 4.

TOTAL VOLUME = 3,6 BL LITROS

IMOBILIARLA
27ea

Figura 4: Segmentacdo do Mercado Sul-Americano de Tintas em 2021

SITUACAO COMPETITIVA

Nestes tiltimos anos, as companhias globais
de tintas perderam posicao na regido. Nao
realizaram nenhuma expansao por meio
deaquisicdo ou mesmo nova operagao que
pudesse minimizar o impacto de rea¢des
exageradas das direcdes regionais a osci-
lacdes em varios mercados que reduziram,
ou mesmo eliminaram, posicdes em varios
segmentos. A consequéncia do descom-
passo foi a perda de posicdo das grandes
empresas globais e a deteriora¢do dos
resultados na regido. As movimentacoes
internacionais entre as grandes empresas
nao altera este quadro relativo.

Nesse meio tempo, companhias regionais
de porte médio ou grande ganharam posi-
cOes, sobretudo por meio da preservacao
de valores estratégicos, ganhos de produ-
tividade e fortalecimento de posices regio-
nais. As companhias médias preencheram
os vazios deixados pelas empresas globais.
Prevé-se que nos préximos anos a América
do Sul atraird novos investidores internacio-
nais, ndo sé paraos mercados dealtovalore
desempenho, mas também para os grandes
volumes do mercado de tintas imobilidrias
em resposta a nova onda de consolidacao
competitiva global. Os novos entrantes
poderdo estar focados em aliancas estra-
tégicas de melhor produtividade e retorno
deinvestimentos.
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PREMIACAO CONSAGRA 53 VENCEDORES

OS MELHORES DO ANO DE 2016 SAO RECONHECIDOS E LEVAM O TROFEU MAIS CONCORRIDO
DO MERCADO: O “OSCAR” DO SETOR DE TINTAS

hegou a vez de anunciar os vence- agora essa mesma categoria foi dividida em duas: Industrias de Tintas
dores das 53 categoria de matérias- Automotivas - OEM e Industrias de Tintas Automotivas - Repintura.
-primas, industrias de tintas e persona- J3 as seis categorias de Personalidades do Ano continuam as mesmas -
lidades do 21° Prémio Paint & Pintura. Fornecedor, Dirigente da Industria de Tintas, Area de Compras, Producao,
Aorganizadora, Agnelo Editora, como todo Marketing e Pesquisa e Desenvolvimento -, e diferentemente das outras
ano, realiza uma grande festa para anunciar categorias que tiveram apenas uma fase de votacdo, essas tiveram duas
os ganhadores e entrega dos troféus, que fases, reafirmando os profissionais que mais se destacaram e contribuiram
acontece no dia 12 de maio no Espaco Vila com o setor no ano passado.
dos Ipés, em S&o Paulo. Confira a seguir os vencedores do 21° Prémio Paint & Pintura e todas as
O evento, que chega a reunir cerca de 800 empresas que se destacaram no ano de 2016.

personalidades do setor, traz 39 categorias
de fornecedoras de matérias-

-primas, com uma novidade

de mais uma categoria inse- 0 A o

rida, a de Isocianatos. Tam- * m 6 m & @
bém tem oito categorias de P
industrias de tintas, sendo PA'NT&
que até o0 ano passado existia

a categoria de Tintas Auto- PINTUM
motivas (OEM e Repintura),

PATROCINIO PLATINA
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VENCEDORES DO 21° PREMIO PAINT & PINTURA:

EMPRESA MASTER

.l - BASF

We create chemistry

1° BASF

2° Clariant

3° Lanxess

4° Dow Quimica
5°BYK

6° Transcor

7° Oxiteno

8° Bandeirante Brazmo
9° Chemours

10° Cabot

PERSONALIDADE - FORNECEDOR

1° VANIO NUNES OLEIRO,
DIRETOR DA DIVISAO DE QUIMICA
INDUSTRIAL DA MCASSAB

2° José Maria Granco, diretor comercial da Brasilata

3° Roque Guimaraes Antunes, diretor de marketing da Transcor
4° Léa Sgai, gerente de marketing & técnica de servigos da Cabot
5° Domingos Nunes Farias, especialista de vendas de acrilicos da
BASF

6° Walmir Antonio Lopes, diretor da Wana Quimica

7° Cristine Lopes Camargo, gerente vendas da Eckart Brasil

8° Givanildo Ferreira, gerente executivo de vendas & marketing -
Pigmentos Inorganicos (IPG) da Lanxess

9° Paula Di Giacomo, gerente de vendas da Eastman

10° Ciro Marino, diretor comercial e de marketing para América
Latina da Cristal Global

A Carbomix conta com uma linha completa de cargas minerais, com toda garantia de qualidade
e de fornecimento que sua indUstria precisa, além de um atendimento personalizado que busca
sempre a melhor solugdo para as necessidades da sua empresa.

G‘ , carbomix

WWW.CARBOMIX.IND.BR
VENDAS@CARBOMIXIND.BR
+55 28 3539-1058

+55 28 99933-5372


http://www.carbomix.ind.br
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PERSONALIDADE - DIRIGENTE DA
INDUSTRIA DE TINTAS

1° WALDEMAR LAZZURI,
 PROPRIETARIO E
| PRESIDENTE DA SKYLACK

2° Filipe Colombo, diretor presidente da Anjo

3°Reinaldo Richter, diretor superintendente da WEG Tintas
4° Freddy Carrillo, presidente da Sherwin-Williams

5° Ronaldo Souza, diretor industrial da Iquine

6° Maria Cristina Potomati Fitiza, diretora da Dovac | Luks-
color

7° Ricardo Stiepcich, diretor da Futura Tintas

8° Edmilson Zanatta, vice-presidente da Farben

9° Marcelo Cenacchi, diretor-geral da Renner Sayerlack
10° Sérgio Francozi, diretor de marketing da Tintas Dacar

PERSONALIDADE - AREA DE COMPRAS

1° EDMAR PANCIERI,
GERENTE REGIONAL
DE EMBALAGENS PARA
AMERICA LATINA DA
AXALTA

2° Daniel Tomazi, comprador da Anjo Tintas

3° Mauro Eiras, diretor de compras - América do Sul da
Valspar

4° Arthur Martins, diretor de compras de Tintas Decora-
tivas da AkzoNobel

5° Daniela Sartori, gerente de suprimentos e logistica da
WEG Tintas

6° Rui Cipriano Toloza, comprador sénior da Sherwin-
-Williams

7° Maria Anézia Pinheiro, supervisora de suprimentos da
Futura Tintas

8° Licia Magdalena, gerente de compras da Sherwin-
-Williams

9° Carlos Zanelato, gerente de compras da Resicolor
10° Ana Maria Tondi, gerente de suprimentos da Skylack

CDPrémic
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REA DE PRODUCAO
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PERSONALIDADE

1° DULCIDIO MACEDO,
DIRETOR TECNICO E
INDUSTRIAL DA MONTANA
| QUIMICA

2° Vailton Mendes, gerente industrial da Skylack

3° Edson Carlos Tognin Filho, gerente técnico da Hidracor

4° Adilson Trautmann, gerente de opera¢des da Tintas Sherwin-
-Williams [ Sumaré

5° Ricardo Pinto, diretor de operacdes Tintas Decorativas da
AkzoNobel

6° Julio Mourisco, chefe de producdo latex Tintas Decorativas
da AkzoNobel

7° José Carlos Bragatte, ex-gerente de producdo da Axalta
8° Eduardo Weber, gerente de operaces Tintas Sherwin-
-Williams Divisdo Automotiva

9° Cézar Barroso, gerente executivo e de producao para Amé-
rica Latina da Flint Ink

10° Alexandre Falcioni Neto, gerente industrial da Horos

PERSONALIDADE - AREA DE MARKETING

1° EGINALDO FRANZAO,
GERENTE DE MARKETING
DA SHERWIN-WILLIAMS

2° Michel Sentinelo, gerente de marketing da Montana Quimica
3° Vanessa Rossi, analista de marketing da Skylack

4° Marcelo Abreu, gerente de marketing institucional e do pro-
jeto “Tudo de cor para vocé”, da AkzoNobel Tintas Decorativas
5° Sandro Oliveira, chefe de marketing da WEG Tintas

6° Angela Chapper Levy, gerente de marketing da Qualyvinil
7° Fernanda Figueiredo, gerente de marketing da AkzoNobel
8° Alan Souza, diretor comercial e marketing da Iquine

9° Maria Angélica Potomati Rolemberg Albuquerque, diretora
da Dovac [ Lukscolor

10° Laura Barros, gerente de marketing da Iquine
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PERSONALIDADE - AREA DE PESQUISA E Aditivos

DESENVOLVIMENTO
F
R Outros
27%
1° JOSAFA REBOUCAS, —
GERENTE DE PRODUTOS DA g : A
" \
i HIPERCOR st 2‘.\\\“"\e 20 Evonik 11%
2° Paulo Anténio Donadio, gerente de pesquisa e inovacao
- 3°Ata

da Anjo Tintas

Tensoativos
3°BASF 7%
7%

3° Elaine Pogo, diretora de pesquisa e desenvolvimento da
AkzoNobel Tintas Decorativas

4° Mateo Lazzarin, gerente de laboratdrio e desenvolvimento
de Tintas Decorativas da AkzoNobel

5° Sergio Heyder, gerente do departamento de desenvolvi-
mento e producdo de tintas em p6 da WEG

6° Alexandre Gouveia, coordenador de laboratdrio de desen-
volvimento da Sherwin-Williams

7° Francisco Diniz, gerente de pesquisa e desenvolvimento
da Futura Tintas

8° Maria Cristina Kobal Campos de Carvalho, diretora de ino-
vacao e tecnologia da Renner Sayerlack

9° Milton Ferreira Filho, gerente técnico da Qualyvinil

10° Alex Lair Amorim, gerente de cores & pigmentos - Labora-
tdrio P&D Automotivo OEM da PPG

Outros: Adexim-Comexim, Afcona/Quimica Roveri, Alcoli-
na, Allnex, Aromat, Ashland, Avco, Bandeirante Brazmo,
Biofragane, Brenntag, Casal Del Rey, Clariant, Clariqui-
mica, Coatex, Colormix, Croda, Disamtex, Dow Corning,
Eastman, Elementis, Embalquim, Emerald, Ipel, Lamberti,
MCassab, Machester, Megh, Momentive, Oswaldo Cruz
Quimica, Otimiza, Oxiteno, Patchan, Polystell, quantiQ,
Quimicraft, Rhodia | Solvay, Search, Syco, Thor, Troy,
Tygo, Vetta Quimica e Viana Quimica.

_%‘

LINHA DE PRODUTOS CAFé_BONA

Diametro médio de 0,5 até 2,5 microns oferece beneficios como: brilho, cobertura,
lavabilidade e excelente acabamento com baixa absorg¢ao.

%
LR
%
/\ % CARBONA é um carbonato de calcio micronizado que pode ser aplicado na fabricacao de papel,
tinta a base d'agua ou a base de solvente, esmalte, PVC, cosméticos, farmacéuticos, téxteis,
ceramicos, borrachas, etc.

Serra Branca

Oferecemos calcitas e dolomitas com diversas granulometrias, variando de malha 10 a 1000 meshs, além de produtos
da linha slurry.

CONTAMOS COM EQUIPE TECNICA PREPARADA PARA DESENVOLVIMENTOS DE ACORDO COM A NECESSIDADE DOS CLIENTES.

Escrltorlo. (62)/4006-8787 / 8412-1516 - Fabrica:' (64) 3547-3070

www.serrabrancamlneracao.md.br *» vendas@serrabrancamineracao.ind.br



http://www.serrabrancamineracao.ind.br

Biocidas

Outros
5°Troy 7%
8%

5° Dow

Quimica 8% 1o Ipel 34%

4° Lonza 9%

20
3°Thor 16% Miracema-Nuodex
18%

Outros: Alcolina, Ashland, Bandeirante Brazmo, Biocote,
Buckman, Clariant, Coremal | Pochteca, Elize, Embalquim,
Lamberti, PMW e Wana Quimica.

Coalescentes

Outros
29%

A scs\va\l"°/0 2° Oxiteno
22%

3°Dow
Quimica 18%

Outros: Agro Quimica Maringd, Allnex, Aromat, Bandeirante
Brazmo, BASF, Brenntag, Clariant, Disamtex, Gap, IMCD,
Lamberti, MCassab, Miracema-Nuodex, Perstorp, quantiQ,
Syco | Tygo, Univar e Wana Quimica.
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Cargas Naturais e Sintéticas

2° Mineragao Sao
Judas 8%
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5° Itaplana 4%

2
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Outros: Adexim-Comexim, Aromat, Bandeirante Brazmo, BASF,
Brasclay, Brasmica, Cadam, Carbofine, Carbomix, Central de
Minérios de Lorena, Cibracal, Colormix, Diatomita do Brasil,
Fillercal, Fosquimica, Goiasfiller, J.Reminas, Kymberlito, Kymera
[ Mineracdo Matheus Leme, Lagos, Marssetti, Max Carb, MBM,
Mibra, Mineracao Ipiranga, Mineracao Italia, Minérios Gerais,
Monte Pascoal, Montividiu / Serra Branca, Mineracao Vale do Ju-
quid, Nemer, Okyta, Omya, Paranacal, PQ Corporation, Provale,
Quimvale, Rio Metalurgica, Sachstleben, Solofino, Soleminas,
Verbazza, Xilolite, Wana Quimica e Yillong.

Colorimetria

4° Konica
Minolta 16%

10 Datacolor

30 BYK/ MAST v 37%
21% \

2° X-Rite 26%
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Didxido de Titanio Dispersoes Pigmentarias

Outros

e 1° Clariant

29%

1° Chemours
37%

50 SunChemical 4%

40 sintequimica 6%

2° Transcor

2¢ Cristal 25%

Global 18%

Outros: AkzoNobel [ Iguatu, Aromat, Bandeirante Brazmo, Bra-  Outros: Aromat, Asta, Chemipol, Chromaflo, Clariquimica,
schemical, Brenntag, CNNC Wuxi Haupo, Colormix, Coremal /  Cleomar, Colormix, Dynatech, Exatacor, Forscher, Lamberti,
Pochteca, Colortrade, Doguide Group, Dongjia, Evonik/Kronos,  Lanxess, Merck, Multicel, Quimica Roveri e Spectracolor.
Henan Billions, Intercom, Kalium, MCassab, quantiQ, Quimisa,

RuiChem, Titanos, Tronox, Tygo e Univar.
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MUITO OBRIGADO A TODOS OS CLIENTES QUE
NOS ELEGERAM PELO 22 ANO CONSECUTIVO
ENTRE OS MELHORES FORNECEDORES DE
DIOXIDO DE TITANIO DO PAIS.

TIO2 INTERBRASIL
PORQUE O DIOXIDO DE TITANIO E A ALMA DA TINTA!

Rua Joao Stoeberl, 217 | Bairro Rio Negro ‘
89287-440 | Sao Bento do Sul | SC | Brasil
Comercial: +55 41 3156.8500 | Financeiro: +55 47 3631.4614

WWW.INTERBRASILSA.COM


http://www.interbrasilsa.com
http://WWW.INTERBRASILSA.COM
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Distribuidor de Produtos Quimicos

2° quantiQ 16%

¢ Unvar %

@
R
s 40 IMCD
- 13%
(]

3° Brenntag

Outros: Additiva, Adexim-Comexim, Agro Quimica Maring,
American Sales, Aromat, Atlanta, Braschemical, BR Distri-
buidora, Brisco, BR Quimica, Carbono, CCQM, Clariquimica,
Colormix, Coremal / Pochteca, Dinaco, Easy Quimica, Inter-
brasil, Kalium, Laurien, Lyondell, Maxepoxi, Maxx Quimica,
Mayercryl, Metachem, Midland, Minérios Ouro Branco,
Montenegro, Morais de Castro, Omya, Quimica Anastacio,
Quimica Roveri, Quiminutri, Quimisa, Residrox, Rudnik,
Tygo, Vetta Quimica e Viana Quimica.

Embalagens Metalicas
(Latas e Baldes)

! Outros
7° Latal 2%
7%

6° Metalgrafica
Renner 9%

5°CMP 10%

2° Cerviflan

4° Litografia

15%
Valenca 11% 30 Prada 0

12%

Outros: Industrias Renda, Mecesa, Metalgrafica Palmira,
Mddulo Embalagens e Novalata.
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Embalagens Metalicas
(Tambores)

I
30%

2° Mauser 18%

Outros: Bressan, Canella, Cotam Tambores, Dutra Embala-
gens, Embapac, Grupo Legal Embalagens, Guard Tambores,
Latal, Metalbasa, Sibol, Tamborsul e Tambortec.

Embalagens Plasticas (Baldes)

Outros
17%

40 Mecesa 8%

30 Real

stic 9%
R 2° Fibrasa

18%

Outros: Bestbox, Chamfer, Cool, Doormann, Dynaplast, Em-
plas, Groupack, Haplos [ Jaguar, JM2, Latal, Metal G, Palmasul,
Rendaplast e Stark.
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Emulsées Equipamentos de Filtracao

Outros

° Technical
Filter29%

J

4°3M 10%

2° BASF 19%

30 Eaton 17% 2°FS120%

Outros: AkzoNobel [ Iguatu, Allnex, Aromat, Avco, Branco-
tex, Denver, Disamtex, Elekeiroz, Elementis, Euroamerican,
Innova, Isogama, Lamberti, Liarte, Lubrizol, Lumen, Lyon-
dell, MCassab, Megh, Mercia, Reichhold, Rhodia / Solvay,
Tanquimica, Waybor e WTech.

Outros: Filbrax, Filtrare, Filtros Barra, Mech Filtros e
Russel Finex.

[ Induskol®T |

{\ DENVER

ESPECIALIDADES QUIMICAS

carménére

@ Evoluir em sintonia
com o mundo

Para a Denver Especialidades Quimicas, empresa do Grupo
Formitex, evoluir com o desenvolvimento tecnolégico e ter
consciéncia para priorizar valores sustentaveis sao principios
gue garantem o CMC - carboximetilcelulose - de qualidade e

cuidados para o futuro do planeta.

Denver Especialidades Quimicas.
Tradicao em evoluir com o pensamento no futuro.

Uma empresa do Grupo Formitex | www.denverespecialidades.com.br o ‘"s%’
&
Estrada Fernando Nobre, 650 e Cotia-SP e Brasil ¢ 06705-490 KDNV‘E'-)
(+5511)4613-2770/ (+5511) 4613-2771 e vendas@denverespecialidades.com.br FSSC 22000


http://www.denverespecialidades.com.br
http://www.denverespecialidades.com.br
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Equipamentos de Laboratorio Espessantes
Instrumentacao, Pesquisa e Desenvolvimento

Outros
17%

Outros
27%

40 Oswaldo Cruz
Quimica 9%

40 Coatex 9%

30 BASF

0 entis
1% 2° Elem

0,
2°TKB 21% 16%

Outros: Allnex, Aromat, Ashland, Ata Quimica, Avco,
Brancotex, BYK, Clariant, Colormix, Denver, Disamtex,
Evonik, Liarte, Lumen, Manchester, MCassab, Meta-
chem, Midland, Quimica Roveri, Spectracolor, Waybor
e WTech.

Outros: Adexim-Comexim, Altmann, Analion, Bass Equip, BR
Chemical, Casa Americana, Columbia, Datacolor, Elcometer,
Equilan, ETL, Gehaka, Hipperquimica, Labysinth, Marte,
Metrohm, Omicron, Polimate, Pro Analise, Regmed, SP
Labor, VMA e X-Rite.

Equipamentos de Producao Isocianatos

Outros
27%
4° Univar 79

4o Galstaff
Multiresine 7%

2° Moinho ;
Piramide 14% 3°BASF 10% 20 Vencorex
3° Prodismaq 18%
11% N

Outros: Agitec, Airtec, Baker Perkins, Buhler, Bass, Cope-
rion, Equiplast, Inkmaker, Mazonac, Mega Flux, Metaldrgica
[Ima, Neumann Esser, Pequeno Rodrigues, Project, RGA
Equipamentos, Steel Rolling, Stringal, USA e Maquinas.

Outros: AkzoNobel, Allnex, Coim, Evonik, Huntsman,
M(assab, Polimeros do Brasil, Rhodia, Sapici e Wanhua
Borsodchem.
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Logistica Negro de Fumo
(Tancagem, Contéineres e IBCs)

\\ Qutros . \ 3°Birla
8% Carbon 11%
30
Schiitz-Vasitex
18%

1° Intertank 1° Cabot

2° Orion 34%

55%

2° Rentank 29%

) PAINT & PINTURA

Outros: Edra, Mauser, Stringal e Tankpoll.

|
o=
(= T
bh'd
N 7 e ° r 4 °
Matérias-primas para Oleos e Derivados
Resinas e Emulsoes —
o Outros A \
. 10 A.Azevedq
°Mir C “
10 BASF : ema'N"odex 29%

109%

50 Perstorp 6% ol 4° Cargill 11%

PR
w“w
0 & L, 2°Eekeiroz

&3 12%
O Oswaldo Cruz

Quimica 9%

2° Aboissa 21%

V-

3° Quimica

‘{° Anastacio 13%

Outros: A.Azevedo, Aboissa, Allnex, Brisco, Clariant, Den-  Outros: Almad, Biooleo, Bunge, Granol, Ibraquimica, Miracema,
ver, Eastman, Evonik, Hexion, Innova, Interbrasil, Lyondell, ~ Oil Company, Pindorama e Sim Estearina.

MdCassab, Momentive, PQS, Quimica Anastacio, Reichhold,

Rhodia [ Solvay, Sim Estearina, Unigrain, Vetta Quimica, e

WWP.
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Oxido de Ferro

Outros

Sop 16%
‘ o”‘her4%

4° Aromat 6%

1° Lanxess
B3%

3° Colormix 10%

2° Transcor
21%

Outros: Astrall, BASF, Centrox, Coremal / Pochteca, Dynatech,
Ferro, Lamberti, Microxcolor, Multicel, Oxinor, Quimica Roveri,
Shepherd, Sintequimica, Spectracolor, Synox e Yuxing.

Pigmentos Inorganicos

Outros
19%

1° Transcor

J

4o Forsche, 7%

3° Lanxess
11%

30 BASF
11%

2° Clariant
16%

Outros: Aromat, Astrall, Cleomar, Colormix, Colornet, DCC,
Dynatech, Flamex, Multicel, Ferro, Quimica Roveri, Shep-
herd Color, Synox, Sintequimica, Spectracolor, Sudarshan
e Sun Chemical.

Seus custos com matéria-prima
te impedem de ser competitivo?

A company of the Group:

COMEXPORD

www.kaliumchemical.com.br

r

Av. Nacfies Unidas, 10.989 - 12° andar
CEP: 04578-900 - V. Olimpia - a0 Paulo - 5P

CHE M 1

P8 KALIUM
v

Ao

© oA L

55(11) 2162-1488 - Fax: 55 (11) 2162-1483 WORLEWIOE SOLUTIGNE I CHEWICAL BULINESS


http://www.kaliumchemical.com.br

Pigmentos Metalicos

1° Aldoro
35%

40 Schlenk / True Color
12%
30

Silberline / Colornet 2°
13% Eckart / Colormix

18%

Outros: BASF, Clariant, Dynatech, Forscher, Merck, Quimica
Roveri, Spectracolor, Sun Chemical e Transcor.

Pigmentos Organicos

10 Clariant
34%

3° Transcor
21%

2° BASF
25%

Outros: Aromat, Choksi, Cleomar, Colormix, Dynatech, Inter-
brasil, Jeco, Kalay, Lanxess, Quimica Roveri, Sintequimica,
Sudarshan e True Color.

© DPrémic
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Pigmentos Perolizados

1° Merck )
2%

50 Sun Chemical 5%
40 True Color 6%

32 Colornet

9% 2° BASF

14%

Outros: Clariant, Colormix, Eckart, Fluorcolors, Forscher,
Minérios Ouro Branco, RuiChem, Silberline e Sudarshan.

Resinas Acrilicas

—

Outros
39%
2° Allnex 14%
\N

o a8
& S
&
S

3°SI Group
4 10%
oswaldo Cruz
‘g% Quimica 9%

S
N
&
&

Outros: AkzoNobel / Iguatu, Alberting Boley, Arkema/Coatex,
Avco, Brancotex, Brisco, Clariant, Denver, Dow Quimica,
DSM, Galstaff, Isogama, Liarte, Lumen, MCassab, Polimeros
do Brasil, Quimica Anastacio, Quiminutri, WTech, Resicryl,
Waybor e WWP.
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Resinas Alquidicas

1° Allnex

Outros

2° Reichhold

25%
30 Saver

9%

Outros: Arkema [ Coatex, Ashland, ASK, Coim, Dioxyl, Gals-
taff, Interbrasil, Neoquim, Oswaldo Cruz Quimica, Polimeros
do Brasil, WTech, Resypar, Revochemical, SGS e Univar.

Resinas Epoxicas

Outros

2° Huntsman
21%

30 Allnex
YAZS

Outros: AkzoNobel / Iguatu, Araltec, Arkema / Coatex,
Bandeirante Brazmo, BASF, Brenntag, CCP, Coim, Evonik
| Silaex, Hexion, IMCD, Interbrasil, Jana/Lumasa, Kalium,

Khua, Manya, Maxepoxi, Midland, Nanya, Oswaldo Cruz
Quimica, Quiminutri, Reichhold, Sartomer, Search e Tygo.

bbqguimica.com.br

Nos bons momentos da
sua vida, conte coma

neasa qwnuca,

Diwido de Titanio | Extensores de Titénio e Cargas Minerais | Negro de Fumo | Resinas Epoxi & Acrilicas | Siicas Pirogénicas | Solventes Hidrogenados, Oxigenados e Hidrocarbdnicos | Formulagoes de Solventes

BANDEIRANTE
“9BRAZMO

MNossa quimica, sua vida
Empresa do Grupo Formitex.

é"y Vansis EEET  casor?  AcADAM € Chemours:  DRNAL AMERICH, INC.

"3 Celanese

®  deamin LOTTE guew

(5] S RHODIA Torav

PETROBRAS

< EASTMIAN


http://bbquimica.com.br
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Resinas Poliéster Silicas

—

N

o Reichhold
Outros 20%

31%

Outros

20% 1° Evonik
28%

2° Galstaff

Multiresine 18%

2° Grace
30 PQ Silicas 21%
18%

Outros: AkzoNobel [ Iguatu, Arkema / Coatex, Ashland,
BASF, Brisco, Dow Quimica, Hexion, Kalium, Maxepoxi,
Polimeros do Brasil, Polint, Poliresinas, Quiminutri, Royal,
Sartomer, Search, Shenjian, e SI Group.

Outros: Bandeirante Brazmo, Brasilminas, Coremal [ Pochteca,
Fuiji, Glassven, Graintec, Imerys, Ineos, J.Reminas, Kalium, Mi-
nérios Ouro Branco, quantiQ, Rhodia/Solvay, Univar e Wacker.

Sistemas Tintométricos
(Corantes)

Outros

27% 1° Covestro
33%

Outros
15%

40 A Tonal
13%

4o Galstaff
Multiresine 11%

2° Allnex

30 Reichhold 16%
13%

3° Transcor
16% 2° Clariant

27%

Outros: AkzoNobel [ Iguatu, Alberting Boley, Arkema /
Coatex, BASF, Coim, Colormix, Dioxyl, Dow Quimica, DSM,
Huntsman, MCassab, Oswaldo Cruz Quimica, Polimerosdo ~ Outros: Anneta, BASF, Concentrated, Forscher, Exatacor e
Brasil, Quiminutri, Vencorex, Sapici, Sartomer e SI Group. Sintequimica.
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Sistemas Tintométricos
(Equipamentos Linha Automotiva)

Sistemas Tintométricos
(Equipamentos Linha Decorativa / PV)

v 3¢ Tintomatic
11%

2° Fluid
Management 31%

Coatings

Innovative Dry-Film Preservation

Apresentando Densil® FAZ and Densil® Z0D Antimicrobials
Combinagdes Unicas de trés fungicidas projetadas para atender os maiores
desafios encontrados pelos formuladores para preservacao do filme seco
em ambientes externos e de alta umidade.

Densil® FAZ and Densil® ZOD Antimicrobials Oferecem:

— Combinagao de fungicidas com diferentes solubilidades em agua
para garantir uma prote¢cdo mais robusta a pelicula de tinta;

— Amplo espectro de atividade antimicrobiana;

— Inibem o crescimento de fungos, algas e bactérias, garantindo a
preservagao do filme seco por muito mais tempo;

— ZeroVOC

Contate-nos para saber mais sobre a tecnologia
Densil® e sobre nosso completo portfélio de biocidas

T: (0**11) 4028-8000

E: alessandro.machado®@lonza.com WWW. I 0 nZa . Co m


http://www.lonza.com
mailto:alessandro.machado@lonza.com
http://www.lonza.com
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Sistemas Tintométricos Solventes Oxigenados
(Equipamentos Industriais) -

0;;{;5 10 Oxiteno
2° Corob 28%

38% 59 Brenntag 5%

- g e
msﬂwwﬂ“

° Inkmaker

2° Solvay

Quimica 10%

) PAINT & PINTURA

==
Outros: Agro Quimica Maringd, Atlanta, BR Distribuidora, Buti-
= lamil?Carbo(;o, Cloroetil, Elekeiroz, IMCD, Interbrasil, (I_)yondell,
'=_ MCassab, quantiQ, Tygo e Vetta Quimica.
(|
Solventes Hidrocarbonicos Industria de Tintas
(Alifaticos e Aromaticos) Automotiva - OEM

Outros

20 1° Axalta
31%

Outros
20%

4o Oxiteno 6%

40 Exxon 6%
2° Braskem
17%

2° BASF
25%

3° quantiQ
13% 30 Bandeirante
Brazmo 13%

L

36 | PAINT&PINTURA | Maio 2017\><:

0.0 020, 0.0,
O

Outros: Aromat, Atlanta, Brenntag, Carbono Quimica,
Coremal [ Pochteca, Exxon, IMCD, Interbrasil, MCassab,
Oxiteno, Refinaria Rio Grandense e Solven.

Outros: AkzoNobel, Anjo Quimica, Arpol, Brazilian Color, Bra-
silux, Coriarte, Dioxyl, Farben, Maxxi Rubber, Maza, Profissio-
nal Tintas, Sherwin-Williams, Skylack, Tiger Drylac, Universo,
Valspar e WEC.
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Induistria de Tintas Indistria de Tintas e
Automotiva - Repintura Vernizes Ultravioleta

Outros
19%

Outros

5o
Valspar 6%

L Shetw'm—\N'\\\‘\ams 1%

3° Rochesa
9% 2° Farben

0,
3° AkzoNobel e
9%

4° AkzoNobel 20 Axalta
;

(1)
8% 3oskylad 0%

9%

Outros: Acebras, Actega, Adex, Arpol, BASF, Brazilian Tintas, CCB,
Colortec, Coverti, Dioxyl, Flint Ink, Hipercor, Imagraf, Luztol, Mar-
cobi, Maza, Montana Quimica, Overlake, PPG, Premiata, Printcor,
Printverniz, Quimpil, Realfix, Saturno Tintas, Sellerink, Sun Chemi-
cal, Tecbril, Tintas Brazilian, Wanda, WEG e Weilburger.

Outros: Arpol, Brazilian Color, Brasilux, Coriarte, Dioxyl,
Farben, Maxxi Rubber, Maza, PPG, Profissional Tintas, Tiger
Drylac, Universo e Valspar.

Dando mais cor a sua vida!

PIGMENTOS ¢ CERAS ¢ ADITIVOS

DISTRIBUIDOR CLARIANT E LANXESS

A Clariquimica afirma o compromisso de ser um parceiro de negécios sempre pronto para superar
limites, ultrapassar metas e fazer muito mais.

.. . Focada na qualidade, tem como prioridade atender as expectativas de seus clientes, proporcionando
" condigdes necessarias para que seus colaboradores possam oferecer sempre o melhor produto.

* Atendimento também em pequenas guantidades = Atuagdo em todo o territdrio nacional
» Laboratério, assisténcia técnica e desenvolvimento  « Agilidade na entrega

& Vendas e Marketing: (11) 3073-1269

£.  RuaJoaguim Floriano, 101 - Cj. 501 CLARIQU IMICA

04534-010 - Sao Paulo- SP - Brasil

sac@clariquimica.com www.clariquimica.com
A\ a \ .


http://www.clariquimica.com

Industria de Tintas em Po

Outros
21%

5o Flextintas 49

4°PPG 7%

3o Valspar

16% 2° AkzoNobel

18%

Outros: 55, Arpol, BASF, Brasilux, Delta Colors, Epristintas,
Hidracor, Hidrotintas, Hipercor, Isocoat, Isolucks, PPG,
Princelux, Pulverit, Red Spot Tintas, Sherwin-Williams e W3.

Industria de Tintas Graficas

10 Flint -
Ink19%

Outros
33%

2° Sun Chemical
; 15%
QQ
PR
0\‘“ O
so\‘:&‘“ é\:\ 3° Anjo
s Tintas 13%

e‘;’& 4° Actega

™
7%

Outros: AkzoNobel, APA, BASF, Brylcor, Creative, Cromos,
Cyan Quimica, Dalcolor, Dubuit, Fincolor, Genesis, Helio-
color, Huber, ig Tintas, Imagraf, Imprima, Luminar Tintas
e Vernizes, Metal Printing, Multipack, Overlake, Plastin,
Premiata, Printcor, Printverniz, Quimagraf, Realfix, Sa-
turno, Sellerink, Tecnopaint, Tec Screen, Toyo, Tupahue,
Valspar, Vivacor e WPS.
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Industria de Tintas Imobiliarias

Outros
20%

19 BASF

6° A
Anjo Tintas 4
5° lquine 5%

2° AkzoNobel
21%

Sherwin-Williams
16%

Outros: Artgran, Brasilux, Brazilian Color, Ciacollor, Colatex,
Coriarte, Dacar Tintas, Dioxyl, Farben, Flextom, Fortex, Futura
Tintas, Hidracor, Hidrotintas, Hipercor, Horos, Hydronorth,
Ibratin, Iraja, Killing, Leinertex, Liderlux, Luztol, Lux Tintas,
Maza, Nacional Arco ris, Pinturas Coral de Bolivia, Potengy,
PPG, Real Cor, Resicolor, Sinteplast, Tintas Brazilian, Tintas
Real, Universo Tintas, Verbras, Vinicolor e WEG.

Industria de Tintas
Liquidas Industriais

Outros
26%

20
Sherwin-Williams
18%

5° Anjo Tintas
11%

4° PPG
12%

3° AkzoNobel
13%

Outros: Advance Tintas, ALV, Anjo Tintas, Arpol, Axalta, BASF,
Brasilux, Brazilian Color, Colorline, Coriarte, Dioxyl, Epristinta,
Farben, Fortcolor, Fortex, Full Coat, Hipercor, Horos Tintas,
Iquine, Killing, Liderlux, Liko, Luztol, Maza, Nova Vulcao, Per-
fortex, Planquimica, Plavinorte, PPG, Quimpil, Realfix, Renner
Coatings, Renholt, Rochesa, Solventex, Techpaint, Tintas Real,
Universo, Valspar, Viacolor, Wheaton e Whitford.
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Industria de Revestimentos
para Pisos Industriais

Outros
34%

2°WEG 16%

40 AkzoNobel 3° BASF
10% 11%

Outros: Advance Tintas, Anchortec, Axalta, Bautech, Brasilux, Colorline, Durocolor,
ESP Pisos, Eucatex, Hipercor, Horos Tintas, Hydronorth, Ibratin, Indutil, Iquine, Liko,
Lukscolor, Miaki Revestimentos, NS Brasil, Overlake, Perfortex, Polipisos, Polipox,
PPG, Qi Tintas Blumenau, Reade, Realfix, Resepox, Renner Coatings, Rhenolt Tintas,
RP Pisos, Sika, Solepoxy, Tech Paint, Tintas Original e Viapol.

AMETODOLOGIA DA PESQUISA

Realizagdo: Agnelo Editora
Iniciativa: Agnelo Editora
Perfodo de realizacdo da pesquisa: 14/12/2016 a 20/04/2017

A Pesquisa Paint & Pintura contou com apenas uma fonte de captacdo de respostas - a in-
ternet. Portanto, o link no portal www.paintshow.com.br foi o responsavel pela totalidade
de captacdo das respostas.

O questionario colocado a disposicao dos fabricantes de tintas no site PaintShow tem como
base os critérios: Especificagdo, Parceria, Prazo, Preco, Servicos e Volume. O formuldrio
solicitava a indicacdo de até cinco empresas para cada categoria.

A pesquisa é dividida em 39 categorias de fornecedores. A Empresa Master é eleita a partir
da soma das citacbes em diferentes categorias e dos pontos obtidos em cada uma delas.
Também o item Personalidade - Fornecedor é definido por esse questionario.

A categoria IndUstria de Tintas do Ano, neste ano dividida em oito segmentos - Automotivo
OEM, Automotivo Repintura, Tintas e Vernizes Ultravioleta, Tintas em P, Tintas Graficas,
Tintas Imobilidrias, Tintas Liquidas Industriais e Tintas para Pisos e Pisos Industriais -, teve
metodologja de apuracdo diferenciada, ja que ouviu os representantes dos fornecedores.
Eles escolheram os destaques de acordo com os seguintes critérios: Enfase na Qualidade,
Investimentos em Pesquisa e Desenvolvimento, Lancamentos de Produtos, Respeito ao
Ambiente e Responsabilidade Social.

As demais categorias Personalidade - Compras, Marketing, Pesquisa e Desenvolvimento, e
Producdo, além de Dirigente da Industria de Tintas - sdo apuradas com a participacao dos
representantes das empresas fornecedoras.
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ECONOMIA
DE
CUSTOS

*Locacéao e Venda

*Embalagem retornavel
*Controle total dos seus residuos
*Preservacédo ambiental

*Precos acessiveis

*Conforme a Resolugao n°® 5232
de 14/12/16 da ANTT

INTER
“NANK

" SOLUGOES EM TANCAGEM
DE PEQUENO E MEDIO PORTE

11 4589-3400

. CDMERCIAL@INTERTANK.COM.BR

WWW.INTERTANK.CONE


http://www.intertank.com.br
mailto:COMERCIAL@INTERTANK.COM.BR
http://WWW.INTERTANK.COM.BR
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Se inovacdo € a palavra que orienta as publica¢des de van-
guarda, Paint & Pintura, mais uma vez, ratifica por que é a
principal revista do setor de tintas no Brasil.

FINALISSIMA

Novamente neste ano as categorias Personalidades passa-
ram por duas fases. A primeira, semifinal, coletou os nomes
das personalidades mais votadas em seis categorias distintas.
A segunda, finalissima, aconteceu logo depois e convocou,
novamente, os eleitores, desta vez indistintamente entre
fabricantes e fornecedores. Assim, 0 nome da preferéncia
entre os finalistas em cadauma das categorias foinovamente
considerado pelos respondentes. Dessa forma, foi possivel
chegar a um resultado ainda mais relevante.

As empresas respondentes totalizaram em 120 indUstrias
de tintas, que representam 75% do mercado nacional de
tintas. Destaque para o0 aumento incontestavel da amostra
dos fabricantes de tintas, que se revelou ummarco histdrico
da Pesquisa Paint & Pintura, representando um terco do
mercado total. Houve ainda a participacao de 1104 profissio-
nais, provenientes de 184 empresas fornecedoras nas duas
fases da pesquisa. Vale lembrar que sdo contabilizados os
votos dos vérios profissionais de diversos departamentos,
como comercial, de marketing, geréncia e/ou diretoria dos
fornecedores.

Ao contrdrio, no caso dos respondentes das industrias de
tintas, apenas um profissional ou departamentoresponsavel
por marketing, suprimentos ou aquisicdo de matérias-primas,
equipamentos e servicos responde as perguntas.

Cardter doformulario: confidencial, preservando aidentidade
e aempresa do respondente.

Contagem de pontos: o critério de contagem de pontos, da
primeira a quinta indicado, ponderou o seguinte porte de
empresa:

Nota atribuida ao indicado

Numero de funcionarios

01-50 54,3,2,1
51 -200 67 5) 4; 3; 2)
201-500 8,6,4,2,1
Mais de 500 10,8, 6, 4,2

Perfil da amostra: os respondentes sdo gerentes e di-
retores de suprimentos/compras em sua maioria, além
de profissionais das dreas de laboratdrio, marketing
e diretores-presidentes das empresas fabricantes de
tintas e de fornecedores.

Cargos

Executivos
Representantes  de
comerciais  vendas

39 %,

Gerentes 32%

Compradores 13%

Diretores 28%

Distribuicao geografica

entroOeste

4%
Sul 6% Norte

1%

Nordeste 15%

Sudeste 74%

Distribuicao por
porte da empresa

Grande Porte
8%

Pequeno Porte 32%

Médio Porte 60%
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tilizadas em uma infinidade de aplicacdes, as resinas
epoxi vém trazendo importantes avangos em tecno-
logia. Existem muitas frentes de desenvolvimento
de novos tipos de resinas epdxi especificas para cada
aplicacao, nao limitadas ao campo das pinturas. “As resinas
epoxi sao usadas em compdsitos estruturais, como pds edli-
cas e avides; laminados para circuitos eletronicos, adesivos
estruturais, entre outros. Cada segmento conta com sua
linha de desenvolvimento especifica. No caso das pinturas,
os desenvolvimentos tém, principalmente, se concentrado
em matérias-primas para tintas com conceitos tecnoldgicos
amigdveis ao meio ambiente e que cumpram com as legisla-
cOes emergentes, como resinas epoxi de baixa viscosidade
para pinturas 100% sdlidos ou novas resinas epdxi dispersas
em dgua, de alto desempenho para pinturas de manutencao.
Muitas dessas inovagdes podem ser consideradas como
inovacdes incrementais, porém importantes para atingir os
requerimentos ambientais sem prejuizo do desempenho”,
declara Marcos Franga, diretor de P&D da Olin.
As resinas epdxi sao geralmente utilizadas em aplica¢des de
nicho, isto é, aplicacbes em segmentos de maior especia-
lidade e requisitos mais rigidos, como, por exemplo, PMC
(protetivo e maritimo), embalagens e pisos, salienta Paulo Ro-
berto Vieira Junior, PhD e diretor de tecnologia para América
Latina da Allnex. “Nesse sentido, as resinas epdxi sao as que

melhor se enquadram
dada a sua principal
caracteristica, que € a
de resisténcia quimica
e fisica, coma principal
atribui¢ao de proteger
0 substrato, seja de
uma corrosao em alto
mar, em embalagens
que podem sofreracao
de umidade, tempera-
tura ou pressao, para

pisos industriais, ou
tubulacdes e tanques
que terdo contato com
produtos quimicos.”

De maneira geral, esse mercado busca performance e
rendimento, e nesse sentido, uma forte tendéncia de
mercado é o aumento de sélidos nas resinas | tintas,
revela Vieira Junior, da Allnex. “As inovag6es tecnold-
gicas nesse mercado tendem a ter menor velocidade,
uma vez que é um mercado fortemente cercado por
regulamentacdes e pesados requisitos de desempe-
nho a serem obedecidos. Em termos de mercado, fora
o de embalagens, que segue um movimento sazonal

Paulo Roberto Vieira Junior,
PhD e diretor de tecnologia para
América Latina da Allnex

@ Rentank

REFERENCIA EM LOGAGAO DE EMBALAGENS
PARA TRANSPORTE E ARMAZENAGEM DE
PRODUTOS COMUNS OU PERIGOSOS E SERVICOS

COMPLEMENTARES COMO:

*RECERTIFICAGAO DE EMBALAGENS
*LIMPEZA E DESCONTAMINACAQ

QUALIDADE COMPROVADA

° ™ @ - At
90 uom 1aoo1
W’“f”“:‘ Z 523272016

HA 25 ANOS GARANTIMOS SERVICOS DE
EXCELENCIA PARA AS INDUSTRIAS BRASILEIRAS

rentankembalagens.com.br
o @ Rentank Embalagens

8 114138.9266



http://rentankembalagens.com.br

~
o
~
2
(5]
=
<
o
-
=
Z
o
B
—
=
<
o
=5
SE

verdo-inverno e é relativamente perene, os outros
sdo altamente impactados pela situacao econémica e,
principalmente, atrelados a investimentos maiores nos
setores industriais e maritimo, que sdo grandes consu-
midores dessa tecnologia. Sendo assim, o crescimento
desse mercado é bastante dependente daretomada de
investimentos no pais.”

Paulo Intelizano, sécio e diretor da Lumasa, informa
que para se ter uma ideia sobre a aplicacdo de sistema
epoxi, a Petrobras tem como normas de pinturas para as
dreas mais agressivas quanto a corrosao o sistema epoxi
especificado. “Porém para a exploragao do petréleo no
pré-sal ainda estd buscando um sistema epdxi que tenha
resisténcia as condi¢des extremas de temperatura e
abrasdo. Quanto a tecnologia utilizada, a resina epdxi
estd bastante consolidada e sem muitas novidades por
parte daresina (componente A), porém quando falamos
no endurecedor existe uma grande mudanga que vem
ocorrendo, pois apenas alguns fabricantes possuem
expertise para a fabrica¢do de endurecedores cada vez
mais eco friendly e com excelente performance quanto
as resisténcias quimicas e mecanicas.”

MERCADO

A resina epoxi € utilizada no segmento de tintas ha
muito tempo, sendo que sempre teve como principal
missdo proporcionar protecao anticorrosiva e melhora,
em alguns casos, na performance mecanica do subs-
trato aplicado, explica Intelizano, da Lumasa. “Porém,
estaresina, além desta
funcdo, também pode
ser usada como prin-
cipal objetivo estéti-
o, pois proporciona
alto brilho para pisos,
segmento que tem re-
gistrado grande cresci-
'__ mento, mesmo neste
momento dificil que
tem passado a nossa
| economia. Inclusive,
o mercado brasileiro

marketing da Bandeirante Brazmo sofrendo grandes va-

riacdes de consumo, sendo
o0s bens duraveis o principal
segmento consumidor des-
ta matéria-prima, entre os
quais a producdo de tintas
anticorrosivas utilizadas na
producao de carros, navios
e construcdo civil.”
ABandeirante Quimica, dis-
tribuidora dos produtos da
Olin, dentre as perspectivas
de mercado, percebeu que
as novas tecnologias serao
resinas base dgua e/ou com
solventes desodorizados,
informa José Carlos Mene-
zes, da geréncia de produto e mercado. “As tintas epdxi que
antes eram usadas em dreas industriais e comerciais estdo
migrando para projetos residenciais, com a denominacao de
porcelanato liquido, onde o arquiteto faz o projeto e pode
colocar a cor que preferir no piso escolhido pelo cliente.”
As novas tecnologias sdo resinas ep6xi combinadas com
acrilicas, uretanicas, diluentes reativos com performance
especificas para cura UV e muitas outros desenvolvimen-
tos, revela Victor Luis Maluf Amarilla, diretor técnico e de
marketing da Kalium. “O problema é somente o preco dos
coatings de epdxi, que ainda tém seus precos considerados
altos. Acredito que se forem considerados custos e nao so-
mente precos, como também qualidade no recobrimento,
0s coatings epoxidicos terdo seu mercado cada vez maior.”
O mercado brasileiro ainda é amplamente consumidor do tipo
Bisfenol A, informa Anselmo Franca Silva, gerente de Unida-
de de Negdcio - Tintas & Construcao da Univar. “Porém, de
forma gradativa, tem se aberto para sistemas quimicamente
modificados e base agua.”

'

José Carlos Menezes, geréncia
de produto e mercado da
Bandeirante Brazmo

MERCADO EXIGENTE

O mercado precisa de produtos que atendam suas neces-
sidades, e é em cima disso que as fornecedoras criam seus
produtos. “As resinas epdxi sdo amplamente utilizadas em
pinturas e vernizes industriais de maneira direta ou como
matéria-prima intermedidria para transformacdo em outros
tipos de resinas, como epdxi acrilados, éster de epdxi, éster-
-fosfato de epdxi, entre outras, para este mesmo fim. Como



toda matéria-prima principal, seja na formula-
Petréieo cao direta de pinturas ou como intermedidrio,
exige-se qualidade e consisténcia acima de
tudo. Mas outros fatores agregados também
sao importantes, requisitados e valorizados,
como a pronta disponibilidade de produto (lo-
cal eimportado para uso de beneficios fiscais
como drawback e cumprimento de normas de
contetido nacional), suporte técnico capacita-
do para auxilio no desenvolvimento de novos
produtos, bem como um amplo portfdlio
de produtos, incluindo endurecedores que
; permitam versatilidade na formulacao dos

Br}ma Gr('j”ig’ promotora diversos tipos de pinturas”, anuncia Franca,

industrial da Huntsman da Olin.

Na opinido de Bruna Griinig, promotora in-
dustrial da Huntsman, existe uma necessidade do mercado de sistemas epdxi
com baixo amarelamento, principalmente, para o0 mercado de pisos industriais
e decorativos. “A AdMat lancou no ano passado o Aradur 3085, agente de
cura usado com aresina Araldite GY 279 epdxi modificado de baixa viscosidade,
que fornece uma excelente resisténcia ao amarelamento. Também lancamos
no mercado o Aradur 3064, agente de cura versdtil para sistemas epdxi de
alta resisténcia quimica, que quando utilizado com resinas epdxi Novolac ou
Bisfenol F (Araldite EPN 1179 ou Araldite GY 282) pode ser usado para norma
Petrobras N 2912 e sistemas de alto sdlidos.”

Durabilidade, resisténcia térmica e quimica sdo as principais necessidades do
mercado quando busca uma resina epdxi, afirma Renato Andrietta Rossi, ge-
rente de negdcios para América Latina - Advanced Materials da Sun Chemical.
“O mercado busca de modo continuo revestimentos altamente duraveis e

que propiciem assim uma maior resisténcia
em aplica¢bes tidas como criticas, tanto in-
dustriais como arquitet6nicas.”

J3 Simone Braga, da coordenacao de marke-
B ting da Bandeirante Brazmo, ressalta que
as principais exigéncias sao alta resisténcia
'8 quimica e 3 umidade, “além de rapidez no
processo de cura, alto brilho, elevada ade-
réncia, e excelente resisténcia a abrasdo”.
As principais exigéncias do mercado, segun-
do Bruno Bellini, coordenador de produtos

[ e marketing da quantiQ, sao: aderéncia,
| k resisténcia quimica, mecanica e a corrosdo.
Victor Luis Maluf Amarilla, diretor “Tudoisso aliado a produtos competitivos em
técnico e de marketing da Kalium relagdo a outros sistemas de alto desempe-
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Carbonato de Calcio Precipitado
Carbonato de Calcio Revestido
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" nho, e que possam ser

amplamente utilizados
nos mercados de tintas
industriais e constru-
cao civil. Inclusive, o
maior uso das resinas
epdxi é no mercado
de tintas industriais,
principalmente em
tintas protetivas e em-
balagens metalicas.
No mercado da cons-
trucao civil, as resinas

epdxi sdo amplamente

dalumasa .. .

utilizadas para pintura
de pisos e paredes, em ambientes que exigem um nivel
superior de protecdo e performance.”

Paulo Intelizano, sdcio e diretor

VANTAGENS E DIFERENCIAIS

As resinas epdxi sdo utilizadas por trés caracteristicas
bésicas: excelente adesdo a muitos substratos (metais,
concreto, entre outros); étima resisténcia mecanica,
que se traduz como resisténcia a impacto e abrasao;
e, acima de tudo, resisténcia quimica, que permite a
formulagdo de tintas com excelente resisténcia contra
corrosao e agressao de ambientes quimicos, destaca
Franga, da Olin. “As resinas epdxi sao geralmente utili-
zadas em pinturas industriais; as pinturas mais comuns
sdo voltadas para manutencao (liquidas), pinturas em
pé para aplicacdo eletrostatica (em especial do tipo
Fusion Bonded Epoxi), vernizes industriais para latas
e tambores, pinturas impermeabilizantes para pisos e
outros segmentos dentro da engenharia civil. As resinas
epdxi também sdo matérias-primas para muitos outros
tipos de produtos, como as resinas epdxi acriladas para
cura por UV ou epdxi-ésteres, que também sdo utiliza-
dos em vernizes e primers industriais.”

Richard Stanley, diretor comercial para Américas -
Advanced Materials da Sun Chemical, conta que um
ponto importante a ressaltar é a escolha do correto
endurecedor, haja vista que terd papel importante na
performance e processabilidade dos sistemas epdxi.
“A durabilidade, resisténcias térmica e quimica sao as
principais vantagens desse tipo de produto.”

As principais utilizacdes das resinas epdxi sao em tintas
industriais, tintas para pisos, tintas serigraficas, tinta para
azulejos, tintas para madeira e, portanto, proporcionam im-
portantes beneficios, salienta Menezes, da Bandeirante Braz-
mo. “Possuem alta resisténcia quimica, baixa probabilidade
de contaminacdo substituindo os revestimentos laminados,
por exemplo, em centros cirdrgicos, alta resisténcia conyta
abrasdo, boa aderéncia a diversos substratos.”

Para Amarilla, da Kalium, as principais vantagens dessas resi-
nas sao resisténcia quimica, mecanica, alto brilho e tecnologia
de formulagdes e aplicacdo disponiveis. “Sao utilizadas em
ambientes que exigem alta resisténcia mecanica e quimica.
Os recobrimentos epoxidicos devem ser utilizados se houver
essas exigéncias.”

No caso de aplicagbes da construcdo civil, as resinas epoxi
sdo as preferidas, pois apresentam resisténcia a variacao de
temperatura, mecanica e abrasiva, qualidade no acabamento
e muita facilidade para limpeza e manutencao, destacaSilva,
da Univar. “Na construgao civil, os sistemas epdxi sao mais
utilizados na confeccdo ou acabamento de pisos. J& no caso
de aplicacbes no segmento industrial oferecem, principal-
mente, resisténcia quimica.”

Além das vantagens e beneficios que j& foram bem expli-
cados, Bellini, da quantiQ, alerta também sobre as desvan-
tagens. “A principal vantagem dos sistemas epdxi é que
fornecem um excelente balanco entre resisténcia mecanica,
resisténcia quimica e custo competitivo. A principal desvanta-
gem das resinas epdxi é a sua sensibilidade ao UV, o que leva
ao amarelamento dos filmes aplicados como acabamento,
e limitando seu uso em ambientes com incidéncia de luz.”

DESTAQUES DO
PORTFOLIO E SERVICOS
OFERECIDOS

Além da linha de alto sé-
lidos até 100% sdlidos,
dentro da linha Beckopox
de resinas ep6xi da Allnex,
o maior foco de desenvol-
vimento e expansdo de
mercado se da na linha
de epdxi base dgua, para
satisfazer uma demanda
de algumas fatias de mer- Olin




cado, como, por exemplo,
pintura hospitalar, onde se
necessita de produtos isen-
tos de quaisquer solventes
e amigdveis, anuncia Vieira
Junior. “Dentro desta linha,
disponibilizamos a tecnolo-
gia Easy-Cure, de alta per-
formance, até maior que
de base solvente em alguns
asos, e que agrega, alémda
ndo necessidade de nenhu-
ma rotulagem especial de
produto perigoso, caracteris-
ticas de desempenho, como
rapida secagem e repintura, boa resisténcia a escorrimento
em altas camadas, pois pode-se aplicar uma camada alta ao
invés de duas, agregando produtividade, alta adesdo mesmo
em substratos oleosos, e facilidade em manuseio e formula-
¢ao, com alta estabilidade. Além da ja consolidada tecnologia
alto sélidos, as tecnologias base dgua sao realidade mundial-
mente e, gradativamente, vém chegando a América Latina,
sendo um importante passo para o futuro desenvolvimento
tecnoldgico da regido.”

A Huntsman - Divisdo Advanced Materials conta com um

Gustavo Gandara, gerente de
marketing da Olin

portfdlio completo para sistemas epdxi, segundo Bruna.
“Temos uma grande linha de resinas epdxi liquidas, mo-
dificadas, sélidas etc., e também umalinha completa de
agentes de cura. “A AdMat fornece resinas epdxiliqui-
da convencional e modificada, nas quais sdo adicionados
compostos para melhoria de certas caracteristicas; e
resinas sdélidas, muito utilizadas no mercado de tintas
em pd. Além disso, a Huntsman AdMat fornece assis-
téncia comercial e técnica para seus clientes e também
conta com um laboratdrio préprio de desenvolvimento
e assessoria aos seus clientes, localizado em Tabodo da
Serra (SP).”

A Kalium fornece as resinas epdxi liquidas, sdlidas e
epOxi acriladas, destaca Amarilla. “Estamos procurando
atender o mercado oferecendo a maior competitivi-
dade possivel aos usuarios, sem jamais desconsiderar
qualidade. Também oferecemos negdcios adequados
ao tamanho e dimensdo de negdcio especifico para
cada cliente.”

A Olin possui um vasto portfdlio de resinas e endure-
cedores para todos os tipos de aplicacbes, desde as
resinas tipo Bisfenol A, mais tradicionais, de amplo uso
em pinturas de manutencao, passando pelas resinas
Bisfenol-F e Novolacas de alta resisténcia quimica, até
resinas mais sofisticadas, como as resinas de baixa vis-

Fillon
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cosidade e dispersadas em 4gua para tintas amigaveis
ao meio ambiente, divulga Franca. “A ampla linha de
endurecedores, que inclui os mais variados tipos de
aminas aliféticas, ciclo-alifaticas e seus adutos, poliami-
doaminas, bases de Mannich e muitos outros, permite
infinitas possibilidades de combinacdes, possibilitando
adequar um sistema para quase todo tipo de aplicacao
e necessidades especificas de nossos clientes. A Olin
também possui uma amplalinha de modificadores, como
a linha Fortegra de resinas tenacificadas, e diluentes
reativos, que sao complementos importantes na fabri-
cacao de pinturas.”

Franca ainda revela que, constantemente, a Olin lanca
novos produtos desenvolvidos para necessidades espe-
cfficas de cada mercado. “Entretanto, lancamentos no
mercado de pinturas industriais ndo sao frequentes, em
decorréncia do ciclo de homologacao destes produtos,
que em geral leva meses ou até mesmo alguns anos.
Assim, a maioria dos lancamentos ocorre ndo de uma
maneira ampla, mas com foco em alguma necessida-
de de algum cliente ou mercado especifico. Este ano
lancamos algumas resinas base 4gua e consolidamos
o portfdlio de resinas de baixa viscosidade. Também
lancamos endurecedores e resinas para tinta em pé
que preencheram algumas lacunas que tinhamos em
nosso portfélio. Por fim, neste momento trabalhamos
em sistemas epdxi com melhor resisténcia a UV, que
permitirdo abrir um novo espaco para resinas epdxi em
segmentos de pinturas semiduraveis.”

No Brasil, a Olin tem a vantagem de ter a Unica fabrica
deresina epdxi do pais, localizada no Guaruja (SP), conta
Franca. “Assim, produzimos muitos tipos de resinas

<~

L

UNIVAR’

Anselmo Franga Silva, gerente de Unidade de Negdcio
- Tintas & Constru¢do da Univar

localmente, 0 que nos permite prestar um servico diferen-
ciado com relacdo a disponibilidade de produto e prazos de
entrega. Desta maneira, fornecemos nas condicdes ideais
para descarga e processamento, facilitando a logistica dos
nossos clientes. A Olin também conta com vdrios centros
de pesquisa na Europa, Estados Unidos e China; e inaugu-
rou, recentemente, um laboratdrio de suporte ao cliente
integrado a nossa planta de resinas epéxi no Guarujd. Estes
laboratdrios constantemente prestam suporte aos nossos
clientes no desenvolvimento e adequacdo de formulacbes
as condigdes locais, bem como auxilio na resolu¢ao de pro-
blemas diversos.”

J& a Sun Chemical disponibiliza para o mercado a Novolac,
usada como aditivo para aumento de performance em sis-
temas LERs (liquid epoxy resins); Bisfenol F liquido e sélido,
como alternativa ao tradicional Bisfenol A; e endurecedores,
destaca Stanley. “Aliamos a isso uma estrutura logistica com
grande expertise e suporte técnico global. Em razdo do seu
amplo portfélio, a Sun Chemical é capaz de oferecer soluc6es
integradas ao mercado que podem, por exemplo, envolver
diferentes tipos de resinas combinadas com pigmentos or-
ganicos, nos quais possuimos lideranca global.”

A Univar, que tem um relacionamento global com a empre-
sa Olin, que assumiu hd mais de dois anos a linha epdxi da
Dow, e que tem acesso ao portfdlio, destaca os produtos
mais amplamente comercializados, como a resina DER 331
e DER 671- X75, revela Silva. “Estes produtos, de amplo co-
nhecimento do mercado, sdo reconhecidos pelo alto nivel
de performance e qualidade. Além disso, para este ano tra-
balharemos com um langamento de alguns catalisadores e
também um intermedidrio a base de silicone para modificacao
dos sistemas epdxi, conferindo propriedades dos silicones,
como, principalmente, resisténcia térmica e maior resisténcia
quimica. Vale ressaltar que temos um laboratdrio aplicativo
e que apoiamos nossos clientes nos desenvolvimentos,
suportando-os com sugestdes de formulagdes e resultados
de diversos testes comumente realizados no setor e exigidos
em algumas aplicagbes.”

A quantiQ também trabalha com as resinas epdxi da Olin e
oferece um pacote de resinas e agentes de curas formula-
dos e desenvolvidos para trazer ganhos de produtividade
aos clientes do mercado epdxi, ressalta Bellini. “Além do
portfdlio da Olin e das solu¢des formuladas, a quantiQ pos-
sui laboratdrios de aplicacdo para tintas e constru¢do civil,



desenvolvendo formulag6es de sistemas epdxi em conjunto
com clientes.”

A Lumasa tem uma parceria com a empresa Jana, com pro-
ducdo de resina epdxi na Arabia Saudita, conta Intelizano.
“Quando nos aprofundamos em endurecedor, a Lumasa pos-
sui uma parceria com a empresa CTP Chemie, situada na Ale-
manha, sendo que esta detém de uma excelente reputacao
no mercado europeu. A mais nova tecnologia desenvolvida
pela CTP para o mercado de tintas sdo os endurecedores, que
tém uma excelente resisténcia a acidos e bases, e ainda uma
perfomace excelente quanto ao amarelamento. O endurece-
dor Cetepox 1330 H tem
grande aplicabilidade
em segmentos que ne-
cessitam de perfomance
quimica, pois tem baixo
amarelamento e quando
aplicado em ambientes
Umidos ou com baixas
temperaturas o filme ndo
forma blushing, proble-
marecorrente na maioria
dos sistemas epdxi apli-
cados nestas condic6es.”

Bruno Bellini, coordenador de
produtos e marketing da quantiQ

Intelizano, da Lumasa, ainda destaca que neste mercado
o fator de sucesso é a assisténcia técnica. “Apesar de
a resina epdxi ter uma longa histdria no mercado de
tintas mundial ainda é um sistema de muitas varidveis
e de detalhes em formulacdes que podem diferenciar o
resultado final.”

ABandeirante Brazmo, distribuidora da Olin, comercializa
importantes resinas. “Temos a resina epdxi liquida tipo 01
abase de Bisfenol A; resina epdxi liquida tipo 1a base de
Bisfenol F (melhor resisténcia); resina sélida Tipo 2- tinta
em pd; resina sélida tipo 03 - tintas de manutencao; resina
sélida tipo 4 - tintas industriais; resina sdlida tipo 7/8/9 -
extremamente resistente, indicada para aplicacao emre-
vestimento de embalagens metdlicas, onde a resisténcia
aacidez é uma caracteristicaimportante para o produto.
Além disso, temos as resinas Novolac, que sdo resinas
epdxi modificadas com resinas fendlicas, formando uma
estrutura Unica, aumentando aresisténcia a acidos, altas
temperaturas e umidade. Também disponibilizamos su-
porte e atendimento técnico. Auxiliamos nossos clientes
nos testes das resinas, indicando o produto adequado,
assessorando nas formulac6es e reformulacdes quando
necessario, aproveitando nosso portfdlio e expertise da
equipe técnica de vendas”, ressalta Simone.

Slhin

NOS SOMOS A OLIN

A Olin Corporation é uma fabricante global
lider em resinas epoxi. Nos operamos plantas
estrategicamente localizadas no Brasil e no
mundo. Colaboramos com nossos clientes
para atender demandas por meio de solugdes
inovadoras e temos um forte compromisso com
exceder expectativas. Assim tem sido a nossa
maneira de fazer negécios desde 1892.

Olin.com
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info@olinbc.com 5511 5188 4105
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ENGAJADA COM A QUALIDADE E SUSTENTABILIDADE

CLARIQUIMICA SE TRANSFORMA EM UM DISTRIBUIDOR DE INSUMOS QUIMICOS INDUSTRIAIS
E, MAIS DO QUE ISSO, EM PARCEIRO DE NEGOCIOS COM APOIO TECNICO, CAPACITAQAO

PROFISSIONAL E TECNOLOGIAS INOVADORAS

om 10 anos de atividades no mer-
cado, a Clariquimica se tornou uma
importante fornecedora de insumos
quimicos industriais para diversos
segmentos, além de prestadora de servi-
¢os e assisténcia técnicaa seus clientes. “A
historia da nossa empresa comegoucoma §
experiéncia de muitos anos que eu e Sér-
gio Mastrorosa possuimos de atuagdo na
atividade de quimica, prestagao de servico
e distribuicao. Tornamo-nos sécios com a
fundagdo da Clariquimica e, logo depois,
veio Mauro Conte trabalhar com a gente.
Hoje, somos trés sdcios muito experientes
e que temos um conhecimento enorme
nas dreas de pigmentos, plasticos e conceitos diferen-
ciados da distribuicdo. Somos verdadeiros parceiros de
negdcios”, informa Valne Lucas Vieira, diretor.
Vieira conta ainda que sua carreira teve inicio na Hoechst
Quimica e foi de I3 que surgiu todo o seu conhecimento
e também de seus sdcios. “Fomos diretores durante
muitos anos da Hoechst, empresa alemd, que foi muito
importante nas décadas de 70 e 80 nas dreas farmacéu-
tica, agricola e quimica industrial, onde participdvamos
de toda a atividade corporativa. Nds trés atuamos
diretamente como gestores da drea quimica industrial,
desde pigmentos, plasticos, plasticos de engenharia,
corantes, téxtil, couro, gas de refrigeracao, alimentacao,

LUCELIA MONFARDINI

ou seja, aditivos para todas essas atividades. Com a evolucao
do mercado, a empresa foi se transformando e trabalhamos
sempre dentro das melhores ferramentas de gestdo de
produto e mercado. Assim, ficamos 33 anos nesta grande
empresa, e logo veio a aposentadoria, porém percebemos
que ainda tinhamos muita coisa para fazer. Foi a partir dai
que surgiu a ideia de colocar toda a nossa experiéncia num
projeto empresarial; assim criamos a Clariquimica.”
Com conhecimento em produtos, mercados e, principalmen-
te, empresas parceiras, Vieira ressalta que os trés sdcios
sabiam exatamente toda a filosofia e a forma diferente de
empreender na drea da distribuicdo. “A distribuicao vem
crescendo e se introduzindo na atividade brasileira; é um
caminho irreversivel. Porém existem diversas maneiras de se
apresentar para o mercado, e é exatamente nisso que tinha-
mos muito experiéncia, inclusive a Hoechst tinha
uma distribuidora, na qual o diretor-presidente era

-
C LA R I QU I M I CA o Sérgio. E todo esse histérico profissional serviu
de embasamento para o nosso projeto Clariquimica,

ou seja, produtos de qualidade, conhecimento nos



mercados de atuacao e a gestao de bons parceiros. Nossa
empresa tem hoje 10 anos, mas traz uma experiéncia de mais
de 40 anos por toda nossa atividade profissional.”

ESTRUTURA

A Clariquimica conta com escritdrio e administracdo em Sao
Paulo, no bairro do Itaim Bibi, e drea técnica e de logistica em
Guarulhos (SP). “Nosso escritdrio esta muito bem localizado
e serve como ponto de apoio. Jd em Guarulhos temos éreas
de estoque e laboratdrios, pois nossa atividade requer muito
mais que so vender, é preciso ter conhecimento do que se
estd oferecendo, garantir e demonstrar por meio do nosso
corpo técnico. Investimos muito nessa estrutura de laboratd-
rio, pois nossa estratégia é ser uma extensao dos parceiros,
como Clariant, Lanxess, entre outras empresas que tecnica-
mente sao referéncias no mercado. Porisso, ndo poderfamos
nos propor a lancar no mercado sem essa filosofia, que alids
foi afilosofia que criamos ao longo desses anos da nossa his-
tdria profissional, com base técnica e capacitacdo dos nossos
profissionais. Portanto, o laboratdrio é fundamental para a
nossa atividade, e um grande diferencial”, destaca Vieira.

SEGMENTOS DE ATUAQAO

Aempresa atua fortemente com pigmentos organicos e 6xi-
dos de ferro, produtos que abrangem importantes mercados.
“O pigmento nos lan¢a numa atividade empresarial muito
ampla, ou seja, podemos atuar nas dreas de alimentos, em-
balagens, grafica, tintas decorativas, tintas de demarcacao,
plasticos - termoplasticos, termofixos, elastdmeros etc. O

-

universo do pigmento obriga, de forma satisfatdria, a
trabalhar com todos os principais segmentos da ativida-
deindustrial. Especificamente, quando falamos do setor
de tintas e vernizes, estamos englobando os setores de
tintas arquitetonicas, automobilistica ou verniz; esse é o
mundo do pigmento. Atuamos em todos esses segmen-
tos. Sempre haverd um pigmento ou corante que tem
uma aplicagdo destinada e que o mercado consome”,
salienta Vieira.

Outra atividade da Clariquimica é trabalhar no setor de
papel e celulose, com uma grande gama de produtos,
como corantes, auxiliares, antiespumantes, bran-
queadores, ou seja, tudo que envolve a industria do
papel, ressalta Vieira. “Temos parceiros que oferecem
todos esses produtos. Além disso, nossa estrutura é
compartimentada, e sempre somos estimulados pelo
mercado externo a trazer novos negdcios. Por exem-
plo, hoje é comum estarmos presentes em simpdsios
internacionais da drea de nanotecnologia. Essa forma
compartimentada de trabalhar nos permite desenvolver
outros mercados, pois, apesar de sermos uma empresa
nacional, temos uma estrutura organizacional e fiscal
de uma empresa internacional pela nossa histdria e
filosofia, e pelos parceiros que temos.”

Com muita novidade surgindo mundialmente, Vieira
explica que sua empresa sempre reserva um espaco da
sua acao empreendedora para a inovagdo. “Estamos
gradualmente crescendo e nos consolidando, porém
nao podemos nos fechar a outras novidades. Essa é a
filosofia da Clariquimica: se consolidar no que ja tem
experiéncia, porém olhando para frente e
dando abertura para o novo.”

ATENDIMENTO E SERVICO

O diferencial da Clariquimica é o profundo
conhecimento de todos os seus produtos.
“Temos um histdrico de vida, conhego muito
de pigmentos, dispersao de pigmentos, e sei
a importancia que um aditivo tem numa pre-
parac¢do de um pigmento, enfim, o diferencial
do conhecimento é fundamental. O mercado

verifica quem s&o nossos parceiros, os pro-

‘”J fissionais que trabalham na empresa, e tudo

Valne Lucas Vieira, diretor da Clariquimica 1550 gera seguranca. Esse € 0 nosso primeiro
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diferencial. Outro fator importante é quanto a nossa
estrutura; a Clariquimica é uma empresa transparente,
idonea, que tem semelhanca com uma empresainterna-
cional em termos de certificac6es, o que traz seguranca
para o cliente. Assim, viemos para crescer, ficar e expan-
dir. O mercado necessita ter essa seguranca, damesma
maneira que nossos parceiros querem um distribuidor
que ofereca confianca”, salienta Vieira.

Outro diferencial é que a Clariquimica tem consciéncia
de que é um elo importante na atividade industrial,
comercial e econdmica. “Nao sé nos relacionamos em
termos de produto, parceiros ou tecnologia, mas acredi-
tamos na atividade econémica como um todo por meio
de diversos agentes. Por exemplo, somos vinculados aos
principais sindicatos patronais que orbitam em torno
da nossa atividade, como Sinproquim, Sincoquim, que
sdo sindicatos fortes. Esses sindicatos possuem alguns
ferramentais que, para nossa empresa, sdo muito bem
utilizados, como o Programa de Distribui¢do Responsa-
vel (Prodir), norma internacional importantissima para o
setor da distribuicdo, e que a Clariquimica possui desde o
inicio, trazendo mais qualidade e seguranca para nossos
clientes”, destaca Vieira.

PRODUTOS E PARCEIROS

Segundo Vieira, a Clariquimica possui os melhores
parceiros em pigmentos organicos. “A nossa parceira
Clariant tem o melhor e mais abrangente portfélio
de pigmentos organicos e prepara¢bes pigmentdrias.
Outro grande parceiro de pigmentos € a Lanxess, com
os dxidos de ferro, que é referéncia no mundo com o
Bayferrox. Essas duas companhias sdo grandes potén-

cias e lideres de mercado. Também somos distribuidores da
Archroma para os mercados de papel e celulose. Esses sdo
0s grandes players em termos de matérias-primas, ou seja,
temos os melhores players, parceiros e gama de produtos.
Com esse portfélio abrangemos todos os segmentos que se
possa imaginar, com produtos tradicionais, produtos regu-
lares e produtos inovadores.”

Aempresa oferece um portfélio completo de produtos, como
pigmentos organicos e inorganicos, 6xidos de ferro, aditivos,
antiespumantes, absorvedores de ultravioleta, dispersantes,
resinas etc.

SUSTENTABILIDADE

A sustentabilidade e o mejo ambiente sdo uma constante
na forma de pensar empresarialmente da Clariquimica. “Pri-
meiro, a questdo ambiental ndo se discute, 0 que 0 homem
plantar, vai colher. Nossa geracao ja estd consciente de que
temos que ter uma grande responsabilidade. Outro ponto
é a prépria natureza da nossa atividade quimica que, ja por
formacdo, temos essa preocupagao, pois sabemos do poten-
cial que uma atividade mal gerenciada pode provocar nadrea
quimica. Daf entra o fato de trabalharmos durante anos com
pigmentos organicos, pois nao comprometem a satide, nao
provocam nenhum dano, sdo produtos sintéticos, mas que
vém crescendo gradativamente, e os paises mais desenvol-
vidos vém criando uma normatizacao para que se trabalhe
com produtos organicos”, revela Vieira.

O logo da Hoechst era: “Quimica a servico da vida”, e a
Clariquimica utiliza esse logo, conta Vieira. “Clariquimica a
servico da vida, isso significa que estamos a servi¢o do meio
ambiente. A sustentabilidade de uma empresa é o meio
ambiente e muito mais, ou seja, engloba meio ambiente, o
bom ambiente social e a boa saude
financeira, além das boas praticas de
mercado. A sustentabilidade conse-
gue realmente amarrar todos esses
importantes valores. Essa é a nossa
visdo, porém conciliar tudo isso ndo
é facil, mas é o combustivel para se
projetar como empresa, ndo sé no
presente, mas principalmente no
futuro, pois sdo pilastras importantes
da boa existéncia empresarial.”
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A Petrobras Distribuidora é u'ma'-réd"e'.;;_
E s6 uma rede pode assum'irb:c-ompr'di"ﬂ-'
de estar em qualquer lugar do Brasil,
movendo pessoas e Negocios. «
Sempre parceiros da inddstria, fornecem
produtosinovadores, com pregos. . it
competitivos; eficiéncia no atendime'ﬁw’éb.r_ i
e responsabilidade socioambiental: "
Conheca nosso portfolio diversificado;
que inclui uma linha de solventes

mais seguros com aditivo antiestatico

e o Xileno Petrobras de alta qualidade.
Estamos junto com vocé, ajudando sua

empresa a se mover cada vez melhor.

Atendimento ao Cliente - Produtos Quimicos
Fotos: Istock/Banco de Imagens Petrobras www.br.com.br/quimicos
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COMPROMETIDA COM A QUIMICA NO
NORTE E NORDESTE

EMPRESA QUIMICA ISRAELENSE, AVCO CHEGA AO BRASIL, CONCRETIZA PARCERIA COM A
OSWALDO CRUZ QUIMICA E PASSA A CONTAR COM UM PORTFOLIO ABRANGENTE PARA O
SETOR DE TINTAS
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undada na década de 70, a empresa israelense
Avco, que tem atuacao em diversas areas, prin-
cipalmente nos mercados téxtil e de tintas de
impressao, estd presente na América Central,
América do Norte, Europae Asia, e mais recentemen-
te iniciou também sua producao no Brasil, em 2012,
comuma fabrica localizada na regiao metropolitana
de Fortaleza (CE).
A chegada da Avco ao Brasil aconteceu por meio
de uma joint-venture entre os Grupos Vicunha e
Coteminas, que iniciaram a operacao na drea téxtil.

—_—
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“Essas duas companhias compravam insumos de Sao Foi assim que a Avco comecou a atuar no setor de tintas, pois
Paulo, mas com um frete muito caro, com isso tinham  as regides Norte e Nordeste tém grandes inddstrias nessa
que terum grande estoque de produtos. Precisavamter  drea. “Conheci varias pessoas da drea de tintas e iniciamos
um fornecedor mais proximo, dai entramos nessa socie-  um trabalho de desenvolvimento especifico, porém tivemos
dade para criar um fornecedor perto dessas fabricas. A um pouco de dificuldade, pois ndo tinhamos muita experiéncia
principio, atudvamos apenas na drea téxtil, mas depois  nessa drea. Decidimos, entdo, entrar em contato coma Oswal-
aproveitamos nossa fabrica com plataforma regionale  do Cruz Quimica, que tem muito conhecimento em tintas, e
entramos em outras dreas”, conta David Baecker, CEO  propomos uma parceria. A empresa se interessou e resolveu
da Avco Brasil. entrar no negdcio. A partir disso, a Avco se aprimorou com mui-
to conhecimento na area de tintas”, comemora Baecker.
A Oswaldo Cruz Quimica comprou parte da Avco e no
final de 2014 iniciou essa parceria. “Sempre soubemos
do grande potencial das regides Norte e Nordeste, com
importantes empresas, e em constante crescimento, até
mais do que o Sul e Sudeste. J& tinhamos algumas vendas
[a, mas era bem dificil, principalmente, devido ao alto
custo do frete, por isso, tinhamos que vender o produto
com uma margem muito baixa e, mesmo assim, o produ-
to chegava na regido muito caro para o cliente; além de
demorar muito para chegar, erabem complicado. Sempre
falamos em ter algo I3, pois daqui o atendimento ndo fica
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bom, demora para dar assisténcia técnica aos clientes, pois
nossos técnicos tinham que viajar, ndo conseguiamos ofere-
cer um atendimento imediato. Mas para ter uma producao
13, com profissionais, tihhamos que partir de uma fabrica do
zero, primeiro achar uma érea apropriada, depois ter um
projeto, comprar equipamentos, contratar profissionais, ou
seja, uma estrutura completa, a qual levaria muito tempo
para se concretizar e com um alto investimento”, explica
Julio Fortunato, diretor comercial da Oswaldo Cruz Quimica.
A parceria foi uma grande oportunidade para as duas em-
presas, afirma Fortunato. “Atualmente, a Avco Brasil, coor-
denada pelo David, conta com quatro sdcios: Avco, Vicunha,
Coteminas e Oswaldo Cruz. Nossa empresa compartilhacoma
Avco toda tecnologia, conhecimento técnico da drea de tintas
e construcao civil, desenvolvimento de produtos, assisténcia
técnica etc. Porém a Avco funciona de forma independente
da Oswaldo Cruz.”

PORTFOLIO

Para a drea de tintas, a Avco tem um grande portfélio, como
resinas, aditivos, espessantes, emulsdo de parafina, e desde
dezembro de 2016, comecou a produzir resinas alquidicas
curta, média, longa, fenolada etc. “Aos poucos estamos au-
mentando nosso portfélio para atender as necessidades dos
clientes. Inclusive, estamos ampliando o leque de resinas alqui-
dicas, com produtos personalizados, para atender ademanda
de diferentes clientes. Além da producdo, também estamos
entrando no mercado de revenda na drea de tintas, para com-
pletar nosso portfdlio. J& estamos trazendo para o mercado
brasileiro diéxido de titanio
eresinas hidrocarbonicas”,
destaca Baecker.
Atualmente, o foco da
Avco é em tintas imobilia-
rias, mas também estd co-
me¢ando a atuar em tintas
industriais, com as resinas
alquidicas. “O nosso por-
. tfdlio de produtos vem da
. Oswaldo Cruz Quimica, e
atende a todas as necessi-
dades dos clientes, desde
tintas econdmicas, stan-
dard até premium; além

David Baecker, CEO da Avco Brasil

dos produtos personalizados para os clientes, como, por
exemplo, um projeto recente que fizemos com um clien-
te, no qual desenvolvemos umaresina alquidica especifica
para um esmalte de secagem rapida. Vale ressaltar que
nos preocupamos muito com questdes relacionadas a
lavabilidade, VOC e isencdo de produtos téxicos. Ajuda-
mos nossos clientes a desenvolver tintas de acordo com
as normas existentes no Programa Setorial da Qualidade
- Tintas Imobilidrias, da Abrafati, com linhas de produtos
mais verdes e sustentaveis”, ressalta Baecker.

A Avco estd focada em atender somente os mercados do
Norte e Nordeste. “Essa foi a estratégia que adotamos:
a Avco fica com os mercados do Norte e Nordeste, e as
demais regi6es a Oswaldo Cruz atende. Tudo que recebe-
mos de solicitagdes dos mercados do Norte e Nordeste é
direcionado paraaAvco. Nossa empresa realizou algumas
diversificac6es em produtos para tintas e construgdo civil,
e também desenvolveu produtos para outros setores,
como adesivos, téxtil, mercado de produtos de limpeza
etc. Nés diversificamos e assim ampliamos nossa atuagdo
em mais mercados”, divulga Fortunato.

ESTRUTURA

A Avco conta com uma capacidade de producdo que
atende a toda a regido Norte e Nordeste e ainda tem
espaco para crescer, pois realizou muitas ampliagdes nos
Ultimos anos, informa Baecker. “Temos uma estrutura
bastante versitil, com possibilidade de produzir diversas
tecnologias para muitas dreas. Investimos, por exemplo,
em alta pressdo parafazer emulsdo de parafina, também
nadreade solventes, novas tecnologias para a area téxtil,
e agora estamos investindo numa linha para produzir
intermediarios.”
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Em uma area de 20 mil metros, a Avco ja planeja ampliar
sua fabrica. “Estamos trazendo muitas matérias-primas
importadas, ou seja, um volume grande de produtos, e
ndo temos mais espaco para estoque. Por enquanto, es-
tamos utilizando um espaco da Vicunha, mas ja estamos
nos preparando para novos investimentos nas dreas
téxtil, de tintas e novas dreas que estamos atuando, como
couro, mineragao e ‘household’. Nosso objetivo é, cada
vez mais, ampliar nossa atuacao em outros segmentos e,
para isso, aproveitar a estrutura que ja temos, e realizar
novas parcerias com empresas para trazer novas tecno-
logias de diversas partes do mundo”, anuncia Baecker,
acrescentando que a Avco estd no processo final de
certificagdo da 1SO 9000.

LABORATORIOS

A Avco possui laboratdrio de desenvolvimento em que
utiliza as tecnologias da Oswaldo Cruz Quimica. “Nesse
laboratdrio aprendemos a fazer o produto e, depois,
realizamos o escalonamento de producdo na fabrica.
Além disso, fazemos as modifica¢6es nos produtos ou
novos desenvolvimentos para solicitacbes especificas
dos clientes. Esse laboratdrio de desenvolvimento foi
ampliado e aumentamos sua capacidade. Também temos
um laboratdrio completo de aplicacao para simular todas
as aplica¢des dos nossos produtos e as aplica¢des dos
nossos clientes. Testamos nossos produtos e ajudamos 0s
clientes amelhorar os seus produtos. Estamos reforcando
nossa equipe nesses laboratdrios com profissionais de
muita experiéncia para, cada vez mais, oferecer servicos
de qualidade”, afirma Baecker.

A Oswaldo Cruz Quimica oferece todo suporte de pes-
. ; W N,

quisa, pois cada regiao
possui suas particulari-
dades, e a Avco faz um
acerto de produtos com
seus clientes, informa
Fortunato. “Ha casos em
que o mesmo produto
utilizado em S&o Paulo
funciona normalmente
em outras regi6es, mas
em outros casos isso nao
acontece. Por isso, € pre-
ciso reformular o produto
de acordo com as neces-
sidades de cada regiado,
ou seja, personalizar o
produto para o cliente.”

Julio Fortunato, diretor comercial da
Oswaldo Cruz Quimica

PARCERIA

AAvco cresceu muito coma parceria da Oswaldo Cruz Quimica,
que esta completando este ano 33 anos de existéncia nessa
area. “Certamente, economizamos muitos anos de caminho
para chegarmos onde estamos hoje. Contamos com toda
essa experiéncia da equipe de profissionais de aplicacdo e da
fabrica, e de toda a estrutura da Oswaldo Cruz, que tem nos
ajudado muito. Com isso, crescemos 31% no ano passado, e
no primeiro trimestre deste ano ja crescemos 35%, sendo que
nossa meta para este ano é chegar em 45% de crescimento.
Todo esse crescimento é devido ao aumento do ‘market sha-
re’, e também por causa da diversifica¢do da nossa atuacdo.
Temos cada vez mais tecnologias e produtos para oferecer,

tanto para os clientes ja existentes como para novos clientes”,

2 comemora Baecker.

Fortunato também ressalta que o nimero de cres-
; cimento, desde que aconteceu a parceria entre
- as empresas, foi realmente muito bom. “A Avco
apresentou um crescimento, nestes ultimos dois
anos, muito bom, ou seja, aconteceu o efeito que
d esperdvamos de participacao nos mercados Norte e
Nordeste. Essas regiées tém um potencial de cresci-
 mento muito bom, e ainda existe muita coisa para se
| fazer. Projetamos ainda muitos anos de crescimento,
novos desenvolvimento de produtos, tecnologias,
amplia¢des etc.”



Shaping What Comes Next

Descubra como nossa quimica surpreendente pode ajuda-lo a ter sucesso.
Visite-nos em www.lyb.com/en/products-technology/chemicals/ e veja a
nossa linha de produtos:

= Acetato de Terc-Butila (TBAC) = Mondmero de Acetato de Vinila (VAM)

= Acido Acético Glacial (GAA) = Mondmero de Estireno (SM)

= Carbonato de Propileno (PC) = N-Metil Pirrolidona (NMP)

= Dipropileno Glicol (DPG) = Polimeg 1000 e 2000 (PT-MEG 1000/2000)
= Fteres Glicol da Série E (DE, EB, EBA) = Propilenoglicol (PGI, PG-USP/EP)

= Fteres Glicol da Série P (DPM, PM, PMA) = Tetrahidrofurano (THF)

= Hidroperdxido de Terc-Butila (TBHP) = Tripropileno Glicol (TPG)

= |sopropanol (IPA) = 1.4 Butanodiol (1.4 BDO)

= Monoetileno Glicol (MEG)

lyondellbasell
[ 1 11 I

lyb.com
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mercado de sistemas tintométricos, apesar de evoluir
gradativamente, ainda tem muito espaco para crescer no
Brasil. Hoje, no pais, estimamos entre 15 e 18 mil sistemas
em pouco menos de 8 mil pontos de venda, demonstran-
do uma enorme possibilidade de crescimento, informa Reubens
Da Cunha, diretor geral da Corob América Latina. “Na Europa,
por exemplo, em cada dez lojas, nove possuem maquinas
tintométricas. No Brasil, esse niimero é bem menor, ou seja, 0
mercado tem um potencial bem atraente. Nos Ultimos anos, o
sistema cresceu o dobro da industria, mas ha muito a ser feito.
Um dos caminhos paraimpulsionar a venda da tinta de maquina
é o lojista perceber todas as vantagens acopladas ao aparelho.
E um sistema com varias vertentes. Ter o equipamento na loja
€ um diferencial mercadoldgico, mas cominiimeras vantagens,
sobretudo na drea de logistica, pois o proprietdrio do estabe-
lecimento terd um estoque menor com aumento da oferta de
cores, e sabemos 0 quanto essas duas coisas representam no
faturamento e no lucro. Umaloja de tinta, tipicamente brasileira,
ainda tem muita cor pronta estocada. Isso € dinheiro parado
para 0 empresario.”
Autilizacdo dos sistemas tintométricos é inovadora, traz autono-
miaa empresa, que pode preparar as cores no momento em que
surge a necessidade, ressalta Jacqueline Arruda, vendas Brasil
da Dedoes. “Mas é claro que para isso existe um investimento,
eisso acaba refletindo no momento econémico do pafs, em que

as pessoas nao querem investir mais do que realmente
necessitam, e a volta das tintas prontas acabou dando uma
segurada no crescimento deste setor nos dltimos anos,
mas que ja vem apresentando melhora no inicio de 2017.”
Estima-se que o Brasil tenha uma base instalada da ordem
de 20 mil equipamentos em pontos de venda, mas ainda
ha muito espaco para crescer, afirma Daniel Gondelman,
diretor executivo da Italtino. “Os sistemas estdo se de-
senvolvendo, inclusive para produtores de porte médio,
que utilizam as vantagens de integrar o ponto de venda
no sistema produtivo da cor, reduzindo assim inventarios
de todo o ciclo.”

Para Marcos Magoni, diretor comercial da Fluid para Améri-
ca Latina e México, o mercado brasileiro ainda é muito con-
servador. “Constantemente nos deparamos com clientes
que acreditam numa diferenca de qualidade entre o ready
mix e o tintométrico. Juntos com a Vitoria & Cia temos um
trabalho drduo para mudar esse panorama e crescer com
maior velocidade. Apesar disso, com certeza, nos ultimos
anos, houve um avanco exponencial na quantidade de
sistemas instalados; se ndo fosse a queda da economia
apos 2014, acredito que teriamos um mercado com um
volume 50% maior de tintométrico. O que nos motiva é a
melhora da confian¢a do mercado em 2017, as fébricas de
tintas também estdo ajudando, criando novas aces para

"INDOSTRIAS QUIMICAS LTDA.

Nos da Brancotex Industrias Quimicas somos uma empresa 100% brasileira gue fabrica solucoes inovadoras para nossos clientes.

Ha mais de 45 anos no Mercado, possuimos ampla experiéncia na busca constante da satisfacdo de nossos.consumidores.
Para tanto, contamos com colaboradores sempre comprometidos em atingir resultados de forma eficiente.

Em nosso percurso, assumimos um compromisso com a preservacao do meio ambiente, assim, nossos objetivos corporativos estao
permanentemente alinhados a essa politica sustentavel.

Nossos produtos:

brancotex.com.br
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movimentar o mercado
em dire¢do ao sistema
tintométrico.”

AV ANCOS
TECNOLOGICOS

Ao decorrer dos anos,
tém surgido alguns
avancos tecnoldgicos
nos sistemas de colo-
rantes, como, por exem-
plo, colorantes de baixo
ou zero VO(C, e também
crescimento de siste-

Reubens Da Cunha, diretor geral

da Corob América Latina . Lo
mas mais acessiveis,

que hoje chegam a mais
pontos de venda, conta Cunha, da Corob. “Para tudo isso,
a Corob tem desenvolvido equipamentos adequados a
essas mudancas para acompanhar o desenvolvimento do
mercado. Hoje, contamos com diversas tecnologias que
atendem as necessidades técnicas dos sistemas de tintas e
equipamentos com diferente capacidade e produtividade,
para atender as exigéncias dos diferentes clientes que
usam as maquinas.”
Muitos avanqos tecnoldgicos comecaram neste setor pelas
inovacdes em eletrbnica, materiais dos componentes, acos
e compostos de alta resisténcia ao desgaste, que se con-
vertem em longa vida dtil da maquina, e a simplicidade no
funcionamento no geral, que facilita a difusao dos sistemas
tintométricos em todas as qualidades de tintas, inclusive
as linhas econdmicas, informa Gondelman, da Italtino.
“Nossa empresaincorpora permanentemente essas novas
tecnologias nos seus produtos. Também hd novidades no
que tange a softwares e suas aplicacbes neste campo.”
A Dedoes, sempre se preocupando em manter-se na
vanguarda tecnoldgica, lan¢ou vérias inovagoes, revela
Jacqueline. “Estamos ja ha dois anos com um novo mo-
delo de mdaquinas no mercado, que desenvolvemos de
acordo com a sugestao de nossos clientes, uma maquina
com novo design, também muito silenciosa, assim como
todos os outros modelos; isso € um dos nossos grandes
diferenciais. Outra inovacdo estd nas tampas dosadoras
com fechamento rapido, ganhando assim maior produtivi-
dade e menor evaporacdo de solvente, que ainda é abase

da maior parte dos produtos comercializados. Com 0 aumento
da preocupagao com o meio ambiente, vem aumentando tam-
bém a comercializacao de produtos base agua, e nds estamos
preparados com produtos de alta tecnologia para atender
nossos clientes.”

Comprometida com o meio ambiente, a Fillon Technologies
investe recursos para desenvolver e disponibilizar em todos os
paises equipamentos destinados a linha de tintas base dgua, re-
vela Marco Antonio Viola, gerente comercial e logjstico. “Temos
o gabinete Aquatherm com ou sem aquecimento, além de atua-
lizagBes periddicas do sistema tintométrico atual, que é utilizado
tanto em tintas base solvente como base dgua. Durante este
ano, estaremos lan¢ando um novo sistema de mistura chamado
Alphamix, equipamento modular e adaptavel a necessidade do
usudrio em relagdo a investimento, configuracdo e dimensao
da maquina. A Fillon continua empenhada na modernidade
e no lancamento de novos equipamentos que visam atender
prontamente seus parceiros em todos os continentes, gerando
resultados satisfatdrios na qualidade de seus produtos e tam-
bém no lado financeiro. Identificar e satisfazer as necessidades
de nossos clientes é o principal objetivo de nossa empresa.”
Nos sistemas da Inkmaker a dosagem de tintas em si ndo apre-
sentou muitamudanca nos dltimos tempos, ja que sempre teve
um processo bem confidvel, preciso e com excelente retorno
de investimento, informa Fernando Sano Itaziki, diretor para
América do Sul e Central da Inkmaker. “Temos, sim, alguns
novos equipamentos e continuamos adotando o uso de compo-
nentes mais modernos, mas provavelmente o principal avango
tecnoldgico tem sido o software de gestdo da dosagem, que
vai além de controlar a quantidade de tinta dosada e inclui
gestao de ordens de trabalho, clientes, dados de controle de




qualidade, diversos relatdrios
gerenciais, entre outros. Além
disso, ha possibilidade de inte-
gracdo do sistema de gestao
de dosagem com sistemas de
gestdo corporativos (ERP) e
espectrofotémetros.”
A Fluid Management dedica
constantemente seu tempo
na busca de inovagdes para os
equipamentos, segundo Mago-
ni. “Foi assim que desenvolveu
Jacqueline Arruda, vendas Brasil 3 primeira dosadora manual,
da Dedoes om yma bomba simples e um
processo de dosagem bastan-
te complexo, que evoluiu para duas bombas de pistdo com
precisao incrivel, como de uma maquina automa-
tica. Também inovou nas maquinas automaticas,
quando percebeu que bombas de engrenagem
tinham excelente desempenho, porém excesso de
manutencao e quebra, e inovou para as bombas
DVX, um conceito Unico, patenteado pela Fluid,
que garante uma bomba de longevidade incrivel,
totalmente livre de recalibragdo e com garantia
derepetibilidade de dosagem, inclusive com cores
iguais entre maquinas. Atualmente, acreditamos

que as bombas das maquinas automaticas da Fluid sdo o
principal avanco tecnoldgico.”

NECESSIDADES DO SETOR

Apesar dos avancos em tecnologia, equipamentos mais
sofisticados e um conjunto de servicos disponiveis para
atender as necessidades dos clientes, o mercado sempre
tem suas principais exigéncias ao adquirir um equipamento
tintométrico. “O revendedor ou aindustria buscam, inicial-
mente, equipamentos de qualidade e know-how tecnolé-
gico, mas na decisao acaba pesando o atendimento de pré
e pds-venda. A confianca que a Corob conquistou nestes
anos de Brasil, com a presenca ininterrupta no mercado e
nossa equipe técnica especializada, acabafacilitando a op-
a0 por nossos produtos e servicos. Importante ressaltar
que aindustria e o revendedor também devem ter perfil e

Dedoes
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estarem preparados para trabalhar com o sistema
tintométrico. Até nisso acabamos colaborando e
assessorando”, garante Cunha.

As principais exigéncias do mercado tintométrico
estdo associadas a velocidade produtiva e custo,
segundo Gondelman, da Italtino. “Uma maquina
econdmica capaz de dosar varios pigmentos em

forma simultanea e com precisdo sdo caracteristicas
desejadas. Por isso, nossas dosadoras automaticas
foram projetadas a partir desse conceito, tamanho
compacto (formato original), onde se aproveita total-
mente a capacidade de 3 litros de cada recipiente, e uma
dosagem incrivel de até 1,1 litro/minuto, para satisfazer os
usudrios mais exigentes.”

Para Magoni, da Fluid Management, o mercado ainda
estd muito assustado com os custos de manutencdo das
maquinas. “Acreditamos que os clientes, por ndo estarem
acostumados as tecnologias, demandam constantes visitas
técnicas. Quando negociamos uma dosadora automatica
Accutinter ou X-Smart cuidamos para deixar o mercado
seguro, com o fato de estar adquirindo um equipamento
de tecnologia inovadora, que ndo necessita de visitas téc-
nicas pararecalibracdes, e gracas aos modelos de bombas
e bicos exclusivos da Fluid, alinhados com a tecnologia ‘do
it yourself’, garantimos menor frequéncia e necessidade
de visitas para atendimentos de manutencgo.”

EQUIPAMENTOS E LANCAMENTOS

Existem equipamentos no mercado que agradam e aten-
dem aos mais variados gostos e necessidades. A Dedoes,
por exemplo, disponibiliza
maquinas de mistura, tanto
para tintas base solvente
como paratintas base dgua.
“Nossa maquina pode ser
montada e adaptada de
acordo com a necessidade
do nosso cliente, podendo
ter mais posicdes de litro ou
de galdo, caso o cliente ne-
cessite. Como nossos equi-
pamentos sao de ultima
nossa maquina é

Marco Antonio Viola, gerente

comercial e logistico da Fillon geragao,
Technologies €xtremamente silenciosa,

as tampas tém um design inovador, com répida abertura e
fechamento. Essa é a primeira e tinica tampa no mercado com
esse sistema inovador”, destaca Jacqueline.

Jaa Corob oferece varios equipamentos no mercado, inclusive
o First 1 foi o primeiro equipamento automético desenvolvido
no mundo para que as lojas menores também possam comecar
com um sistema tintométrico automatizado, conta Cunha. “E
um equipamento de alta tecnologia a baixo custo e de baixa
manutencao, que gerainimeras vantagens quando comparado
com uma maquina nao automdtica. Jd a D200 é o equipamento
mais vendido nos tltimos anos no Brasil, para pontos de venda
de meia produtividade. Ja os modelos D410 e Tatocolor foram
desenvolvidos paralojas de meia a alta produtividade; e 0 D600
e D800 sdo para alta produtividade. Todos estes sdo configurd-
veis de acordo com a necessidade de cada cliente e oferecem
as melhores prestacdes na sua categoria. Quanto aos mistu-
radores, oferecemos 0 CMX-T6 de producao nacional e com a
melhor qualidade e durabilidade do mercado. Direcionado para
maior produtividade oferecemos o Clevermix 20ST. Como lider
de mercado, a Corob estd sempre inovando e desenvolvendo
as melhores solugbes.”

Os principais produtos da Fillon Technologies sdo os sistemas
de mistura, informa Viola. “Porém estamos constantemente
investindo e lancando novos equipamentos para a industria,
ponto de venda e oficinas, como as secadoras de infravermelho,
envasador de aerosséis, lavadoras de pistolas, minigabinetes,
mesas de apoio, batedores de tintas individuais e equipamento
pneumatico para amassar latas. Além disso, visando atender
as necessidades do mercado mundial e expectativas de nos-
sos parceiros, a Fillon esta com diversos novos produtos no
mercado, tais como batedores individuais de tintas, mesas de
trabalho para oficinas e lojas, amassadores de latas, entre ou-
tros. Em 2017, estamos lan¢ando um novo conceito de sistema
de mistura: o Alphamix. Trata-se de uma maquina de mistura
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F modular que se adapta as ne-
cessidades fisicas e financei-
ras do cliente, podendo ser
complementada no futuro.
O Alphamix possui diversas
medidas e configuragdes,
para pequenas ou grandes
quantidades de embalagens
a serem homogeneizadas.”
Os principais modelos de
equipamentos industriais da

== Fillon sdo: Croma, Polare, Pic-

== colo, Bello, P32 e P48, salien-
Fernarjqo Sano Itaziki, diretor ta ltaziki. “Os equipamentos
para América do Sul e Centralda  _ B -
Inkmaker 52° configurados apds andli-

se das necessidades de cada

cliente, a fim de atender a todas as necessidades especificas e

preco esperado. Ainda estamos divulgando os ultimos equipa-

mentos lancados: o Polare e Bello, que jd possuem unidades
instaladas no Brasil, mas ainda hd um grande mercado para
esses equipamentos.”

Ja a ltaltino apresenta maquinas pequenas com dosagem si-

multanea, revela Gondelman. “Esses equipamentos tém como

caracteristicas e diferenciais a alta prestacdo com baixo custo, a

maior velocidade na categoria, e ocupa o menor espaco daloja.

Além disso, tem tamanho compacto gracas ao formato especial

do recipiente, e a dosagem simultanea de até seis pigmentos.

Nossas familias i200,i301 e i302 garantem esse desempenho. Sdo

dosadoras de até 16 recipientes de 3 litros, dosagem simultanea,

sem tubula¢6es nem mangueiras, com plataforma ajustavel para
embalagens, sensor de presenca, com Stop Drop (tampa auto-
matica dos corantes) que mantém a umidade correta nos bicos
de saida, novo sistema de agitacao dos recipientes que melhora

a homogeneizagdo interna, e suporte ergondémico de monitor

e teclado. Operacdo simples e intuitiva, concebida para durar.”

Com relagdo aos agitadores, a Italtino oferece o im3100 de

acao giroscdpica, recomendado para produtos

viscosos e texturas, fechamento manual, dois
eixos de giro simultaneos ate 35kg de carga,
motor de 1 HP, ampla porta deslizante reforca-
da, trava de seguranca, parada de emergéncia,

temporizador e rodizios, além de ser robusto e

silencioso, destaca Gondelman. “Lan¢amos na

European Coating Show 2017 0 novo modelo

i600. Outro modelo que complementa nosso portfélio ja
estd sendo testado globalmente; aguardamos por novida-
des nos préximos meses.”

AFluid, junto coma Vitoria & Cia, oferece dosadoras manu-
ais para clientes que buscam entrar no sistema tintométri-
co com precisdo de dosagem e dosagem minima igual ao
damaquina automatica sendo essa caracteristica exclusiva
da Fluid, divulga Magoni. “Para 0o mercado que busca equi-
pamentos automaticos, temos a dosadora X-Smart, que é
sequencial e busca atender aos lojistas com demandas de
até 150 galdes/dia, além de carregar um conceito europeu
chamado ‘yourself’, onde o cliente, por meio de videos de
orientagdo em nosso canal no YouTube, consegue realizar
qualquer ajuste na maquina, sem a necessidade de uma
visita técnica obrigatdria”, divulga Magoni.

Para os clientes que gostam de mdquinas com dosagem
veloz, reservatdrios grandes (31) e compacta, a Fluid
oferece a familia Accutinter, destaca Magoni. “O modelo
AT 1500 conta com bombas exclusivas DVX totalmente
livres de recalibragdo, e com tecnologia livre de valvulas,
assegurando menor frequéncia de manutencdo, maior
durabilidade, e garante a producdo de até 450 galGes/
dia com precisao e repetibilidade. J4 o modelo AT 1500
HS dosa simultaneamente até quatro colorantes e ainda
tem fechamento automatico do bico. A dosadora AT 7000
tem reservatdrios de seis litros, e além de dosar quatro
colorantes, tem bombas com velocidade de 700 ml/min/
bomba. Temos também o modelo AT 8000, uma maquina
de grande porte, comre-

servatdrios de até 20
litros e bombas com
capacidade de dosar 1
litro/min de colorante
por bomba. As dosado-
ras manuais e automati-
cas sao preparadas para

Inkmaker



dosar pigmentos de zero ou baixo VOC.”

Para os clientes que buscam solugbes de dosagem para solventes, a
Fluid disponibiliza a dosadora manual NSC 80, com reservatdrios de
inox e bombas de pistdo com vedac6es em viton, ou as dosadoras
da familia HA, que utilizam bombas de pistdo, totalmente livres de
calibracdo, e vélvulas de esfera patenteadas, garantindo dosagens
precisas, livre de vazamentos e recalibra¢des, garante Magoni. “Para
2017, estamos trazendo as dosadoras AT 1500, que traz as bombas do
modelo AT 7000 e AT 8000 (DVX de camara dupla) oferecendo ganho
de velocidade, passando de 450 ml/min para 710 ml/min. O modelo AT
1500 HS também estd sendo atualizado e serd ainda mais fantastico,
com dosagem superior a 1 litro/min. A dosadora AT 1600HS chega ao
mercado para substituir as maquinas de bombas de engrenagem,
é compacta, com reservatorios de trés litros e velocidade igual aos
modelos de bombas de engrenagem, além de ser totalmente livre de
recalibrado e garantir cores iguais em todas as dosagens. Também
vamos apresentar um novo equipamento; acreditamos que até o
segundo semestre as primeiras unidades estejam disponiveis para
as fabricas.”

ATENDIMENTO E SERVICOS

Além dos equipamentos, 0s servicos que as fornecedoras prestam
aos clientes sao de suma importancia e fazem total diferenca na hora
de escolher um sistema tintométrico. “A Italtino acompanha o cliente
desde a primeira consulta, para compreender a sua real necessidade e
ofereceraopcdo correta em cada caso, assim construindo uma parce-
ria duradoura. Nosso diferencial ¢ um atendimento especializado. Além
disso, o intuito de todo equipamento é o funcionamento ininterrupto
naloja, produzindo tinta; porisso € importante a selecao de uma boa
maquina. Para isso, projetamos produtos de alta durabilidade, longa
vida (til, sem necessidade de recalibracdo ou reparagdes frequentes,
com componentes construidos para durar”, garante Gondelman.

No Brasil, com certeza o grande diferencial da Vitoria & Cia é 0 atendi-
mento, realizado por um time jovem e altamente qualificado, revela
Magoni, da Fluid Management. “A Vitoria & Cia trabalha com uma
ideia muito interessante: acredita que a venda da maquina de tintas
€ uma consequéncia da venda do conceito do sistema tintométrico.
Por isso, realizam palestras em distribuidores, fabricas de tintas, e
até com equipes comerciais interessadas em usar do know-how para
avangar e crescer com o tintométrico. Esse diferencial de pré-venda
deixa o lojista mais seguro em investir num equipamento da Fluid Ma-
nagement. Ja o pds-venda ¢ ativo; trabalhamos para deixar o cliente
seguro de ter feito o melhor negécio, e também para voltar a negociar
e adquirir as maquinas da Fluid. Nés, da Fluid e da Vitoria, ndo entende-

mos pds-venda como
assisténcia técnica,
entendemos como
uma parceria na qual
entregamos ao clien-
tetodo nosso conhe-
cimento e nos colo-
camos a disposicao
para treinar a equipe
dele para vender o

sistema tintométrico L
Daniel Gondelman, diretor
executivo da Italtino

como um conceito
completo. Acredita-
mos que vender cor
é vender valor.”

Ja Marco Antonio, diretor da Vitoria & Cia, ressalta
que falar em assisténcia técnica é falar em pio-
neirismo para a Vitoria & Cia, jd que a origem da
empresa foi como prestadora de servicos para a
Fluid Management no Brasil e na América Latina.
“Podemos dizer, com muita certeza, que temos a
rede mais antiga de assisténcia técnica do mercado.
Ainda hoje, sou responsavel por treinar e capacitar
os técnicos, entregando todo conhecimento e expe-
riéncia apds mais de 20 anos de trabalho. O grande
diferencial que ganhamos apds todos esses anos de
mercado é trabalhar com valores morais e éticos,
que levam seguranca para nossos clientes. Por

Italtino
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isso, ndo comissionamos 0s
técnicos quando é necessaria
areposicao de pecas das ma-
quinas dos clientes, pois acre-
ditamos que a peca s6 deve
ser trocada em dltimo caso
numa manutencdo. Nossa
visao é sermos reconhecidos
como a assisténcia técnica de
maquinas tintométricas mais
pontual e econdmica do pafs,
pois atendemos com incrivel
Marcos Magoni, diretor agilidade e deixamos nossos
comercial da Fluid para América clientes o minimo de tempo
Latina e México possivel com as maquinas
paradas.”

Alvaro Alves, diretor da Vitoria & Cia, conta que inicialmente a
sua empresa so trabalhava com maquinas da Fluid e, por isso,
tinha uma rede bastante enxuta. “A partir da solicitacao das
fabricas de tintas, expandimos nossa rede técnica e também o
‘range’ de atendimento. Hoje, dispomos de técnicos em todo o
territdrio nacional, altamente capacitados para atender todas
as marcas de maquinas de tintas do mercado. Isso é feito jus-
tamente para mantermos os técnicos ativos, tendo em vista a

menor demanda por assisténcia das maquinas Fluid.”
Cunha, da Corob, afirma que a sua empresa € a Unica fabrica
de presenca mundial que tem um depdsito préprio, em Osasco
(SP), onde tem estoque de produtos e pegas sobressalentes
originais para pronta entrega. “Desde 2014, estamos atuando
em um novo endereco em Osasco (ao lado do Rodoanel), de
facil acesso, e com uma estrutura técnica de atendimento que
abrange todo o territdrio nacional. Nossa equipe comercial
regionalizada fica mais proxima dos clientes, com visitas e
assessoria continua ao mercado. Nossos técnicos e parceiros
especializados estao sediados em diversos estados brasileiros
para atender as necessidades dos nossos clientes. Nesses anos
de atuacao, a Corob foi a inica empresa que nunca saiu do mer-
cado brasileiro, estamos tanto em épocas boas, quanto ruins da
economia, e sempre investimos em tecnologia e atendimento.
Esse atributo de parceria, aliado aos bons produtos da marca,
faz com que sejamos lideres no mercado. Conquistamos plena
confianga de todos os nossos principais parceiros, pois somos
aUnica empresa com técnicos sediados em todas as regides do
Brasil e com estoque local de pecas sobressalentes originais.

Outro ponto sao os contratos de manutencao que podem
ser ajustados as necessidades de cada cliente.”

A Dedoes é outra empresa que se preocupa com o pré e
pds-vendas. “Temos um servico completo, onde damos
todo o suporte ao cliente desde o primeiro momento do
contato, sempre com bastante atencao e cautela paraindi-
car aos clientes o produto ideal, de acordo com cada neces-
sidade de utilizacdo, ja que cada um tem uma necessidade
diferente. Quanto ao pés-venda, sempre nos preocupamos
em saber se o cliente esta feliz com o produto adquirido
e se esta funcionando perfeitamente. Além disso, como
todo equipamento precisa de uma simples manutencdo,
que é a limpeza correta da maquina e tampas, seguindo
amontagem correta e a limpeza necessdria, as maquinas
da Dedoes duram anos sem precisar de troca de pecas e
assisténcia técnica. Caso seja necessario, oferecemos um
servico de pronto atendimento aos clientes, onde temos
todas as pecas que possam ser necessdrias para reposi-
cao, muitas delas sem custo algum, apenas em casos de
motores que ja tenham passado da garantia o servi¢o
é cobrado por nossa assisténcia técnica terceirizada”,
informa Jacqueline.

A Fillon Technologies estd sempre preocupada com a
satisfacdo e resultados dos clientes no pré e pés-venda,
garante Viola. “O Grupo Fillon estd presente em todos 0s
continentes com 12 filiais e plataformas logisticas, contado
com um centro de distribuicdo e logfstica no Brasil, locali-
zado em S&o Bernardo do Campo (SP), com uma area de
1.200 metros, onde temos focado naimportacdo, exporta-
¢ao e estocagem de maquinas de mistura e equipamentos,
tendo como objetivo o pronto atendimento. Com uma
equipe preparada para oferecer produtos e servicos de
qualidade, garantimos a satisfacdo dos clientes, mantendo
assim a confianga depositada no nome da nossa empresa.
Caso seja necessario, temos a disposicao o servi¢o de apoio
ao cliente e nossa pégina na web, para identificar novas
necessidades, solucionar possiveis problemas técnicos,
assim como auxilid-los na montagem dos equipamentos
nos pontos de vendas.”

Janadrea de servicos, a Fillon Technologies conta com pro-
fissional especializado, com a realiza¢do de atendimento
direto a todos os clientes, seja solucionando duvidas ou
identificando as necessidades de cada cliente final (lojas de
tintas ou oficinas), ressalta Viola. “Caso seja necessario e de



CONFIANGA:

NOSSA QUIMIC

NOSSA VIDA.

Com mais de 75 anos e com uma historia de sucesso, a Quimica Anastacio
esta entre as maiores distribuidoras de produtos quimicos do Brasil,
oferecendo uma linha completa de produtos para os diversos segmentos

de mercado. Com atendimento personalizado, qualidade assegurada, suporte
técnico especializado, logistica customizada as necessidades do cliente

e pontualidade nas entregas, a Quimica Anastacio atende a todas

as demandas através de seus 5 Centros de Distribuicéo, laboratorios proprios,
parque de tanques a granel e linhas de envase em ambiente GMP.

Na Quimica Anastacio, confianca e credibilidade estao
sempre presentes na nossa quimica e em nossa vida.

; — Anastacio

+55 11 2133 6600 | quimicanastacio.com.br

TINTAS E RESINAS
Acido Boérico

Acido Fosférico

Acido Fumarico

Acidos Graxos

Acido Oleico

Acido Sulfénico

Alcool Benzilico
Anidrido Maleico
Bicarbonato de Sédio
BHT - Butil Hidroxitolueno
Borax Decahidratado
Butilglicol

Carbonato de Calcio
Ciclohexano

Cloreto de Benzalconio
Cloreto de Metileno
Coalescente

DEA - Dietanolamina

DEG - Dietilenoglicol
Diluente Reativo

Didxido de Titanio

DPG - Dipropilenoglicol
Glicerina Bi-Destilada BXR
Hidroxido de Potassio
Hidréxido de Sddio

IPA - Isopropanol

Lecitina de Soja

MEA - Monoetanolamina

MDI

Metilparabeno
Monoetilenoglicol
Nitrito de Sédio
Nonilfenol Etoxilado
NPG - Neopentilglicol
Oleo de Linhaca

Oleo de Mamona

Oleo Mineral

Oxido de Zinco
Pentaeritritol
Persulfato de Amdnio
Persulfato de Potassio
Propilenoglicol
Propilparabeno
Silicas

Sorbitol

TEA - Trietalonamina
TDI

TMP - Trimetilolpropano
Tripolifosfato de Sodio
Ureia

Vitamina C

%

7 _SGS.


http://quimicanastacio.com.br

”D
(—
r—
s
[
——3
—
=
—
el
1
D
(|
e
(= =
r—
[
>
—
Jr—
S
Jr—
o”
—
-3
el
fr—
24
7

68 | PAINT&PINTURA | Maio 2017

acordo coma contratacao dos clientes, temos uma equipe
técnica que trabalha diretamente na entrega, montagem
e reforma dos equipamentos de mistura.”

Alnkmaker, com presencalocal estabelecida hd 18 anos no
Brasil, possui pessoal técnico apto a apresentar solugdes
em sistemas de dosagem e um corpo técnico especializado
para realizar servicos de manutencao preventiva, manu-
tencdo corretiva, eventuais reparos por meio de contratos
de manutencdo ou visitas pontuais, destaca Itaziki. “Além
disso, investimos, nos Ultimos anos, em capacitacdo téc-
nica; ampliacao do quadro, pois ja houve um aumento na
demanda de servicos, frente as dificuldades econémicas
e diminuicao de novos investimentos por parte de muitas
empresas. Também oferecemos pecas de reposicdo locais,
contratos de manutencao, suporte técnico presencial ou
remoto (via telefone ou internet).”

PRECOS E FACILIDADES DO SETOR

Uma grande preocupa¢do do mercado € com relagdo
aos valores desses equipamentos. Mas Vanessa Vitoria,
supervisora comercial da Vitoria & Cia, explica que no ‘ran-
ge’ de maquinas que sua
empresa comercializa o
preco vai de R$ 9 mil a
R$ 80 mil, dependendo
do modelo de maquina
que o cliente solicitar. “A
configuracdo damaquina
também € importante,
como numero de reser-
vatdrios, com excecao
do modelo X-Smart, que

Vitoria & Cia

Marco Antonio, diretor da Vitoria & Cia

sempre vai com 16 reservatdrios. Reconhecemos a dificuldade
denossos clientes em conseguir linhas de crédito para financiar
a compra dos equipamentos e, por isso, buscamos flexibilizar
com diversas opg¢des de crédito, que visam facilitar a aquisicao
do equipamento.”

Ointeresse da Corob também é facilitar, sempre que possivel, 0
desenvolvimento do sistema tintométrico no mercado, afirma
Cunha. “Por isso, temos diversas modalidades de pagamento
que podem ser consultadas diretamente com nossa equipe
comercial e na central de atendimento. Estamos avaliando
algumas possibilidades para projetos especificos, mas ja temos
vérias condi¢oes disponiveis que facilitam a compra dos nossos
equipamentos.”

Viola, da Fillon Technologies, esclarece que os precos dos
equipamentos tintométricos dependem da configuracao do
sistema de cada fabricante e de acordo com a quantidade de
itens agregados a linha de produtos. “Os pre¢os podem variar
de US$ 1 mil a US$ 2,5 mil.”

INVESTIMENTOS

Os investimentos nessa drea continuam acontecendo. A Fillon
Technologies, por exemplo, realiza continuos investimentos e
os lancamentos sao consequéncias de estudos internos e iden-
tificacdo nas necessidades espalhadas em todos os continentes
em que a empresa atua, informa Viola. “Temos trés plantas de
producdo e estamos fisicamente presentes em 12 paises, para
poder atender prontamente todas as necessidades.”

Altaltino é outra empresa que realiza fortes investimentos globais
em desenvolvimento de produtos, revela Gondelman. “Assim, visa-
mos complementar o nosso portfélio de dosadoras, misturadores
esoftwares, paraadapta-las as diversas necessidades do mercado,
no que tange produtividade, tamanho, ergonomia e custo.”

A Fluid Management e a Vitoria & Cia investem constantemen-
te em agbes junto de seus parceiros. “Realizamos palestras e
treinamentos com representantes de distribuidores e fabricas
para falar sobre o conceito do sistema tintométrico e debater
ideias novas para crescer nesse mercado. Quando trazemos
um lan¢amento, buscamos reunir formadores de opinido para
conhecer amdquina e ficarem seguros de que é mais um lanca-
mento incrivel da Fluid. A Vitoria & Cia investe também na rede
de assisténcia técnica, com reunides periddicas dos técnicos
para novas qualifica¢des e capacitacdes.

Acreditamos que nao € possivel estar nesse mercado sem
investir constantemente em a¢des no setor”, anuncia Magoni.
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HOMENAGEIA OS MELHORES
FORNECEDORES DE 2016

Empresa do Ano Aditivos

Wana Indbstia Comércio de Produtos Quimicos Lida, Disamtex Indlsirio @ Comércio de Produtos Quimicos Lida.
Personalidade do Ano Biocidas

Carlos Augusto Alves f Liarte Metalguimica Lida, Miracema Nuodex Inddstria Guimica Lida.
Resinas Embalagens Metdlicas

BR Resings e Industria Guimica Lida, Mddulo Embalagens Indostia e Comércio Lida.,
Emulsoes Embalagens nao Metdlicas

Oswaldo Cruz Guimica Indosiria e Comércio Ltda, Bella Artefatos de Papel Lida

Pigmentos Distribuigdo de Produtos Quimicos
Transcor Inddstria de Pigmentos e Corantes Lida. Univar Brasil Lida.

Cargas Solventes

Incal Inddstria Macional de Calcdrio Lida. 13 Solucdes & Quimica.

Espessantes

Wana Industriia Comércio de Produtos Quimicos Lida.
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SOLUCOES CUSTOMIZADAS

NITRO QUIMICA APRESENTA NOVA ESTRUTURA DE MARCAS E
AMPLIA PORTFOLIO DE PRODUTOS

Nitro Quimica, que atua na pro-
ducdo de nitrocelulose e de-
rivados, apresenta sua nova
arquitetura de marcas, que vem
acompanhada pela ampliacao do
portfdlio de produtos e servicos da
companhia. A iniciativa faz parte de
uma série de agbes que a empresa estd
desenvolvendo para ofertar solugdes
cada vez mais customizadas e capazes
de atender necessidades especificas
dos clientes, em diversos setores.
A empresa, que ja possui o portfélio
mais completo de produtos deriva-
dos de nitrocelulose dos mercados
nacional e internacional, segundo
Anderson Oba, diretor de marketing,
passa a oferecer sistemas quimicos
prontos para os clientes produzirem
suas formulacdes, aumentando a
produtividade e a competitividade
dos produtores de tintas e vernizes.
“Nos ultimos anos investimos 2% de
nossa receita liquida anual em P&D,
que resultaram no lancamento de
produtos que tém permitido aos

Nitro Quimica

N ——

nossos clientes melhorarem sua competitividade nos seus respectivos
setores, como tintas de impressao para embalagens flexiveis, esmaltes
de unhas, tratamentos para superficies de madeira, couro, repintura
automotiva, adesivos especiais, entre outros”, afirma o gerente.

Com a ampliacdo do portfdlio, a empresa expande também a atuac¢ao no
mercado internacional, um dos focos estratégicos de atuacdo da Nitro
Quimica. Além da abertura do escritério regional em Viena, na Austria,
a companhia anunciou, em outubro de 2016, a aquisicao da Alchemix
Corporation, a maior produtora da América do Norte de USP Collodion
(solucdo a base de nitrocelulose para curativos liquidos e produtos der-
matoldgicos) e uma das principais empresas americanas no fornecimento
de solugdes quimicas a base de nitrocelulose.




Anderson Oba, diretor de marketing
da Nitro Quimica

SOLUCOES EM
PRODUTOS

As novas solucdes da
Nitro Quimica estdo dis-
tribuidas em diversas
linhas. “A linha de solu-
¢bes NQ Cotton permite
aos clientes acesso a va-
riacdes da nitrocelulose
industrial no formato de
algodao, contemplan-
do viscosidade, grau de
nitracdao e umectantes
utilizados. Os produtos
sdao indicados para os
diversos segmentos in-
dustriais que utilizam a
resina, como tintas de
impressao, esmaltes de
unhas, madeira, repin-

tura automotiva, farmacéutico, entre outros. Ja as solucdes da
linha NQ Solve foram desenvolvidas com o objetivo de permitir
aos clientes ganhos de produtividade no processo de dissolu¢ao
da nitrocelulose em formato de algoddo. As solugbes sdo deri-
vadas de diferentes tipos de nitrocelulose da Nitro Quimica com
diversas op¢des de solventes, como acetato de etila, acetato de
butila, metil-etil cetona, xileno, acetona, entre outros, e podem
ser formuladas de acordo com as necessidades de cada cliente”,

destaca o diretor de marketing.

Os produtos da linha NQ System auxiliam os clientes da companhia

Nitro Quimica

a otimizar a produtividade nos processos
de fabricacdo de tintas e vernizes e incor-
poram plastificantes as solu¢des de nitro-
celulose, 0 que permite aos clientes ter
acesso a sistemas semiacabados, garante
Anderson Oba. “O uso de plastificantes
também permite maior elasticidade as
tintas e vernizes, além de favorecer a
aderéncia dos produtos aos substratos.”
Contemplando os sistemas quimicos com-
pletos com nitrocelulose para a formula-
cdo de tintas e vernizes, as solucdes da
linha NQ System+ permitem expressivos
ganhos em produtividade e competitivi-
dade, de acordo com Anderson Oba. “Sao
compostos por nitrocelulose, solventes,
plastificantes e as principais resinas
utilizadas pelos segmentos de tintas de
impressdo, cosméticos, farmacéutico,
madeira, repintura automotiva, e sao cus-
tomizaveis de acordo com as necessidades
de cada cliente. Outra novidade € a linha
de produtos premium. Nela os clientes
encontram produtos de todas as linhas
indicadas anteriormente: NQ Prisma Cot-
ton, NQ Prisma Solve, NQ Prisma System
e NQ Prisma System+, porém com méxima
performance com relacdo a propriedades
Opticas, viscosidade e teor de dgua. Os
produtos NQ Prisma sdo indicados para
segmentos que demandam um produto
de qualidade diferenciada, nos quais va-
riacdes minimas de cor sdo intoleraveis,
como esmaltes de unhas, por exemplo.”
Segundo Anderson Oba, com solucdes
customizadas, a Nitro Quimica vem forta-
lecendo ainda mais o relacionamento com
seus clientes. “Dessa maneira, consegui-
mos entregar produtos e servicos especial-
mente formulados e desenvolvidos parao
tipo de negdcio e necessidades especificas
dos clientes. Nosso objetivo ndo é apenas
vender nossos produtos, mas entregar
ganhos de produtividade e desempenho.”
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6TM COMPLETA AQUISICAO DA QUANTIQ N0 BRASIL

COM A AQUISIQAO CRIOU-SE A MAIOR PLATAFORMA INDEPENDENTE DE DISTRIBUI(;AO DE

PRODUTOS QUIMICOS NA AMERICA LATINA

GTM Holdings, S.A. (GTM), uma das maiores distribuidoras de produtos
quimicos da América Latina, anunciou a conclusao da aquisicao da maior
distribuidora de produtos quimicos do Brasil, quantiQ, que pertencia
a Braskem, a maior petroquimica das Américas, apds aprovacao pela
autoridade brasileira de concorréncia, o Conselho Administrativo de Defesa
Econdmica (CADE).
0O negdcio foi anunciado ao mercado em janeiro e estd avaliado em R$ 550
milhdes. A aquisicdo traz para a GTM uma linha de negécios diferenciada e
totalmente desenvolvida aos negdcios de distribuicao de produtos quimicos
existentes no Brasil, criando a maior plataforma independente de distribuicdo
de produtos quimicos na América Latina, consolidando a posicao de lideranca
da GTM nesse mercado.
AAdvent International, uma das maiores e mais experientes gestoras de ‘private
equity’ em todo o mundo, é o acionista controlador da GTM e forneceu finan-
ciamento de capital para apoiar a aquisicao da quantiQ.
Fundada em 1991 como Ipiranga Quimica, a quantiQ construiu uma marca
reconhecida com um longo histdrico na industria quimica. A empresa possui
um portfélio abrangente de commodities, especialidades e produtos de perfor-
mance, oferecendo servicos de valor agregado para seus mais de 5 mil clientes
em 50 segmentos de mercado, incluindo cosméticos, produtos farmacéuticos
e nutricdo humana. A quantiQ é a principal distribuidora de produtos quimicos
no Brasilemummercado fragmentado, onde os 10 maiores players témapenas
30% de participacdo no mercado.
AquantiQeaGTM comecarao aintegrar operaces e juntas operarao 62 centros
de distribuicdo em 12 paises em toda a América Latina com nove laboratdrios
de aplicacbes e atenderdo mais de 15 mil clientes em mais de 50 segmentos de
mercado. Comoresultado, a plataforma ampliada da GTM serd capaz de oferecer
aos clientes e fornecedores uma ampla rede de distribuicdo, bem como uma
maior e mais inovadora gama de produtos, com tecnologias de ponta.
“A aquisicao da quantiQ consolida nossa presenca no Brasil, criando uma pla-
taforma regional lider que oferece um conjunto robusto de servicos baseados
em solucdes para nossos clientes e fornecedores em toda a América Latina”,
afirma Michael van Marle, presidente e CEO da GTM. “Em conjunto,aGTM e a
' v quantiQ oferecemaomercado
umanova erobusta op¢ao que
integra um portfdlio tnico de
E® produtos, tecnologias, servigos
& e solucdes inovadoras. A GTM
= ¢ agoraumasolugdo one stop
shop.”
| “A aquisicao da quantiQ pela

GTMrepresentaum passo muitoimportanteem
nossa histdria de sucesso. A transacao propor-
cionara a quantiQ uma maior competitividade,
um portfélio de produtos complementares
e muitas oportunidades de negdcios”, disse
Armando Bighetti, que continuara liderando a
quantiQ no Brasil. “A equipe da quantiQ estd
muito entusiasmada com as expectativas de
crescimento e a busca pela lideranga na distribui-
¢do de produtos quimicos na América Latina.”
Como parte dofechamento datransacdo,aGTM
decidiu transferir sua sede para Sao Paulo. O
Brasil € o maior mercado da América Latina e a
quantiQé agoraamaior operacao da plataforma
GTM. Aempresatambém consideraimportante
estar localizada no centro financeiro do Brasil e
ter acesso direto ao mais dinamico mercado de
capitais da América Latina.

Além disso, o presidente e CEO daGTM Holdings
decidiu realizar a transicao de seu papel atual,
atuando como conselheiro para as empresas,
permanecendo como acionista e membro do
conselho. José Berges, atual diretor de ope-
ragdes da GTM Holdings, assumira o cargo de
CEO e ficard sediado em S&o Paulo. Berges tem
uma vasta experiéncia, liderando empresas
multinacionais focadas em produtos quimicos
em geral, especificamente, na América Latina.
O conselho da GTM expressou sua gratidao pela
lideranca visiondria de van Marle e pelo papel
critico que ele desempenhou no crescimento
daempresanos (ltimos 14 anos e esta confiante
de que Berges serd capaz de liderar a empresa
com sucesso e continuar seu caminho atual de
crescimento.
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Agregar Valor sera objetivo central

A ABRAFATI 2017 trara contribuicao substancial para os negécios, o desenvolvimento técnico
e o reconhecimento da importancia das tintas.

Tecnologia - Negocios - Networking - 13 mil visitantes
A PRINCIPAL VITRINE PARA A INDUSTRIA DE TINTAS

Congresso Internacional de Tintas

Apresentacao de tendéncias e inovagdes que orientam a pesquisa cientifica e a tecnologia no mundo.

Exposicao Internacional
de Fornecedores para Tintas

Os mais significativos fornecedores oferecerdo solucdes para atender as demandas do mercado:
matérias-primas, equipamentos, tecnologias e servicos para a industria.

Local de Realizacdo: SAO PAULO EXPO
Patrocinadores

ANGUS * ARKEMA / COATEX « AROMAT + BANDEIRANTE BRAZMO « BASF « BOMIX ¢ BRASKEM « BYK Additives & Instruments
CHEMOURS + COIM +« COVESTRO + DOW ¢ ELEMENTIS e+« GRACE <+ IMERYS <+ LANXESS < LUBRIZOL
NITRO QUIMICA + OSWALDO CRUZ QUIMICA + OXITENO + QUANTIQ * QUIMISA + RHODIA-SOLVAY GROUP « UNIVAR

Organizacao

ABRAFATI - ASSOCIACAO BRASILEIRA DOS FABRICANTES DE TINTAS
Eventos Corporativos: (55 11) 4083 0502 | eventos@abrafati.com.br
www.abrafati2017.com.br
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LANGAMENTOS VISANDO O FUTURO

ECKART APRESENTA OS NOVOS PIGMENTOS DA EMPRESA E REAFIRMA A CONFIANCA NO PAIS

O CEO da Eckart, Wolfgang Schuett, esteve no Brasil
para tratar de questdes comerciais e fez questao de
ressaltar a importancia que o pais tem para toda a
companhia: “O Brasil é de extremaimportancia para o
grupo porque é omaior mercado da Américado Sul. Confesso
que os Ultimos trés anos foram muito dificeis, ndo somente
no Brasil, mas vemos muitas perspectivas de crescimento
em médio e longo prazos no pafs, principalmente devido a
populacao serjoveme o pais sermuito grande, 0 que mostra
enorme perspectiva de consumo da populacdo.”
A Eckart é uma das principais fabricantes de pigmentos,
presente em mais de 70 paises. Um dos diferenciais da
empresa 530 os pigmentos de efeitos metdlicos. A Eckart
também investe no mercado de pigmentos perolados, em
pd, em forma de pasta, graos ou até mesmo concentrados,
para utilizacdo em diversas formulagbes. Como resultado,
os pigmentos da empresa podem ser encontrados em tintas
de impressdo, revestimentos, tintas automotivas, plasticos
eindstrias de concreto, no segmento de cosméticos, entre
outros mercados. A Eckart é uma das empresas do Grupo
Altana, que desenvolve e produz especialidades no ambito
quimico. A Altana é uma empresa global com uma quota de
vendas internacionais emtorno de 85%. Atualmente, o grupo
tem 48 empresas em atuagao e mais de 50 laboratdrios de
aplicacao e pesquisa espalhados em todo o mundo. A Altana
esta dividida em quatro grupos: BYK Aditivos e Instrumentos,
Eckart Pigmentos de Efeitos, Elantas Isolamento Elétrico e
Actega Revestimentos e Selantes. A BYK € a maior divisdo

Estande da Eckart no European Coating Show

do grupo em termos de re-
torno financeiro. No Brasil,
a Colormix comercializa os
produtos daBYK e da Eckart.

PARTICI PAQAO EMFEIRAS
A Altana e todas as empre-
sas do grupo participam
com frequéncia das maio-
res feiras do segmento. A
Eckart esteve presente na
dltima edicdo do European
Coating Show, e também vai
participar da feira da Abra-
fati, mostrando os novos
pigmentos e tecnologias da empresa. “Os produtos apresentados
nos dois eventos serdo muito semelhantes, temos investido for-
temente emtecnologias que se adequam a diferentes aplicacoes
e, em particular formulagdes de cada cliente”, explica o CEO da
empresa. Durante o European Coating Show, a Eckart apresen-
tou, entre outros lancamentos, novas variantes de pigmentos
metalicos finos, Silvershine 400 Series, com profundidade tridi-
mensional e um brilho radiante. Na feira, foi montada a ‘Galeria
de Brilhos’, exposicao de produtos e aplicacbes que revelam a
emocdo e a funcionalidade trazidos nos pigmentos de efeito da
Eckart. Um dos objetivos da feira foi inspirar os clientes na ‘arte
dos pigmentos de efeito’ e apresentar o portfdlio de tintas au-
tomotivas, industriais e graficas, a completa linha de pigmentos
metdlicos, perolados sintéticos e pigmentos de bronze. Também
foram destacadas diversas inovages: Shinedecor, concentrados
abase de 3gua de pigmentos de efeito metalico e perolado para
tintas decorativas e papel; Luxan e Symic - pérolas sintéticas e
de vidro, com efeito diamante e forte brilho; Aloxal, pigmento
metdlico pré-oxidado com coloragao champagne; Ferricon, pig-
mento magnético de efeito tridimensional; Metallux, pigmento
silver de prata com alto brilho; Metalure, pigmento de aluminio
para efeito cromado; Hydroxal E e Hydropellet, aluminios para
sistemas a base de 4gua com diferentes tecnologias e baixo VOG;
e 0 PCBF, tecnologia para tintas em pé.

Wolfgang Schuett, CEO da Eckart
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EUROPEAN COATINGS SHOW 2017 BATEU NOVO
RECORDE COM MAIS DE 30 MIL VISITANTES

A FEIRA CONTOU COM 1.135 EXPOSITORES E TEVE A MAIOR PARTICIPACAO INTERNACIONAL DE
TODOS OS TEMPOS. A CONFERENCIA TAMBEM FOI UM GRANDE SUCESSO, COM MAIS QUE 840

PARTICIPANTES

om mais de 30 mil visitantes de bem

mais que cem paises e 1.135 expositores

de 40 paises, o European Coatings Show

2017 foi maior e mais internacional que
nunca. A feira continua ampliando sua posi-
cao como maior evento daindustria de tintas
mundial. Em espago ampliado no Centro de
Exposic6es Nuremberg, as empresas exposi-
toras apresentaram produtos e servicos ino-
vadores paratodos os aspectos da producao
detintas, revestimentos e selantes. A Europe-
an Coatings Show Conference teve o mesmo
sucesso, com mais de 840 participantes de
cerca de 50 paises, e estabeleceu um novo
recorde para esse férum de discussao entre
pesquisadores e desenvolvedores de tintas.

E—

“

F

-

O préximo European Coatings Show serd realizado no Centro de Expo-
sicoes Nuremberg de 19 a 21 de mar¢o de 2019. Organizado a cada dois
anos, o evento reflete toda a cadeia de producao de tintas e oferece aos
visitantes da industria uma visdo completa de seu desenvolvimento e
producao. Além de matérias-primas para tintas, tintas graficas e adesi-
v0s, 0s expositores também apresentaram tecnologias de laboratdrio
e producao, bem como instrumentos de teste e medicao.

PART]CIPAQAO INTERNACIONAL

O European Coatings Show 2017 encheu sete pavilhdes e teve a maior
presenca internacional de sua histdria. Além de um pavilhdo chinés,
os pavilhdes em grupo da Republica Tcheca e da Republica da Coreia
ofereceram um panorama de suas respectivas nacdes. Empresas jovens
einovadoras da Alemanha se apresentaram em um pavilhao conjunto
fundado pelo Ministério Federal de Assuntos Econdmicos e Energia
(BMWi, na sigla em alemdo). As apresentacdes de produtos nos trés
pavilhdes incluiram conversas com expositores que possuem mais
conhecimentos especializados sobre os usos, efeitos e dados técnicos.

CONFERENCIA
Com mais que 840 participantes, a European Coatings Show Confe-
rence teve presenca ainda maior que nos anos anteriores. Mais que



140 apresentacdes técnicas feitas por palestrantes reconhe-
cidos internacionalmente exploraram a producdo de tintas,
compostos selantes, produtos quimicos para construcdo e
adesivos. O foco foi nas necessidades atuais de funcionalidade

e protecao ambiental, entre outros temas. O discurso
principal da sessao plenaria foi apresentado por Renaud
Nicolay, pesquisador da Ecole Supérieure de Physiques
et de Chimie Industrielles de la Ville, de Paris, que estuda
ligacbes covalentes e suas possiveis aplica-
c6es. Com o tema “Quando os plasticos do
diaadia se tornam materiais reutilizdveis de
alto desempenho”, Nicolaj mostrou como
wli se produzem ‘vitrimers’ de alta resisténcia
com novas propriedades, incluindo facili-
| dade de deformacado, capacidade de autor-
| Q) restauracdo ereciclabilidade, tudo além de
manter suas caracteristicas originais.

O Prémio European Coatings Show por
melhor trabalho deste ano foi para Bas
Tuijtelaars, da DSM Coating Resins. O jdri
homenageou sua abordagem ambiental
na producdo de resinas isentas de aminas.

ARTIGO - RICARDO PROVEDEL

O European Coatings Show continua se expandindo e se
tornando o evento global lider para a industria de tintas. O
espaco da feira, realizada em Nuremberg, foi ampliado para
acomodar todas as empresas, que apresentaram diversos
novos produtos e servicos para todos os tipos de tintas,
adesivos e selantes.

Afrequéncia recorde causou problemas, principalmente, de
acomodacdes, e ficou mais complicado para quem decidiu
participar da feira na ultima hora. Na semana anterior ao
inicio da feira ja nao havia mais disponibilidade de aparta-
mentos e, quando havia, os precos ficaram exorbitantes:
aproximadamente US$ 2 mil por quatro noites. Entdo, o
jeito foi ficar em cidades préximas a Nuremberg, numa
média de 70km de distancia. Houve até quem inovasse, e
se instalasse numa AirBnB, ou seja, numa casa de familia.
Segundo relatos, muito mais baratos e confortdveis, e com
boa hospitalidade.

Porisso, € bom se preparar aqueles que pretenderem parti-
cipar do préximo European Coating Show, marcado para 19
a 21 de marco de 2019.

Realizado a cada dois anos, o European Coating Show reflete
todo a cadeia produtiva da industria de tintas e oferece aos

visitantes uma visao completa dos novos desenvolvi-
mentos.

Além das matérias-primas para tintas, tintas de impres-
sao e adesivos, 0s expositores também apresentaram
novidades de laboratdrios e tecnologia de producao.
Houve, inclusive, empresas de consultoria que pres-
tam servico especifico a uma determinada fabrica
de tintas, em formulacao, melhoria de processo, e
melhoria de custos.

ESTANDES BRASILEIROS

Havia no ECS 2017 apenas dois estandes do Brasil, 0 da
Abrafati e da Nitroquimica. Vdrias revistas americanas
e de outros paises tiveram seus estandes na feira,
como, por exemplo, PCl, American Coating, Coatings
World e Vincent Network.

Segundo alguns visitantes do Brasil, o evento deveria
durar quatro dias, e ndo trés, para poderem visitar tudo
0 que tinham programado. Viam-se muitas pessoas
com uma grande lista de empresas a visitar. Contudo,
no Ultimo dia, notou-se uma diminui¢ao da presenca de
visitantes, principalmente, no periodo da tarde.
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DANIEL SCHONFELDER ASSUME DIVISAD DE MATERIAIS DE PERFORMANCE
DA BASF PARA A AMERICA DO SUL

0O negdcio de Materiais de Performance da BASF para a América do Sul recebe novo diretor:
Daniel Schénfelder. Formado em quimica pela Universidade Técnica de Munique, em 2001, e
com PhD em quimica de polimeros pela mesma universidade, em 2004, Schonfelder se juntou
a BASF e tem trabalhado particularmente em dreas relacionadas a Divisao de Materiais de Per-
formance, sendo um especialista deste campo.

Schonfelder estd na BASF ha 12 anos e ganhou experiéncia profissional nas dreas de pesquisa,
estratégia, marketing e gerenciamento de negdcios. Em sua carreira na companhia, além de
ter trabalhado na sede da BASF em Ludwigshafen (Alemanha), o executivo tem uma vasta experiéncia profissional no exterior,
incluindo passagens por Bruxelas (Bélgica), Hong Kong (China), Singapura e, recentemente, foi realocado para o Brasil, onde
assume 0 Novo cargo.

ABASF acredita no potencial da América do Sul e aposta em Schénfelder como o especialista para liderar o negécio de Material
de Performance na regido. O executivo recebe a posicao de Benoit Fricard, que assume novos desafios e responsabilidades na
companhia. “Estoumuito feliz de assumir alideranga de Materiais de Performance na América do Sul. Como uma drea verdadeira-
mente estratégica paraa BASF, acredito que serd uma 6tima oportunidade profissional e um grande desafio”, afirma o executivo.

BASF £ LANDA INICIAM PARCERIA PARA CRIAR <5558
PIGMENTOS PARA TINTAS AUTOMOTIVAS -_

ABASF ealanda Labs anunciaram parceria estratégica de longo prazo no European
Coatings Show 2017 (ECS), em Nuremberg, Alemanha. Segundo esse acordo de
exclusividade, a BASF empregard arevoluciondria tecnologia de nanopigmentos da
Landa em um novo portfdlio de pigmentos de facil dispersao e altissima transparén-
cia, comercializados sob amarca Colors & Effects. Essainovacdo decisiva possibilitara
uma profundidade de cor inédita, tornando significantemente menos complexa a producao de tintas automotivas.

“Apds avaliacdes e testes, estamos muito ansiosos para iniciar a parceria com a Landa neste negécio de ponta”, afirma Alexander
Haunschild, vice-presidente sénior do setor de pigmentos da BASF. “Percebemos o notavel impacto que Benny Landa e sua em-
presa estao tendo na indUstria grafica e temos orgulho de oferecer esta incrivel tecnologia a nossos clientes do mercado de tintas
automotivas. Esta colaboracao demonstra nosso compromisso com a diversificacdo dos empreendimentos de nossos clientes ao
introduzir novas tecnologias em mercados exigentes”, considera.

Atecnologia de nanopigmentos da Landa, desenvolvida a principio para a industria grafica, permite a BASF lancar pela Colors &
Effects umanova geracdo de pigmentos comamais alta consisténcia de qualidade para a pintura final automotiva. O menor volume
e a distribuicdo mais compacta das particulas propiciam uma pintura menos espessa e de cor mais saturada.

“Temos orgulho de estabelecer esta parceriamundial coma BASF e sua equipe da Colors & Effects”, afirma Benny Landa, presidente
do Grupo Landa. “Unindo nossas tecnologias e nossa competéncia, podemos fornecer fantasticos produtos inovadores ao mercado
de tintas automotivas. Esta alianca sinergética tem potencial para desequilibrar o mercado”, comemora.

“E um pioneirismo na inddstria”, considera Stefan Suetterlin, vice-presidente do gerenciamento de negdcios globais do setor de
pigmentos da BASF. ““Por décadas, nossos clientes estavam procurando por umavanco como este naindstria. O uso desta tecnologia
nos permitird criar novos produtos para tintas automotivas e estamos felizes por anuncia-lo na European Coatings Show”, afirma.




FERRO COMPLETA AQUISICAO DE PIGMENTOS DA CAPPELLE PIGMENTS

AFerro Corporation anunciou que concluiu a aquisicao da Cappelle Pigments, uma empresa lider no
mercado de produtos inorganicos e de alto desempenho, pigmentos organicos utilizados em reves-
timentos, tintas e plasticos, por US$ 54 milhdes de ddlares.
A Cappelle é uma produtora de pigmentos premium de 125 anos de idade e lider de mercado em pig-
mentos inorganicos. Os pigmentos da Cappelle complementam as posicoes de lideranca de mercado
da Ferro em Pigmentos Coloridos Inorganicos Complexos (CICPs) e pigmentos Ultramarine Blue. A
Cappelle tem umaforte reputacdo em vanadato de bismuto, oferecendo amarelo, laranja e vermelho,
variedades de sombra, que fornecem uma alternativa ambientalmente amigdvel para chumbo em
aplicacdes de alto desempenho. Os pigmentos organicos da Cappelle oferecem calor superior, luz e
resisténcia ao desgaste ambiental.

Peter Thomas, presidente «Esta aquisicso fortalece nosso negdcio de solucdes de cores, facilitando nossa expansdo para o
da Ferro Corporation mercado de pigmentos organicos especiais de alto desempenho e complementando nossa carteirade

pigmentos inorganicos”, disse Peter Thomas, presidente da Ferro Corporation. “A transacdo expandira

significativamente nosso mercado enderecével para pigmentos e aumentard as vendas em nossos negécios de Pigmentos, P6 e
Oxidos (PPO) em aproximadamente US$ 70 milhGes. Os pigmentos produzidos pela Cappelle e Ferro podem ser combinados ou
misturados com outros meios para produzir cores especializadas e solucdes que melhoram a funcionalidade e eficicia dos produtos
finais dos nossos clientes, melhorando ao mesmo tempo a eficiéncia dos clientes. Estamos muito satisfeitos em dar as boas-vindas
aequipe da Cappelle para a Ferro e estamos ansiosos para aproveitar as capacidades aprimoradas que a aquisicao oferece.”

COIM APRESENTA TINTA 100% PU

Dando mais um passo no sentido de oferecer a seus clientes solu¢des completas, a Coim desen-
volveu um novo produto. Trata-se de uma tinta para embalagens flexiveis 100% PU. Com essa
inovacdo adicionada em seu portfdlio, a multinacional italiana tem como objetivo ndo apenas
consolidar sua expertise num mercado em que ja possui mais de 50% de market share na linha de
adesivos para alaminagdo, como fechar a cadeia de producdo, iniciada comresinas AP e adesivos
demonstrada pela linha Novacote.

O mercado de tintas é bastante promissor. Estima-se que, anualmente, sejam produzidas 50 mil
toneladas ao ano do produto no Brasil. Uma oportunidade para a qual grandes empresas tém
olhado nos tltimos anos. “Por participar do BRICS, os investidores enxergam no Brasil ummercado . ;
muito promissor para essa drea. Empresas que est&o consolidadas na Europa e Asia tentam ganhar Mauricio Rufo, gerente de
espaco em paises emergentes. A Coim sai na frente, uma vez que tem umaunidade no Brasilejs ~ contas danova linha da Coim
produz aresina poliuretanciaem sua planta base dessanova tinta. Com certeza, este novo produto

ird ampliar sua atua¢do com o endosso de quem tem 50 anos de histdria”, explica Mauricio Rufo, gerente de contas da nova linha.
Para produzir a tinta 100% PU, a planta da Coim em Vinhedo (SP) ganhou novas instalagdes com equipamento de ponta que com-
plementardo a estrutura ja existente utilizada na producdo dos adesivos. “Teremos uma tinta 100% poliuretanica. Atualmente, a
maioria do que existe no mercado possui nitrocelulose. O nosso produto serd inovador ao oferecer uma solu¢ao que nao é ‘mais
do mesmo’, além de ser competitivo economicamente”, complementa Rufo.

Atinta 100% PU se destaca pela qualidade da impressao, informa Rufo. “Em comparacao com outras, na impressao, a resolucao é
melhor. O novo produto € mais resistente ao calor, por exemplo, 0 que amplia a versatilidade da sua aplicacdo. O 100% PU possui
propriedades que possibilitam o desenvolvimento de inimeras solugdes para o mercado. “Estamos avancando, produzindo agora,
além do adesivo, atinta para os clientes. Essa € uma maneira de nos aproximarmos ainda mais da cadeia produtiva. Ao oferecermos

mais essa solucao, podemos ter um atendimento mais assertivo e um contato direto com nossos compradores, 0 que nos possibilita
entender a atender a necessidades de forma muito mais rapida e precisa.”
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BASF APRESENTA NOVOS ESTABILIZANTES DE LUZ PARA TINTAS, MADEIRA E METAL

ABASF apresentanovos estabilizantes deluz para tintas, madeira e metal. Os cinco produtos dalinha Tinuvin DW/(N), assim como o Tinuvin
249, vao atender a demanda crescente por estabilizantes de luz de alto desempenho para formular tintas durdveis para uso externo.
A BASF lanca cinco produtos da linha Tinuvin: Tinuvin 123-DW (N), Tinuvin 400-DW (N), Tinuvin 477 DW (N), Tinuvin 9945 DW (N) e
Tinuvin 5333 DW (N)- uma nova geracdo de estabilizantes de luz desenvolvidos para sistemas a base de dgua que ndo contém metili-
sotiazolinona (MIT). A etiqueta EUH 208 (pode causar reagdes alérgicas) ndo é necessaria, o que significa que estes estabilizantes de
luz sdo adequados para aplicacdes sustentdveis e ambientalmente compativeis.

OTinuvin 249 € um estabilizante de luz ndo basico do tipo HALS (hindered amine light stabilizers). Um produto caracterizado porampla
compatibilidade com diversos sistemas e possibilita a produgdo de revestimentos com alto grau de resisténcia ao desbotamento e a
intempéries. Por sua baixa viscosidade, este estabilizante de luz é faciimente incorporado as formulac6es, economizando tempo e
reduzindo residuos. O Tinuvin 249 apresenta baixa cor inicial e possui muito boa estabilidade de cor. Por esta razao é particularmente
adequado para a producao de clear-coats de alta qualidade.

“As tendéncias no ramo de estabilizantes de luz so claras: maior eficiéncia em termos de custo, desempenho superior e sustentabi-
lidade. Com os novos produtos da linha Tinuvin nds oferecemos aos nossos clientes solu¢oes inovadoras para atender esses desafios
cruciais”, explica Ulf Neidlein, vice-presidente de Gestdo de Negdcios de Resinas & Aditivos, regido EMEA.

CHINA COAT 2017 ESPERA RECEBER 30 MIL VISITANTES

A 22" edicao da China Coat serd realizada entre os dias 15 e 17 de novembro, no Novo Centro = -‘-e‘:_-‘-:",;‘;;j; FFE -

de Exposicdes Internacional, em Xangai. A drea de exposicao terd 86 mil metros.

de suprimentos de materiais de revestimento e processos tecnoldgicos. O evento € reali-
zado anualmente na China, apenas alternando sua cidade sede entre Guangzhou e Xangai.
Neste ano, estao previstos mais de 30 mil visitantes e mil expositores no evento, que abor-
dard matérias-primas, tecnologia, produgdo, embalagens instalacdes, instalages para a
produgdo de revestimentos, tintas de impressao, adesivos, revestimentos em po, tecnologia
UV | EB, equipamentos de medicdo, além de abordar temas como seguranca, satide, meio ambiente e outros temas relevantes ao

universo de revestimento.

DOW ANUNCIA NOVA DIRETORA DE NEGOCIOS DE COATING MATERIALS E
PERFORMANCE MONOMEROS

ADow anuncia Daniella Souza Miranda como diretora de negdcios da unidade de Coating Materials e Dow
Performance Mondmeros para a América Latina. A executiva terd como responsabilidade consolidar a
posicao de lideranca desses negdcios na regido. Seu trabalho serd suportado pela ampla presenca geo-
grafica da Dow Coatings na América Latina - com fabricas no Brasil, Argentina e México - e pelo robusto
portfélio de inovacdo que a companhia oferece.

Daniella continua exercendo seu papel atual como presidente e diretora de vendas de Performance
Materials da Dow para a Colombia e demais paises da regido andina, mantendo seu importante papel
de lideranga na regido.

Daniella Souza Miranda,
diretora de negécios Trabalhando ha 20 anos na Dow, Daniella ja atuou em diferentes dreas e localidades da empresa, como

da unidade de Coating Pplanejadora de produgdo e da cadeia de fornecimento, gerente de supply chain global para o negdcio de
Materials e Dow poliuretanos, diretorade compras e diretora de assuntos pUblicos e governamentais paraa América Latina.
Performance Mon6meros Bacharel em Engenharia Quimica pela Escola Politécnica da Universidade de Sao Paulo, Daniella também
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Guia Fornecedores de Produfos e Servigos

FABRICANTES, DISTRIBUIDORES E REVENDEDORES DE INSUMOS E
SERVICOS PARA INDUSTRIAS DE TINTAS, REVESTIMENTOS E ADESIVOS

ADITIVOS
‘ CLARIQUIMICA

Tel/Fax: +55 11 3073-1269
sac@clariquimica.com
www.clariquimica.com

©
OXITENO

Tel +55(11) 3177-6102
Fax +55 (11) 3285-2842
oxiteno@oxiteno.com.br
www.oxiteno.com.br

S;

Cel: +55 11 99601-2226

Tel: +55 11 3741-3607 / 7505
danilo.pereira@solvay.com
www.rhodia.com.br

RHODIA

SOLVAY GROUP

ADITIVOS NIVELANTES

EI
I >

Tel +55 (12) 2127-0027

Fax +55 (12) 2127-0020
vendas@wanaquimica.com.br
www.wanaquimica.com.br

&) LamiL

Tel.: +55 (37) 3231-8700
Fax.: +55 (37) 3231-8720
lamil@lamil.com.br
www.lamil.com.br

ANTIESPUMANTES

WANA

Tel +55 (12) 2127-0027

Fax +55 (12) 2127-0020
vendas@wanaquimica.com.br
www.wanaquimica.com.br

BIOCIDAS

Lonza

Tel +55(11) 4028-8119

Fax +55 (11) 4028-8109
alessandro.machado@lonza.com
www.lonza.com

THOR

Fone 55 114133-4177

Fax 55 11 4133-4165
thorbrasil@thorchem.com.br
www.thor.com

www.paintshow.com.br

CARBONATOS DE CALCIO
(5) cavom

Tel.: +55 28 3539-1058
vendas@carbomix.ind.br
www.carbomix.ind.br

&,

¢

IMERYS

TRANSFORM FO FERFORM

SAC112133-3991/3992
carbonatescs.sa@imerys.com
www.imerys-carbonates.com

A Mibi

Tel: + 55 28 3539-1707
vendas@mibita.com.br
www.mibita.com.br

Y

SIBELCO

Telefone:+55.11.4196.5522Ramais 5512e5517
Fax: +55.11.4196.5522 Ramal 5516
vendas@sibelcosam.com
www.sibelcosam.com

Color Net
(

Tel: +55 (11) 5183-8323
Fax: +55 (11) 5183-2548
colornet@colornet.com.br
www.colornet.com.br

COALESCENTES

OXITENO

Tel +55(11)3177-6102
Fax +55 (11) 3285-2842
oxiteno@oxiteno.com.br
www.oxiteno.com.br

DIOXIDO DE TITANIO
(l’

IGUATU

Tel: +55(11) 4463-9158/9046/9163
daiane.leandro@akzonobel.com
http://www.akzonobel.com/wood/br

DISPERSANTES

MIDLAND

INOVACAS CRIANDO VALOR

Rua Santa Ménica, 675
Pg. Ind. San José 06715-865 — Cotia — SP
Tel. (11) 4148-4656

DISPERSANTES

WANA

Tel +55 (12) 2127-0027

Fax +55 (12) 2127-0020
vendas@wanaquimica.com.br
www.wanaquimica.com.br

DISPERSOES PIGMENTARIAS

>
_|
0
Z
>
-

ok fhes quimicss
Tel. +55 16 3713 4900
vendas@atonal.com.br
www.atonal.com.br

C

Gisele Ferreira

Phone: +55 11 9.8215-6668
Phone: +55 11 2078-0708
Email: gferreira@chromaflo.com

;

Technologies

- |

CLARIANT

Tel.:+55 11 5683 7298
milton.uehara@clariant.com

' CLARIQUIMICA

Tel/Fax: +55 11 3073-1269
sac@clariquimica.com
www.clariquimica.com

imica
qualidade em forma de cor.
Fone: +55 (11) 4605-7777
Fax: +55 (11) 4605-7766
vendas@sintequimica.com.br
www.sintequimica.com.br

Trans ’3

Tel: 55 11 4053-4666
transcor@transcor.com.br
www.transcor.com.br

ESPECIALIDADES QUIMICAS

MIDLAND

NCVACAD CRIANDS WL 08

Rua Santa Moénica, 675
Pq. Ind. San José 06715-865 — Cotia — SP
Tel. (11) 4148-4656

ESPESSANTES ACRILICOS

iI
>

Tel +55 (12) 2127-0027
Fax +55 (12) 2127-0020
vendas@wanaquimica.com.br

www.wanaquimica.com.br

FOTOINICIADORES

MIDLAND

WO CALNEE VALOR

Rua Santa Monica, 675
Pg. Ind. San José 06715-865 — Cotia — SP
Tel. (11) 4148-4656

ISOCIANATOS

vencoreX

Tel: +5511 2659-1861
latam@vencorex.com
www.vencorex.com

MODIFICADORES REOLOGICOS

WANA

Tel +55(12) 2127-0027

Fax +55 (12) 2127-0020
vendas@wanaquimica.com.br
www.wanaquimica.com.br

NEGRO-DE-FUMO

ADITYA BIRLA

BIRLA CARBON

Website:www.birlacarbon.com
Email:vendas@adityabirla.com
Fone: (011) 3598-3800

Fax: (011) 3598-3844

CABOT ?

Tel +55 (11) 2144-6400
Fax +55 (11) 3253-0051
SAC 0800-195959
www.cabotcorp.com
sacc.sp@cabotcorp.com

PIGMENTOS

Tel/Fax: +55 11 3073-1269
sac@clariquimica.com
www.clariquimica.com

/) CLEOMAR

T

e

Tel: (11) 2283-6282

Fax: (11) 2959-3043

Fabrica: (19) 3834-4955
vendas@cleomarquimica.com.br

% Forscher

Tel +55(11) 3744-1616

Fax +55(11) 3772-5894
harry.heise@forscher.com.br
www.forscher.com.br

Trans ’\)

Tel: 55 11 4053-4666
transcor@transcor.com.br
www.transcor.com.br
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PIGMENTOS DE EFEITO

Tel. 0800 774 6400

.
.

Tel: +55 (11) 5183-8323
Fax: +55 (11) 5183-2548
colornet@colornet.com.br
www.colornet.com.br

PIGMENTOS INORGANICOS

Color Ne |
Tel: +55 (11) 5183-8323
Fax: +55 (11) 5183-2548
colornet@colornet.com.br
www.colornet.com.br

LANXESS

Tel: 55 11 3741-2615

Fax: 55 11 3741-3933
marketing.ipg@lanxess.com
www.bayferrox.com.br

Trans ’\)

Tel: 55 11 4053-4666
transcor@transcor.com.br
www.transcor.com.br

Color |

Tel: +55 (11) 5183-8323
Fax: +55 (11) 5183-2548
colornet@colornet.com.br
www.colornet.com.br

&

SILBERLINE

Tel Phone: 55 11 3562-2780
Fax: 55 11 3562-2783
jaskonisc@silberline.com

PIGMENTOS ORGANICOS

L
CLARIANT

Tel +55(11) 5683-7298
Fax +55 (11) 5641-7697
milton.uehara@clariant.com

Tel/Fax: +55 11 3073-1269
sac@clariquimica.com
www.clariquimica.com

Color Net|

Tel: +55 (11) 5183-8323
Fax: +55(11) 5183-2548
colornet@colornet.com.br
www.colornet.com.br

Trans W

Tel: 55 11 4053-4666
transcor@transcor.com.br
www.transcor.com.br

PIGMENTOS OXIDOS DE FERRO
’ CLARIQUIMICA

Tel/Fax: +55 11 3073-1269
sac@clariquimica.com
www.clariquimica.com

LANXESS

Tel: 55 11 3741-2615

Fax: 55 11 3741-3933
marketing.ipg@lanxess.com
www.bayferrox.com.br

Trans ’.ﬂ)

Tel: 55 11 4053-4666
transcor@transcor.com.br
www.transcor.com.br

POLIMEROS ESPECIAIS

WANA

Tel +55(12) 2127-0027

Fax +55 (12) 2127-0020
vendas@wanaquimica.com.br
www.wanaquimica.com.br

RESINAS ALQUIDICAS

IGUATU
Tel: +55 (11) 4463-9158/9046/9163
daiane.leandro@akzonobel.com
http://www.akzonobel.com/wood/br

SILICA PRECIPITADA
@Mﬂ

Tel +58 244 3214141 3212353 3223747
Fax: +58 244 3223747
mercadeo.reg@glassven.com
mercadeo.int@glassven.com
www.glassven.com
www.glassvenchina.com

SILICA REOLOGICA

CABOT ?

Tel +55(11) 2144-6400
Fax +55 (11) 3253-0051
SAC 0800-195959
www.cabotcorp.com
sacc.sp@cabotcorp.com

SISTEMAS TINTOMETRICOS

ATONAL

Tel. +55 16 3713 4900
vendas@atonal.com.br
www.atonal.com.br

SISTEMAS TINTOMETRICOS
EQUIPAMENTOS INDUSTRIAIS

Tel. +55 11 5055-2013
fernando@inkmaker.com
www.inkmaker.com

SISTEMASTINTOMETRICOSCOLORANTES
' CLARIQUIMICA

Tel/Fax: +55 11 3073-1269
sac@clariquimica.com
www.clariquimica.com

SOLVENTES OXIGENADOS

OXITENO

Tel +55(11) 3177-6102
Fax +55 (11) 3285-2842
oxiteno@oxiteno.com.br
www.oxiteno.com.br

SURFACTANTES

MNOVACAD CRUNDO VAL OR
Rua Santa Ménica, 675
Pq. Ind. San José 06715-865 — Cotia — SP
Tel. (11) 4148-4656

OXITENO
Tel +55(11) 3177-6102
Fax +55 (11) 3285-2842
oxiteno@oxiteno.com.br
www.oxiteno.com.br

S

Cel: +55 11 99601-2226

Tel: +55 11 3741-3607 / 7505
danilo.pereira@solvay.com
www.rhodia.com.br

RHODIA

SOLVAY GROUP

'WANA

Tel +55(12) 2127-0027

Fax +55 (12) 2127-0020
vendas@wanaquimica.com.br
www.wanaquimica.com.br

UMECTANTES

MIDLAND

WOVACAD CRUNDS WL0n

Rua Santa Ménica, 675
Pg. Ind. San José 06715-865 - Cotia — SP
Tel. (11) 4148-4656

WANA

Tel +55(12) 2127-0027

Fax +55 (12) 2127-0020
vendas@wanaquimica.com.br
www.wanaquimica.com.br

AQUI CADA CENTIMETRO
VALE MUITOS NEGOCIOS!

A Revista Paint & Pintura tem os melhores classificados para sua
empresa atingir de maneira pratica, eficiente e econémica
quem esta interessado em comprar.

¢ PRESENTE EM TODAS AS EDICOES

« PRECO POR PRODUTO/EDICAO (Logo + Tel/Fax + E-mail) = RS 220,00

o CONTRATO MINIMO PARA 6 (SEIS) EDICOES

PARA ANUNCIAR: LIGUE: 11 3832-7979 ou
E-MAIL: comercial@agneloeditora.com.br

Rua José Tobias dos Santos, 37A, Sao Paulo, SP, CEP 05121-050
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ANGUS

CHEMICAL COMPANY

MAIS VERSATILIDADE
PARA SUA TINTA

A ANGUS vem se aproximando do mercado, entendendo as necessidades
técnicas e comerciais de seus clientes. Queremos mostrar mais
funcionalidades e aplicagdes do AMP-35% exploradas ao redor do mundo,
mas apoiando localmente seus desenvolvimentos, aprimorando
formulagdes e otimizando custos.

Veja abaixo alguns dos principais atributos do AMP-95® que podem dar mais
versatilidade a sua tinta.

Estabilidade

WE MAKE THE BEST
PERFORM BETTER.

neunre.com, by

A\

Saiba mais sobre os beneficios dos produtos ANGUS na sua formulagdo: ANGUS_Latin_America@angus.com

M angus.com


http://angus.com

WWwWWw.ocg.com.br
11 2436-3682
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